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DF LABINNOVACIÓN,
STARTUPS & TECH

Robotia levanta
capital para
acelerar I+D
para mineria e
instalarse en Peru

La startup destinará los recursos a desarrollar
hardware propio, ampliar la cobertura de su
tecnología de detección de objetos y abrir su
primera oficina fuera del país.

El equipo de Robotia.

POR RENATO OLMOS

Los inchancables son un dolor
de cabeza en la industria minera.
Estos objetos -como rocas o cha-
tarra- no triturables representan
una amenaza en las faenas, pues
pueden bloquear y detener toda
una operación.

Para continuar con el desarrollo
de soluciones tecnológicas que les
permitan detectar estos objetos en
forma temprana y así ahorrar tiempo

y dinero a sus clientes, la startup
chilena Robotia cerró una ronda de
US$ 1 millón, recursos que también
destinarán a su instalación en Perú.

El capital lo aportó Alza Mining
Tech, un fondo que previamente

había apostado por ellos en 2024
y que continúa como el único in-
versionista de la compañía.

Fundada en 2017 por los ingenie-
ros mecánicos Paulo Páez, Felipe
Barahona e Ismael Fernández, Ro-
botia desarrolló un sistema de visión
artificial -rama de la inteligencia
artificial (IA)- capaz de detectar
en tiempo real inchancables en
la minería.

La solución combina cámaras
industriales instaladas en distintos

puntos críticos del proceso minero
con un software de IA de desarrollo
propio que analiza videos de forma
continua y emite alertas centrali-
zadas cuando identifica objetos no
deseados, hasta ahora, en cinco

etapas del proceso: palas, camiones,
chancador, correas transportadoras

y en el traspaso entre dos flujos de
material.

La startup opera bajo un modelo
de software como servicio (SaaS)
basado en licenciamiento, imple-
mentación y soporte.

1US$
MILLÓN

LEVANTÓ CON ALZA MINING
TECH

Robotia trabaja actualmente
con Codelco, BHP -en Escondida
y Spence- y en Perú con Chinalco,
su primer cliente en el extranjero.

Según Páez, gerente general de
la startup, Codelco estimó que su
tecnología permite reducir en cerca
de 50% los tiempos por detenciones
no programadas y, en tanto, Es-
condida reportó resultados incluso
superiores.

I+D y tecnología
Los recursos de la ronda los divi-

dirán a la mitad. El primer tramo lo
destinarán a capital de trabajo, cre-

cimiento y reorganización interna,
y el segundo para explorar nuevos
negocios, apuntalar la investiga-
ción y desarrollo y lanzamientos
de soluciones.

Fernández, gerente de producto,
adelantó que este año se centrarán

en dos dimensiones: ampliar la
cobertura de su tecnología a nue-
vas etapas del proceso -bahía de
descarga de camiones, piques de
descarga en minería subterránea y
detección con drones en el rajo -; y
la segunda es desarrollar hardware
para reducir la dependencia de
proveedores externos.

La expansión geográfica tendrá
foco en Perú, donde ya tienen con-
tratos en carpeta por cerrar. Este
año abrirán una oficina en Lima o
Arequipa, con equipos técnicos y
comerciales locales.

México y Brasil aparecen en el
radar hacia fines de 2027 0 2028.
Chile, en tanto, sigue siendo el
mercado principal: "El roadmap
local es más grande que el de Perú",
precisó Barahona, quien deja la ge-
rencia de operaciones para asumir
en el área comercial.

Apiux adquiere consultora tecnológica
BackSpace para llegar a nuevas industrias
Con esta operación, la compañía ampliará

sus servicios tecnológicos a la minería y al
petróleo y gas.

La compañía de tecnología Apiux
cerró la compra de BackSpace, una
consultora chilena especializada en
analítica avanzada, automatización
e inteligencia artificial (IA), fun-
dada en 2011 por el ingeniero civil
informático Maurizio Pancorvo. La
operación se firmó a mediados de
marzo y el monto no fue revelado
por acuerdo de confidencialidad.

Se trata de la segunda adquisición
que materializa la empresa dentro
de su plan "3x3", con el que busca
triplicar y diversificar sus ingresos
a 2027. La primera fue la compra de
Nectia Software, a fines de 2024.

"El plan contempla una inversión
total de unos US$ 10 millones, de
los cuales ya hemos ejecutado cerca
del 50%", dijo el CEO y fundador de
Apiux, Francisco Figueroa.

BackSpace facturaba poco más
de US$ 3 millones anuales antes
de la operación y con su incor-
poración, Apiux proyecta cerrar
2026 con ventas cercanas a los
US$ 25 millones y un crecimiento
de 20% frente al ejercicio anterior.

Expansión
Figueroa explicó que la compra
de BackSpace les permitirá

materializar "avances concretos
en nuestro plan de expansión,
pudiendo llegar a nuevas industrias
como minería y oil & gas. Además,
esta integración potencia nuestra
especialización en analítica de
datos", dijo.

BackSpace aporta una cartera
con más de 120 clientes en Chile,
Perú y Colombia, entre ellos el
Coordinador Eléctrico Nacional y
compañías de los sectores minero,
financiero, telecomunicaciones,
seguros y retail.

Apiux, en tanto, proyecta am-
plificar esas capacidades a los
mercados donde ya opera, como
Estados Unidos y España.

La marca BackSpace se manten-
drá y no habrá reestructuración
de personal.

APIUX
Francisco

Figueroa de
Apiux y Maurizio

Pancorvo de
BackSpace.

US$10
MILLONES

INVERTIRÁN A COMPRAR
STARTUPS

Pancorvo se integra como socio,
accionista y se suma al directorio
que incluye a Figueroa, Jorge Welch
(Asech), Juan Turner (Tantauco
Ventures), Aldo Corradossi (Isapre
Nueva Masvida), Carlos Yaconi
(Nectia) y Denisse Goldfarb (The
People Future).

Figueroa adelantó que el foco en
2026 estará en consolidar lo ad-
quirido y comenzar a ver retornos.
En paralelo, seguirán con su plan
de crecimiento vía adquisiciones.
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