
Grupo CAP, empresa chile-
na que tiene 30% de propiedad
en el único proyecto de tierras
raras en Chile, ve con buenos
ojos la declaración conjunta so-
bre minerales críticos que fir-
mó el país con Estados Unidos. 

“Estamos mirando eso con
mucho interés. Hemos conver-
sado con Cancillería respecto al
tema y ofrecido ayuda e infor-
mación en la medida que se re-
quiera. Creemos que acuerdos
bilaterales y multilaterales res-
pecto de minerales críticos y
tierras raras son un buen avan-
ce. Necesitamos mercados a
donde exportar nuestro pro-
ducto y, sobre todo, necesita-
mos precios más transparentes
con los cuales podamos viabili-
zar económicamente los pro-
yectos”, dijo Nicolás Burr, ge-
rente general de Grupo CAP,
tras la junta de accionistas de la
empresa realizada ayer. 

El documento bilateral esta-
blece consultas entre las con-
trapartes técnicas sobre mine-
rales críticos y tierras raras. Es
el primer paso de lo que podría
ser un acuerdo más amplio, en
un contexto en el que Estados
Unidos busca asegurar el sumi-
nistro de minerales clave para
sus industrias. 

El proyecto de tierras raras
en la Región del Biobío, que se
está desarrollando en conjunto
con la canadiense Aclara Re-
sources, debiese obtener su
permiso ambiental dentro de
este año, según el cronograma
de CAP. “La factibilidad se va a
terminar durante este año. Co-
menzamos la construcción, si
es que todo se da de acuerdo a
los plazos, el próximo año. Ter-
minando la construcción el
2028 y ojalá produciendo las
primeras toneladas durante ese
año”, detalló Burr. 

Por otro lado, la empresa chi-
lena, que participa del negocio
del mineral de hierro, indicó
que se ha visto afectada directa-

mente por la guerra de Estados
Unidos e Israel con Irán. “No-
sotros tenemos clientes en el
Medio Oriente. Hay un cliente
al que sí le va a afectar. Pero son
ventas FOB, por lo tanto, la res-
ponsabilidad del cliente. Ellos
están a cargo del redirecciona-
miento de esa carga”, aseveró
Burr. El cliente afectado, que
compra hierro de alta ley a
CAP, se encuentra en Baréin,
un pequeño país ubicado fren-
te a Irán en el golfo Pérsico. “El
mercado del acero de alta cali-

dad y del acero verde o gris se
está generando más bien en el
Medio Oriente. Ese es un polo
de desarrollo del acero. Noso-
tros creemos que la perspectiva
y el mercado de futuro de CAP
va a estar en esa área del mun-
do. Por lo tanto, todas estas
convulsiones geopolíticas nos
afectan y las estamos mirando
con preocupación”, comentó el
ejecutivo. Sin embargo, precisó
que este cliente afectado repre-
senta menos del 1% de las ven-
tas de la empresa. 

Para consensuar un acuerdo:

CAP está optimista
por declaración de
Chile y EE.UU.
sobre tierras raras

La empresa chilena indicó que uno de
sus clientes se vio afectado por la guerra
en el Medio Oriente. 

CATALINA MUÑOZ-KAPPES

Nicolás Burr, gerente general de Grupo CAP.
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Altos ejecutivos de la indus-
tria salmonera instaron al go-
bierno de José Antonio Kast a
implementar medidas que ten-
gan como objetivo destrabar el
crecimiento productivo de esta
actividad.

Actores del rubro acuícola
—que se reunieron en el encuen-
tro internacional “Blue Hori-
zons: Oceans and Prosperity”,
organizado por Global Salmon
Initiative (GSI)— plantearon que
la nueva autoridad debe avanzar
con iniciativas de corto plazo pa-
ra potenciar a la segunda activi-
dad exportadora del país.

Manuel Arriagada, gerente de
División Salmones en Caman-
chaca, afirmó que el Ejecutivo
tiene que dar prioridad a “todo
lo que tenga que ver con los pro-
yectos de relocalizaciones, fu-
siones, microrrelo-
calizaciones (...). El
ordenamiento te-
rritorial es funda-
mental, en función
de las relocaliza-
ciones, Ley Laf-
kenche y SBAP.
Esos deberían ser
los pilares”.

Agregó que al relocalizar algu-
nas concesiones del sector, sin au-
mentar sus áreas, podría generar
“menos impacto y serán mucho
más rentables y productivas”.

Sady Delgado, gerente general
de AquaChile (filial de Agrosu-
per), aseguró que los gremios de
la industria están trabajando
“fuerte” para entregar al Gobier-
no las medidas que serían urgen-
tes para reactivar a la salmonicul-
tura. “Hay unas (medidas) que
tienen requerimientos legislati-

vos que pasan por el
Congreso y otras son
administrativas o re-
gulatorias. El listado
está, hay unas medi-
das que son más rá-
pidas y de alto im-
pacto, por lo que la
salmonicultura está

trabajando para que la autoridad
las acoja y ejecute”.

Para Gerardo Balbontín, ge-
rente general de Blumar, las me-
didas que impulsará el Gobierno
deben apuntar a que el sector sea

“más competitivo en costos (...).
Se nos ha ido encareciendo, a lo
largo del tiempo, por la sobre-
rregulación que ha ido teniendo
el sector. Por lo tanto, hay que
ver cuáles son las regulaciones
que realmente sirven y qué re-
gulaciones solamente agregan
costos”, dijo. 

Si bien en el rubro lamentaron
la ausencia del Gobierno en el
evento —el biministro de Eco-
nomía y Minería, Daniel Mas,
era uno de los expositores, pero
ayer debió asistir al Congreso en
Valparaíso—, afirman que toda-
vía observan un compromiso
del Ejecutivo con el sector. 

“El ministro (Mas) le cree a la
salmonicultura y ya está traba-
jando silenciosamente para que
los distintos sectores de la eco-
nomía se expresen de buena ma-
nera”, dijo Delgado.

Segunda mayor actividad exportadora:

Salmoneros piden al Ejecutivo
medidas de corto plazo para
desatar expansión del sector

Actores de la industria plantean revisar desde las
microrrelocalizaciones hasta regulaciones que generan sobrecostos.
N. BIRCHMEIER

Sady Delgado,
gerente general de
AquaChile.

ENVÍOS
En 2025 se exportaron

más de US$ 6.500
millones de salmones al

exterior.

Gerardo Balbontín,
g e r e n t e g e n e r a l 
de Blumar.

Manuel Arriagada,
gerente de 
División Salmones 
en Camanchaca.
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