EL MERCURIO

Fecha: 16/04/2026 Audiencia: 7.200 Seccioén:
Vpe: $118.708  Tirada: 2.400 Frecuencia:
Vpe pag: $1.002.600 Difusion: 2.400

DE CALAMA Vpe portada: $1.002.600 Ocupacién: 11,84%
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Mercado inmobiliario

@Por un lado, el alza de la UF, que du-
rante el mes de abril superara los 40
mil pesos. Por otro, las tasas de crédi-
tos hipotecarios han caido a niveles no
vistos desde fines de 2021.
Lassenales que estd dando el mer-
cado son variadas, incluso a veces
contradictorias, y quienes hoy necesi-
tan comprar, vender o arrendar una
vivienda muchas veces quedan para-
lizados ante esta alta incertidumbre.
Esenestos momentos donde el va-
lor de la asesoria en el corretaje de
propiedades cobra especial relevan-
cia. Este profesional debiera acompa-
nar durante todo el proceso de com-

pra o arriendo: desde evaluar la facti-
bilidad del perfil financiero de la per-
sona, pasando por la seleccion del in-
mueble que mejor se ajuste a su reali-
dad y necesidades, hasta el cierre le-
gal de la operacion.

Es un buen contexto para distin-
guir alos corredores serios de quienes
no se ajustana los estandares de la ac-
tividad, por ejemplo, al no responder
ante cualquier eventualidad , dandola
sensacion de una industria marcada
por las irregularidades y abusos.

¢Como identificar a corredores
profesionales? Existen sefiales claras:
pertenecera una entidad gremial, co-
mo Acop u otras, para contar con legi-
timidad institucional, o bien disponer
de una estructura que permita abor-
dar las complejidades del proceso,
porejemplo, a través de un equipo le-
gal especializado.

Enun mercado cada vez mas exi-
gente, elegir bien al corredor no es un
detalle menor: es una decision que
puede marcar la diferencia entre una
operacion segura y una experiencia
llena de malos ratos.
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