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Netflix
decepciona con
su proyección
de corto plazo y
acciones anotan
fuerte caída

La gigante del streaming Netflix registró
resultados mejores a los esperados en
el primer trimestre, pero decepcionó al
mercado con sus proyecciones a corto
plazo lo que generó una reacción a la
baja en sus acciones.
Netflix informó además que su presi-
dente y cofundador Reed Hastings de-
jará el directorio de la empresa tras 29
años, para dedicarse a la filantropía y
sus intereses personales.

La compañía registró ganancias por
US$5.283 millones lo que representó un
alza de 82,8% frente al primer trimes-
tre de 2024, con lo que la utilidad por
acción se ubicó en US$1,23 superando
los US$0,79 estimados por los analistas.
Los ingresos, en tanto, se elevaron 16% a
US$12.300 millones, también sobre las
proyecciones del mercado que apunta-
ban a una cifra de US$12.200 millones.
Ignacio Mieres, Head of Research de
XTB, señaló que "Netflix superó en in-
gresos y beneficio en el primer trimes-
tre, y el flujo de caja libre prácticamente

duplicó las expectativas, sin embargo,
las acciones cayeron un 8%. Esto se
explica por el guidance, observamos
que el margen operativo del segundo
trimestre se sitúa en el 32,6% frente al
34,4% del consenso".
Además la ganancia por acción pre-
vista por la compañía para el segundo
trimestre es de US$0,78 frente a los
US$0,84 esperados por el mercado.

Southern Cross vende Baker a GSI Capital,
la gestora que lidera Nicolás Noguera

El grupo de private equity Southern Cross
Group firmó hoy un acuerdo con la Admi-
nistradora de Inversiones GSI Capital S.A.,
GSI, para la venta del 100% de las acciones
de Rentas y Desarrollo Baker SpA, compa-
ñía inmobiliaria especializada en activos
comerciales, arrendados principalmente
a Aramco Chile. SCG mantenía su partici-
pación en Baker a través de una posición
mayoritaria en Private Equity Real Estate
Fondo de Inversión, fondo chileno de capi-
tal público administrado por Ameris.

Baker es dueña de activos comerciales
vinculados a estaciones de servicio y tien-
das de conveniencia, con un portafolio de
95 propiedades ubicados en el país, inclu-
yendo 89 contratos de arriendo de largo
plazo con Aramco Chile -que opera 88
estaciones de servicio y 63 tiendas de con-
veniencia en propiedades de Baker- ade-
más de 47 contratos adicionales con otros
arrendatarios comerciales.
La venta de Baker representa la continua-

ción de la estrategia de SCG de separar, de-
sarrollar y monetizar individualmente los
distintos activos originados en la adquisi-
ción de Petrobras Chile, tras la exitosa ven-
ta en 2024 de la operación de distribución
de combustibles Esmax a Aramco, una de
las compañías más grandes del mundo,
dijo Southern Cross en un comunicado.
La gestora de private equity mantiene

aún sus participaciones en dos compañías
de infraestructura: Sonacol, un oleoducto
en el centro de Chile, y SIAV, la infraes-
tructura de almacenamiento de combusti-
ble de aviación en el aeropuerto interna-
cional de Santiago.

Jaime Besa, socio de Southern Cross que
lideró la transacción, comentó que "Baker

representa un ejemplo sobresaliente de

Giovanni Di Battista (Southern Cross Group); Nicolás Noguera (GSI); Jaime Besa (SCG); Agus-
tín Achondo (Larrain Vial); Sebastián Valdivieso (GSI) y María Pía Fernández (LV).

nuestra filosofía de inversión: identificar
activos con valor subyacente, diseñar una
estrategia de transformación estructural y

ejecutarla con disciplina para maximizar
su potencial". El ejecutivo agregó: "Lo que
comenzó como un portafolio inmobiliario
dentro de un negocio de distribución de
combustibles es hoy una plataforma líder,
institucional y altamente diferenciada en
el mercado chileno. Creemos que GSI es
el socio adecuado para liderar la próxima
etapa de crecimiento de Baker".

GSI es una administradora de fondos de
inversión, especializada en la inversión en
activos alternativos en Chile y Europa, y ya
se ha posicionado en el país como un actor
relevante en el mercado local de activos de
renta en estaciones de servicio. Su director

ejecutivo es Nicolás Noguera, socio y CEO
de GSI Capital, ex gerente general de Ban-

card, ahora Inversiones Odisea, el family
office de la familia Piñera.
SCG contó con LarrainVial y CBRE como

asesores financieros y con Barros&Errá-
zuriz como asesor legal. GSI fue asesorado
legalmente por CEPD Abogados.

"La materialización de la transacción se
encuentra sujeta a condiciones habituales
para este tipo de operaciones, las que se
esperan se encuentren cumplidas dentro
del plazo de 60 días, sin perjuicio de que
no es posible prever con seguridad la fe-
cha en que ello ocurra", dijo Ameris en un
hecho esencial, que proyectó un impacto
financiero positivo por la operación.

Baker fue creada como resultado de la
separación y spin-off de los activos inmo-
biliarios de Esmax, tras la adquisición por
parte de SCG de la operación de Petrobras
Chile en 2017.

Feria de Osorno vende propiedad en Santiago
en $ 1.500 millones a empresa de parabrisas
La Feria de Osorno S.A. es una de las prin- La empresa, controlada por las familias li-
cipales empresas chilenas de remate y deradas por Carlos Alberto Délano, con el

31,56%, y los herederos de Marco Cariola,
con otro 31,56%, vendió en agosto de 2025
la propiedad ubicada en calle San Borja
757, en un precio de 4.000 UF, unos $ 1.573
millones al valor de entonces.

faenamiento de carne de bovino. En 2024
registró ingresos por $ 318.292 millones y
reportó ganancias por $ 7.801 millones,
casi el doble que en 2024. Tiene 1.220 tra-
bajadores.
Pero parte de sus ganancias del año pasado
provinieron de una operación extraordina-
ria: la venta de una propiedad que tenían
desde hace décadas en la Región Metropo-
litana: un terminal frigorífico en Estación
Central, donde hace años llegaba la carne
en vara para ser distribuida a sus clientes
de la capital, principalmente carnicerías.

Según los balances de la empresa, el va-
lor libro de la propiedad ascendía a $ 417
millones, por lo que la operación generó
una utilidad de $ 1.155 millones, reportó
la empresa, que tiene otras propiedades
mantenidas a la venta, valoradas en $ 302
millones, en Puerto Varas y Rio Bueno. En
los registros del Servicio de Impuestos In-

ternos, la propiedad tiene un avalúo fiscal
de $ 1.197 millones.
Según una transferencia anterior, de 1997,

la propiedad tenía en total casi 4 mil me-
tros cuadrados. El comprador fue la socie-
dad Comercial e Inversiones Lea Loa S.A.,
dueña de una de las mayores empresas de
parabrisas locales. Su página web, describe
así a Parabrisas Loa: "Es la cadena comer-
cial más importante del país en la venta y
servicios de todo tipo de cristales curvos y
planos para el parque automotriz, maqui-
naria pesada de la gran minería y la cons-
trucción, con prestación de servicio de
instalaciones profesionales".
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