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E
n el actual contexto
económico, donde
lamentablemente la

incertidumbre se ha vuelto parte del
escenario base, las decisiones de
inversión —especialmente en activos
intensivos como los vehículos— han
cambiado de manera importante su
lógica. Hoy, más que “tener”,
muchas personas y empresas están
optando por “usar”. Y ahí es donde
modelos como el leasing operativo y
el rent a car empiezan a ganar
terreno de forma sostenida en Chile.

Partamos por lo esencial. Hoy,
comprar un auto ya no es
necesariamente la opción más
eficiente. No solo por el desembolso
inicial, sino por todo lo que esto
conlleva: mantenciones, seguros,
permisos, depreciación y, en muchos
casos, una subutilización evidente del
activo. En ese contexto, el leasing
operativo aparece como una solución
que ordena la ecuación financiera.
Permite acceder a un vehículo sin
inmovilizar capital, con costos
predecibles y, lo más relevante,
externalizando la gestión del activo,
que muchas veces es más compleja
de lo que parece.

ATRACTIVOS DEL LEASING

Para las empresas, esto es
particularmente atractivo. El leasing
operativo transforma un gasto de
inversión en uno operacional, lo que
mejora indicadores financieros y
libera caja para destinarla a
actividades más productivas. En vez
de tener recursos “amarrados” en
una flota, se pueden usar en crecer,

innovar o expandirse. Además, al
incluir servicios como mantención,
seguros, asistencia y renovación
periódica, se reduce la fricción
operativa y se gana eficiencia en la
gestión, algo clave en entornos
competitivos.

Pero no es solo un tema contable.
También hay una lógica estratégica
detrás. En un entorno donde la
tecnología automotriz avanza rápido
—electromovilidad, eficiencia
energética y nuevas regulaciones
ambientales—, la flexibilidad se
vuelve un activo en sí mismo. El
leasing permite actualizar flota sin
cargar con activos que rápidamente
pueden quedar obsoletos, lo que
resulta especialmente relevante en
industrias donde la movilidad es
parte central del negocio y no un
elemento accesorio.

Por el lado de las personas, el
fenómeno es similar, aunque con
ciertos matices. Cada vez más
usuarios valoran la previsibilidad del
gasto y la comodidad por sobre la
propiedad. Saber cuánto se va a
pagar mes a mes, sin sorpresas ni
costos ocultos, es un atributo
especialmente valorado en tiempos
de mayor presión sobre los ingresos.
A esto se suma la posibilidad de
acceder a vehículos más nuevos,
más seguros y mejor equipados, sin
asumir el costo total de compra ni el
riesgo de depreciación.

LO MEJOR DEL RENT A CAR

El rent a car, por su parte, cumple
un rol complementario pero
igualmente relevante. No busca

reemplazar la propiedad en el día a
día, sino resolver necesidades
puntuales de movilidad: viajes,
reemplazos temporales, proyectos
específicos o incluso la posibilidad de
probar un vehículo antes de tomar
una decisión de más largo plazo. En
ese sentido, es una solución flexible
que se adapta bien a un consumidor
más dinámico, con patrones de uso
menos rígidos y menor disposición a
compromisos prolongados.

Ambos modelos responden a un
cambio más profundo: la transición
desde la propiedad al acceso. Lo
vemos en múltiples industrias
—desde el streaming hasta los
espacios de trabajo— y el mundo
automotriz no es la excepción. La
lógica es simple: pagar por el uso
eficiente de un bien, sin asumir todos
los costos, riesgos y rigideces
asociadas a tenerlo en propiedad.
Esto permite tomar decisiones más
racionales desde el punto de vista
financiero y operativo.

Ahora bien, esto no implica que la
compra tradicional desaparezca.
Sigue siendo una alternativa válida en
ciertos contextos, especialmente
cuando existe un uso intensivo y un

horizonte de largo plazo que
justifique la inversión. Sin embargo,
lo que sí está claro es que dejó de
ser la única opción dominante y, en
muchos casos, ya no es la más
eficiente.

En el Chile actual, donde las
empresas buscan eficiencia y las
personas mayor control sobre sus
gastos, el leasing operativo y el rent a
car se posicionan como herramientas
cada vez más relevantes. No solo por
conveniencia financiera, sino porque
responden mejor a cómo hoy se
toman decisiones: con más cautela,
más información y una fuerte
preferencia por la flexibilidad.

En definitiva, se puede concluir
que más que una tendencia pasajera,
estamos frente a un cambio
estructural en la forma de entender la
movilidad. Uno donde el acceso, la
eficiencia y la adaptabilidad
comienzan a pesar más que la
propiedad. Y, en ese nuevo
escenario, tanto el leasing operativo
como el rent a car tienen un amplio
espacio para seguir desarrollándose y
consolidándose como soluciones
cada vez más naturales dentro del
mercado.

DE LA PROPIEDAD AL USO:

En el Chile actual, donde las empresas buscan eficiencia y las
personas mayor control sobre sus gastos, el leasing operativo y el rent a
car se posicionan como herramientas cada vez más relevantes. No solo
por conveniencia financiera, sino porque responden mejor a cómo hoy
se toman decisiones: con más cautela, más información y una fuerte

preferencia por la flexibilidad.

Cómo el leasing y el rent a car
están redefiniendo la movilidad en Chile

E
n Chile, el automóvil dejó
hace rato de ser un lujo: es
extensión de la casa, oficina

móvil y cómplice de la vida diaria.
Es el vehículo que lleva a los hijos al
colegio, sostiene emprendimientos,
conecta ciudades largas y diversas,
y permite escapar el fin de semana
cuando la rutina agobia. En un país
donde la geografía desafía y las
distancias pesan, el auto no solo
transporta: organiza la vida familiar,
define tiempos y abre posibilidades.
Por eso, más que una compra, para
muchos chilenos es una decisión
que mezcla necesidad, identidad y
libertad. 

Incluso en un marzo marcado por
el alza en el precio de los
combustibles, se comercializaron
27.358 unidades nuevas de
vehículos livianos y medianos, lo
que significó un crecimiento de
14% respecto de igual mes de
2025, según datos del Registro de
Vehículos Motorizados (RVM) del
Servicio de Registro Civil e
Identificación procesados por la
ANAC. A raíz de ello, las ventas
acumuladas alcanzaron 74.977
unidades, con un incremento de
5,8% frente a igual período del año
anterior.

También da cuenta la ANAC que
en marzo la decisión de compra
estuvo marcada por la búsqueda de
eficiencia en el consumo de
combustible, existiendo un
aumento en las consultas y en las
cotizaciones por vehículos híbridos
y eléctricos. Asimismo, se informa
que los SUV siguieron liderando el

eléctrico alcanza el 57% en Chile,
situándose 10 puntos porcentuales
por encima del promedio global
(47%). También demuestra que
existe temor en el país por
“conducir” un vehículo autónomo.
“El consumidor chileno muestra
una confianza neta levemente
negativa, ya que los inseguros
superan en 4 puntos a los
confiados”, expresa el informe de
Ipsos.

¿QUÉ OPINAN LOS DUEÑOS DE
MODELOS ELÉCTRICOS?

De acuerdo con un reciente
estudio de la empresa de
investigación de mercado Cadem,
en conjunto con Volvo, y tal como
indica su nombre es una
“Radiografía al usuario de autos
eléctricos en Chile”, los chilenos
están “satisfechos,
comprometidos y listos para volver
a elegir” un modelo enchufable.

El trabajo de campo de este
estudio cuantitativo fue realizado
entre el 27 de junio y el 23 de julio

de 2025, con entrevistas
autoaplicadas vía email a
propietarios de autos eléctricos.
Así, 285 hombres y mujeres, de 18
años o más, de todos los niveles
socioeconómicos, residentes en
todas las regiones de Chile, en
cuyo hogar existe al menos un
vehículo 100% eléctrico,
respondieron el cuestionario, datos
que después fueron ponderados
de acuerdo a la participación de
mercado de las marcas de autos
eléctricos.

Según indica el estudio, el 96%
de los usuarios de autos eléctricos
afirma que su vehículo cumplió o
superó sus expectativas. Esta alta
valoración se traduce en
fidelización: el 80% recomendaría
a otros cambiarse a un auto
eléctrico, el 88% recomendaría su
misma marca, y el 70% declara
que su próximo auto también será
100% eléctrico. “Los usuarios
actuales no solo están satisfechos:
se están transformando en los
principales promotores del
cambio”, concluye.

mercado con 14.990 unidades
comercializadas y una alza de
23,9% durante marzo, frente a igual
mes del año anterior. Les siguen los
vehículos de pasajeros (sedán,
hatchback y citycar), con 4.540
unidades y un avance de 4,1%; las
camionetas pick-up, con 5.058
unidades y un sólido crecimiento de
14,9%; y los vehículos comerciales,
con 2.770 unidades y una baja de
11,5% en el mes. 

“En el pasado eran los sedán los
vehículos más vendidos, con amplio
espacio en el maletero. Muchos
modelos de marcas fueron
configurados como ‘sedán’
pensando en Chile, a pesar de que
en otros mercados ya eran
‘hatchback’ o vehículos más cortos.
Luego, hoy son los SUV la
preferencia mayoritaria de los
chilenos, con sobre el 50% de las
ventas, por la versatilidad de uso,
por la seguridad y por contar con
motores más eficientes
energéticamente”, expresa Diego
Mendoza, secretario general de la
ANAC.

EL MEDIO DE TRANSPORTE
PREFERIDO

Hace pocos días, Ipsos, una de
las principales empresas de
investigación de mercados del
mundo, publicó los resultados del
“Monitor de Movilidad”, en el que
se consultó a más de 23 mil
personas en 31 países, incluido
Chile, para analizar cómo las
decisiones de transporte moldean
las sociedades actuales.

Y expone que en Chile, uno de
cada cuatro encuestados (24%)

piensa que es “imposible” vivir sin
automóvil, por debajo del promedio
global de 43%. 

“A pesar de las tendencias hacia
la sostenibilidad, el auto mantiene
la preferencia de los ciudadanos por
temas emocionales y prácticos en
el país. En Chile, es el modo de
transporte preferido, alineándose
con los 22 de 31 países que
comparten esta tendencia”, dice el
estudio. 

“Aunque las personas de Chile
no declaran una dependencia tan
alta del auto como otros mercados,
es el medio de transporte preferido
en el país. En ese sentido, antes del
alza de los combustibles, los
consumidores ya mostraban un alto
interés con respecto a los vehículos
eléctricos, sobre todo a que estos
ofrecen una oportunidad para
conciliar la urgencia climática junto
con la estrechez del bolsillo ante el
valor del litro de combustible,”
comenta el country manager de
Ipsos Chile, Nicolás Fritis.

Además, hace visible que el
interés por conducir un vehículo

SEGÚN ESTADÍSTICAS DE MERCADO:

Entre todas las tipologías de automóviles que se
venden en el país, particularmente hay uno muy

preferido. Por otra parte, entre los chilenos
aumenta la aspiración o el interés de cambiar el

auto a combustión por uno eléctrico y existe
temor por usar un modelo que se conduzca solo.

¿Cuáles son los autos favoritos de los chilenos?
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En Chile, el
leasing operativo
y el rent a car se
posicionan como

herramientas
cada vez más
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