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Los pedidos aumentaron hasta un 30% en marzo

Crece demanda por
combustibles para
calefacción y precios
atraviesan alza
Principalmente, los costos asociados al transporte de materias
primas son los que han incidido en el incremento de los precios de
leña y pellet, que alcanza hasta un 20%.
Por Francisca Pacheco Pérez

economia@diarioelsurcl

1 transporte de las materias

F primas requeridas para ela-borar combustibles para ca-
lefacción es el factor común que
expresan representantes del sec-
tor a la hora de explicar el alza que
experimentan los precios desde
las últimas semanas.

En este caso, se trata de un incre-

mento leve que fluctúa entre un
3% y un 20% para pellet y leña,
dos de los biocombustibles sóli-
dos más demandados de la tempo-
rada, aunque pese a los mayores
costos logísticos derivados del alza
de combustibles han manifestado
la intención de mantener precios
competitivos durante la tempora-
da. La contingencia internacional
también generó un aumento de
las ventas en marzo, especialmen-
te de pellet.

AUMENTO DE PRECIOS
El gerente de planta de Green

Pellets, Hugo Pulgar, indicó que
los precios se elevaron desde alre-
dedor de un mes. "Estamos a
$4.300, el año pasado estábamos
como a $3.600. Es una suma de to-
do, no solo del alza de insumos,
también de traslados", explicó.

Desde Innapel, su par, Rodrigo
Segura, comentó que el alza co-
menzó a experimentarse a partir
de febrero. "Tuvimos un alza de
alrededor de 17% a 20%, que fue

1
kilo por hora es la

estimación de consumo
promedio durante el

invierno que realizan desde
Green Pellets.

el costo de transporte de las mate-
rias primas que compramos, y
también el costo del flete de la vi-
ruta y el aserrín que utilizamos
para la fabricación", señaló, aña-
diendo que "si se diera un aumen-
to en el combustible líquido y el
costo del plástico seguiríamos la
misma tendencia".

En el caso de la leña, el alza os-
cila entre el 4% y el 10%, deriva-
da igualmente del aumento en
costos logísticos. "Trabajamos
con nuestros proveedores en dis-
tintos campos del país y al hacer
el traslado van encareciendo el
producto. Hemos tratado tam-
bién de asumir un poco este cos-
to, para no traspasarlo a los clien-
tes", aseguró la gerente comercial
de JTC Maderas, Ruth Morales.

Una problemática similar ocu-
rre en el caso de Comercial Dina-
marca, donde este biocombusti-
ble ha experimentado un incre-
mento en su precio de hasta un
10%, también explicado por cos-
tos asociados a la trazabilidad.

Su gerente comercial, Maribel
Dinamarca, afirmó que "todos los

años trabajamos estacionalmen-
te, sin embargo el procesamiento
y secado se realiza en otra región,
lo que incrementa valores de tras-
lado y transporte al ser llevado a
centro de acopio en Concepción".

DEMANDA
Aunque en esta última empre-

sa las ventas se han visto merma-
das en el último mes -lo cual se
atribuye al clima económico na-
cional-, la jefa del área proyecto
que "se espera que prontamente

incrementen las ventas con la
llegada de las lluvias y baja de
temperaturas".

En un escenario opuesto, em-
presas como JTC Maderas han ex-
perimentado un alza de los pedi-
dos, sobre todo durante marzo y
abril. "Hemos tenido un incre-
mento de un 30% en la solicitud
de leña, sobre todo después de la
situación internacional", mencio-
nó Ruth Morales.

Fuera de la contingencia actual,
las mayores solicitudes se regis-
tran entre noviembre y enero. "Lo
mismo pasa con el pellet, pero en
este momento ya subió más su
valor y nos baja la demanda, por-
que nuestros clientes se abaste-
cen en la temporada estival, con
precios en promoción, por ejem-
plo, un saco de eucalipto que
cuesta $6.500, versus el valor que
hoy está a $7.200", precisó.

En ese mismo contexto, el ge-
rente de planta de Green Pellets
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Normalmente, el mayor abastecimiento por parte de clientes se registra durante la temporada estival.

Desde el rubro señalan

que parte de los costos

adicionales han sido

cubiertos por las mismas

empresas, con el fin de

evitar un alza mayor.

comentó que, a diferencia de los
últimos años, la temporada baja
atravesó una menor demanda, de
alrededor del 20%. "Hicimos pro-
mociones, pero la gente no com-
pró mucho, entonces no pudi-
mos generar tanto stock y, como
llegó toda la gente a comprar aho-
ra, estamos con los pedidos agota-
dos", contó, escenario al cual se
suma la paralización de plantas
en el periodo estival, lo cual ade-
más ha afectado la disponibilidad
de materias primas.

Por su parte, el gerente general

de Innapel sostuvo que desde me-
diados de marzo las ventas aumen-
taron. "Yo creo que crecieron en un
20% a un 30% comparadas con el
año anterior, incluso podría ser
más. Finalizamos marzo con com-
plicaciones, porque nos pilló un
poco de golpe la sobredemanda.

En relación con el consumo,
desde Green Pellets recomenda-
ron calcular un promedio de 1 ki-
lo por hora de uso."Una estufa nor-

mal de casa, -que no sea caldera-
va a consumir eso en promedio en
el invierno", precisó Hugo Pulgar.

Gracias al programa "De la recolección a la innovación" del Infor

Recolectoras de Curanilahue realizan
gira y proyectan emprendimientos
En su visita a Los Ríos, pudieron conocer oportunidades de desarrollo en productos forestales
no madereros, destacando el trabajo colaborativo en su producción.

"De la recolección a la innova-
ción" fue el nombre de la gira na-
cional que lideró el Instituto Fo-
restal (Infor) con el apoyo de la
Fundación para la Innovación
Agraria (FIA), que permitió a reco-
lectoras de la comuna de Curani-
lahue fortalecer sus capacidades y
visualizar nuevas oportunidades
de desarrollo a partir de produc-
tos forestales no madereros.

Durante varios días, las partici-
pantes visitaron experiencias en
la Región de Los Ríos, donde co-
nocieron modelos exitosos de di-
versificación productiva, agrega-
ción de valor y comercialización
directa. Desde iniciativas como
Maqueo Sabores Étnicos hasta la
experiencia asociativa de la Aso-
ciación Amigos del Maqui en Li-
pingue, las recolectoras pudieron
observar cómo el trabajo comu-
nitario y la innovación permiten
fortalecer el vínculo entre bos-
que, cultura y economía local.

El ministro de Agricultura, Jai-
me Campos, destacó el impacto
de este tipo de iniciativas en el de-

Se destacó que se conoció

el trabajo colaborativo,

particularmente como

motor de desarrollo

sarrollo rural. "Programas como
esta gira demuestran que el cono-
cimiento, la innovación y el tra-
bajo colaborativo pueden trans-
formar realidades locales. Forta-
lecer el rol de las mujeres recolec-
toras es clave para avanzar hacia
un desarrollo más inclusivo, sos-
tenible y con identidi
rial", señaló.

La directora del proyecto y en-
cargada de la Línea de Investiga-
ción en Diversificación de Espe-

cies para el Desarrollo Forestal de
Infor, Andrea Alvarez, valoró el
proceso vivido por las participan-
tes. "Esta gira permitió mostrar en
terreno que los productos fores-
tales no madereros pueden con-
vertirse en una verdadera oportu-
nidad de desarrollo, cuando se in-
egran conocimiento, innova-
ción y organización comunitaria.
El desafio ahora es llevar estos
aprendizajes al territorio y trans-
formarlos en acciones concretas",

afirmó.
El director de la Fundación pa

ra la Innovación Agraria (FIA)
Andrés Gálmez Commentz, -
loró el trabajo colaborativo en-
tre la institución que dirige e IN-
FOR y destacó el valor de la as
ciatividad como motor de desa
rrollo. "Estas experiencias de-
muestran que el trabajo conjun-
to es clave ( ... ) se fortalece la iden-
tidad y generar desarrollo local",
dijo el directivo.

Essbio fue reconocida
por conciliar vida
personal y el trabajo

Essbio fue reconocida en la ca-
tegoría Grandes Corporaciones
(más de 1.000 trabajadores) del
estudio "Mejores Organizacio-
nes para Integrar Vida Personal y
Trabajo 2025", impulsado por la
Fundación Chile Unido con el
apoyo de El Mercurio.

La compañía fue evaluada jun-
to a un total de 56 empresas, al-
canzando el 6º lugar del ranking,
posicionándose entre las organi-
zaciones mejor evaluadas en
prácticas de conciliación laboral.

La medición, desarrollada por
Ipsos, se realizó entre septiembre
y octubre de 2025 e incluyó una
encuesta interna a colaborado-
res, junto con información sobre
prácticas y políticas orientadas a
la conciliación, evaluando su

Directivos recibieron el premio.

existencia, uso y valoración.
El ranking identifica a organi-

zaciones que avanzan en inte-
grar el ámbito laboral con la vi-
da fuera del trabajo, consideran-
do la experiencia directa de los
equipos respecto del impacto de
estas iniciativas en su bienestar
y desempeño.
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UF 250.000
Dirección: Agustinas Nº1287 - Santiago

Bases y Antecedentes sin costo al correo ebalmaceda@cgrchile.com | Comisión 2% + IVA.
Martillero Concursal: EXEQUIEL BALMACEDA OSSA. RNM 1633
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WWW.CGRCHILE.COM
Exequ'el Balmaceda O. RNM 1633
Teléfono: (56-2) 2733 9400
Email: cgr@cgrchile.com

Dólar $886,32 Enero 2026 0,4% 20/04/2026 $39.987,35 Marzo 202 $69.889
HABITAT -2,95% Euro $1.043,96 Febrero 2026 0,0% 21/04/2026 $40.000,61 Abri 2026 $69.889
MODELO -2,86 % Real brasileño $177,49 Marzo 2026 1,0% 22/04/2026 $40.013,88 Mayo 2026 $70.588

BOLSA SANTIAGO
CAPITAL -2,95% $ por moneda local (observado) Diciembre 2025 -0,2% 19/04/2026 $39.974,09 Febrero 2026 $69.611 Mayor alza
CUPRUM -3,15 %

MONEDAS IPC UF UTM
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RENTABILIDAD FONDO A
MARZO

Mayor baja

Las beneficiarias del programa recorrieron la región de Los Ríos.
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