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que refuerza la idea y coincide
con el sentimiento de la mayoría
de los analistas, ya que ninguno
recomienda comprar el papel de
la firma, según Bloomberg.

El analista de renta variable local
de BICE Inversiones, Ewald Stark
Bittencourt, detalló que "en caso de

que el canal de Suez se abra, creemos
que los márgenes de rentabilidad de
las compañías del sector se verían
más presionados. No creemos que
el mercado incorpore una pronta
apertura".

En paralelo, Araya estimó que
Hapag Lloyd podría anotar utili-
dades por unos US$ 404 millones
este año, de los cuales cerca de
US$ 121 millones corresponderían
"indirectamente a Vapores", cifra
por debajo de los US$ 309 millones
que recibió el ejercicio anterior. A
su juicio, el papel perdió atractivo,
porque el mercado lo premió por
dividendos altos y que ahora están
llegando con un desfase de 18 a 24
meses, por lo que no representan
la realidad geopolítica actual.

El cofundador de Trii, Carlos Gua-

yara, agregó que si Suez recupera
la normalidad, "sobrarían" barcos
en el mercado y las tarifas tenderán
a caer: "El inversionista retail e
institucional compraba Vapores
por sus dividendos estratosféricos,
pero con un Ebitda proyectado
tan débil, la promesa del mega
dividendo desaparece, perdiendo
así su principal atractivo a corto
plazo", detalló.

Informe de BofA: gestores elevan liquidez
y apuestan por commodities ante
volatilidad del petróleo

Los niveles de caja subieron
a 7,4%, por encima del
promedio histórico de
5,4%, "reflejando menor
disposición a tomar riesgo".

POR SOFÍA FUENTES

Un giro hacia posiciones más
defensivas y una mayor exposición
a materias primas está marcando la
estrategia de los inversionistas en

medio de un entorno global incierto
y crecientes riesgos asociados a
tensiones geopolíticas, reveló la
última encuesta de gestores glo-
bales de fondos de Bank of America

(BofA), a la que accedió DF.
La firma sostuvo que el conflicto

en Medio Oriente puso fin a un op-
timismo desmedido de los últimos
meses en el mercado financiero
y, con ello, las expectativas de
crecimiento global han caído con
fuerza durante abril.

Si en marzo solo el 7% de los
inversionistas anticipaba una
economía global más sólida en

REUTERS

los próximos 12 meses, ahora el
balance bajó a 36%, el nivel más
bajo desde agosto de 2025.

Esto ha llevado a una migración
en los portafolios, que poco a poco
va dejando huella. De acuerdo con
el sondeo, los niveles de caja de los

inversionistas subieron a 7,4%,
muy por encima del promedio
histórico de 5,4%, "reflejando
menor disposición a tomar riesgo".

A la par, BofA sostiene que au-
mentó la demanda por coberturas
ante eventuales caídas bursátiles,

en línea con un escenario de mayor
cautela.

En este contexto, los inversio-
nistas están rotando sus carteras
hacia commodities y compañías
exportadoras, posicionándolas
como la estrategia favorita para
los próximos seis meses.

De hecho, en los mercados an-
dinos -que incluyen a Chile, Perú
y Colombia- el principal riesgo
identificado dejó de ser el cobre
y pasó a ser el petróleo, lo que
refleja la creciente sensibilidad de
estos activos a las fluctuaciones
energéticas.

Respecto del precio del petróleo
Brent hacia fin de año, el 28%
espera que supere los US$ 90 por
barril.

Con todo, consultados por el
mayor riesgo de cola, el 44%
de los inversionistas mencionó
"los conflictos geopolíticos",
aumentando desde el 37% que se
evidenció en marzo. En febrero,
la mayor amenaza era una posible
burbuja de inteligencia artificial
(IA) y hoy esa categoría representa
solo un 5%.
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Del aprendizaje episódico al continuo: el cambio
que redefine la formación ejecutiva

Unegocios FEN UCHILE proyecta la
ejecución de más de 40 programas
durante el primer semestre de 2026,
en un escenario donde la adopción
de inteligencia artificial y el cambio

en las capacidades requeridas por
las organizaciones están dejando de
ser una tendencia para convertirse
en una realidad medible.

A nivel global, el gasto en inteligencia

artificial crecerá un 44% durante este año,

alcanzando los US$2,5 billones, según estima-

ciones de Gartner. En paralelo, en América

Latina, el mercado de IA crece a tasas cerca-

nas al 28% anual, impulsando transformacio-

nes concretas en productividad, modelos de

negocio y toma de decisiones.

Este avance no solo está ocurriendo en

grandes empresas. De acuerdo con estudios

recientes de Microsoft, el 54% de las pymes

en las Américas ya utiliza inteligencia artificial

e

en sus operaciones, principalmente para opti-

mizar procesos, mejorar la toma de decisiones

y fortalecer la relación con clientes.

En este contexto, la principal brecha ya no

es tecnológica, sino de capacidades.

Durante marzo, Unegocios de la Facultad

de Economía y Negocios de la Universidad de

Chile recibió a cerca de 500 nuevos alumnos

en sus primeros 12 diplomados y programas

de especialización del año, reflejando una

creciente demanda por formación aplicada y

orientada a resultados.

"Hoy vemos profesionales que no solo

buscan actualizar conocimientos, sino adquirir

herramientas concretas que les permitan

desenvolverse con mayor eficacia en contex-

tos de alta complejidad", señala Martín Cook

Rojas, director de Unegocios FEN UChile.

El interés se concentra especialmente en

áreas como inteligencia artificial, finanzas,

marketing, sostenibilidad y productividad,

disciplinas directamente vinculadas a los

principales desafíos que enfrentan hoy las

organizaciones.

"Las organizaciones están demandando

capacidades que integren análisis, tecnología

y visión estratégica. La formación ejecutiva

dejó de ser un complemento y pasó a ser un

factor clave de competitividad", agrega Cook.

Uno de los principales diferenciadores ha

sido el fortalecimiento de la vinculación con

empresas, a través de programas corporativos

diseñados a medida, orientados a impactar

directamente en resultados organizacionales.

Esta articulación permite acelerar la transfe-

rencia de conocimiento en áreas críticas para

la transformación digital.

En un escenario donde la adopción tecno-

lógica avanza más rápido que la capacidad de

las organizaciones para integrarla, la educa-

ción continua comienza a consolidarse como

una inversión estratégica más que como una

instancia formativa.

"Estamos viendo un cambio estructural:

el aprendizaje dejó de ser episódico y pasó

a ser continuo. La formación dejó de ser un

complemento y se consolidó como un factor

crítico de vigencia, adaptabilidad y liderazgo",

concluye Cook.
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