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Sus soluciones de
embalaje a la medida,
que se pueden adaptar a
las necesidades especificas de
cada cliente, presenté la empresa
CSF en Aquasur 2026.

Con méds de tres décadas de expe-
riencia, la firma, que tiene sus origenes
en la ciudad de San Fernando, es espe-
cialista en desarrollar alternativas de
empaques en cartén corrugado para
los distintos sectores productivos.

“Nuestro sello es la capacidad de
disefiar soluciones a medida adapta-
das a las necesidades especificas de
cada cliente”, destaca César Arriaga-
da, ejecutivo de Ventas.

Alo que se suma, dice el ejecutivo,
la calidad de los materiales que utili-
zan, larapidez en la entrega y la cerca-
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CSF exhibio en Aquasur embalajes
mas eficientes y sustentables
para el sector acuicola

La empresa ofrece soluciones a la medida
en carton corrugado reciclable y biodegradable.

nia para responder a los requerimien-
tos que puedan tener los mandantes
€n sus procesos.

MAS SUSTENTABLES

Arriagada resalta que CSF pro-
mueve el uso de cartén corrugado
como una alternativa sustentable,
ya que es reciclable y biodegradable.
“Ademds, optimiza los procesos pro-
ductivos para reducir residuos y fo-
menta el uso eficiente de materiales,
en linea con una industria salmonera
responsable con el medio ambien-
te”, subraya.

Por lo mismo, dentro de sus pla-
nes a mediano y largo plazo, CSF
proyecta seguir innovando en solu-
ciones de embalajes menos contami-
nantes, ademads de ampliar su capa-

cidad productiva y fortalecer atin mas
su presencia en el mercado acuicola.

“Con este dltimo objetivo decidi-
mos participar nuevamente en Aqua-
sur 2026, considerando que congrega
a un sector altamente demandante
de productos de este tipo”, precisa el
ejecutivo.

OPORTUNIDAD CLAVE

El Ejecutivo de Ventas de CSF ase-
vera que “habfamos estado en otras
ediciones, porque consideramos que
esta feria representa una oportunidad
clave para generar nuevos vinculos
comerciales”.

“Al hacer un balance de nuestra
participacidn este afio, podriamos se-
fialar que fue muy positivo. Destaco la
generacién de nuevos contactos y el
alto interés de los clientes por emba-
lajes mas eficientes y sustentables”,
concluye Arriagada.



