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AKVA GROUP

TECNOLOGIA E INNOVACION PARA LA
ACUICULTURA DEL FUTURO

BAJO EL LEMA “PIONEERING A BETTER FUTURE”, LA COMPANIA IMPULSA EL DESEMPENO Y BIENESTAR
DE LOS PECES, ELEVANDO LA PRODUCTIVIDAD DE LA INDUSTRIA ACUICOLA. SUS INNOVACIONES REFLEJAN EL
FOCO EN SOLUCIONES CONCRETAS, ESCALABLES Y ALINEADAS CON LOS DESAFiOS ACTUALES DE SECTOR.

on una trayectoria que se remonta a los
C inicios de la acuicultura moderna en la

década de 1970, la compaiiia de origen
noruego, AKVA Group, se ha posicionado como
un proveedor lider de soluciones tecnoldgicas y
servicios para esta industria. Constituida bajo su
actual nombre desde 2006, tras la integracion de
diversas empresas, hoy cuenta con presencia en
los principales mercados acuicolas, con oficinas
en once paises —incluido Chile—y equipos de
trabajo multiculturales.

Alo largo de su historia, AKVA se ha caracte-
rizado por su trabajo cercano con productores
locales, entendiendo sus particularidades y de-
sarrollando propuestas de alcance global que
se adaptan a distintas condiciones productivas
y regulatorias. Esa cercania es la que marcd su
presencia en la feria internacional AquaSur 2026,
donde su participacion se ha convertido en casi
una tradicion.

“Esta feria permite compartir avances, pre-
sentar innovaciones y mostrar como nuestras
tecnologias se integrany generan valor, fortale-
ciendo relaciones de largo plazo”, dice el gerente
general de AKVA Group Chile, Christian Schifer.
Afade que el principal desafio de la industria

ya no es tecnoldgico, sino que esta asociado a
marcos regulatorios y habilitaciones para poder
crecer en biomasa de manera sustentable. “Es-
tamos preparados para aportar con tecnologia,
experiencia global y colaboracion para que el
crecimiento se dé con responsabilidad y vision
de largo plazo”, adiciona.

El CCO de AKVA Group, Stale @kland, quien
visito el pais con motivo de AquaSur, destaca
que “vemos un gran potencial en Chile, nuestro
segundo mercado mas relevante. Vemos opor-
tunidades en el cultivo en aguas mas profundas,
manteniendo a los peces por debajo de la zona
mas comun para los piojos de mar. También
vemos potencial para la produccion en tierra. En
Noruega, hemos observado que manteniendo
a los peces en tierra hasta los 700 gr es posi-
ble aumentar la produccion en un 30%, con las
mismas jaulas”.

El ejecutivo afade que “hemos estado in-
virtiendo también en inteligencia artificial (1A),
especialmente, para avanzar hacia una ali-
mentacion mads precisa. Esto lo desarrollamos
en Chile, que esta a la vanguardia en muchos
aspectos”. Acota que “es muy bonito, porque
hay desarrollos que surgen en Noruega y los

traemos a Chile, y otros que surgen en Chile
y los llevamos a Noruega”.

TECNOLOGIAS DE VANGUARDIA

En AquaSur 2026, AKVA Group presento
avances relevantes, como la adaptacion de
la Jaula Nautilus (Deep Farming) al mercado
chileno, incorporando un nuevo disefio para
estructuras metalicas y redes loberas. En el
ambito digital y de IA, destacé el lanzamiento
de la version actualizada del AKVA Observe
para salas de alimentacion remotas. Esta in-
corpora Co Pilot, una herramienta disefiada
para optimizar estrategias de alimentacion,
mejorar la gestion de sistemas y avanzar en
la automatizacion de procesos.

Por otro lado, su bioestimador Submerged,
ya calibrado y validado para salmén Atléntico
en Chile, ha demostrado alta precision en
comparacion con los resultados obtenidos en
planta de proceso. Asimismo, la firma present6
la nueva version de FishTalk v 5.0, plataforma
100% operativa en entornos cloud, con APIs
de entrada y salida que aseguran plena conec-
tividad con sistemas de terceros. En parale-
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“Estamos preparados para aportar con tecnologia,
experiencia global y colaboracién para que el

CRECIMIENTO EN CHILE

se dé con responsabilidad y vision de largo plazo”,

Christian Schéfer.
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“Es muy bonito, porque hay desarrollos

QUE SURGEN EN NORUEGA
y los traemos a Chile, y otros que surgen en Chile
y los llevamos a Noruega”,

Stale @kland.

lo, se realizd el lanzamiento del Digital Business
Analytics, que permite analizar el negocio para
toda la cadena de valor, integrando informacién
de centros de cultivo y plantas de proceso.

En el drea de land based, ademas de soluciones
consolidadas para engorda y produccién de smolt
y post-smolt en sistemas RAS, AKVA presentd al-
ternativas para optimizar pisciculturas existentes
mediante mejoras en desgasificacion, remocion
de gases totales disueltos y nitrégeno, asi como
sistemas de desinfeccion y automatizacion. Esto

CHRISTIAN SCHAFER,
GERENTE GENERAL
DE AKVA GROUP CHILE.

permite modernizary escalar instalaciones sin
requerir de proyectos completamente nuevos.

Ademds, se presento el sistema Low Emis-
sion Farming, desarrollado en colaboracion
con Alotta, con una jaula operativa desde
hace nueve meses en la region de Los Lagos,
la cual es capaz de producir hasta 360.000
kWh al afio, equivalente a cerca del 50% de la
demanda energética de un centro productivo.
En esa misma linea, se lanzd Alotta Square, jaula
metdlica con membrana de PVC e integracion
de paneles solares en su estructura de acero.
Asimismo, presentd Alotta Cloud, plataforma

STALE @KLAND,
€CO (CHIEF COMMERCIAL
OFFICER) DE AKVA GROUP.

digital que permite optimizar el uso energético
mediante la monitorizacion y gestion en tiempo
real de energia verde, ademas de la generacion
automatica de reportes ESG.

La compaiiia dio a conocer también una
solucidn que posibilita desconectar redes
desde superficie, simplificando la operacion
y mejorando significativamente la seguridad
en maniobras. Esta es una alternativa robusta,
disefiada para una operacion exigente y alinea-
da con la normativa NS 9415, clave en términos
de confiabilidad estructural y vida util. Esta
tecnologia, ya consolidada en los paises del
norte, se estd introduciendo hoy en Chile.

DE LA NECESIDAD OPERATIVA
A RESULTADOS CONCRETOS

Para Christian Shafer, el sello diferenciador
de AKVA Group radica en desarrollar soluciones
a partir de los desafios reales que enfrentan
los clientes. “No partimos desde la tecnolo-
gia, sino que desde la necesidad operativa”,
sostiene. Agrega que “buscamos ser un socio
tecnoldgico de largo plazo”.

Este enfoque también se reflejé durante
AquaSur 2026. Para el ejecutivo, el balance
fue positivo: tres jornadas que fortalecieron
la cercania con los clientes, el posicionamiento
y el intercambio técnico. “La participacion de
colegas desde Noruega reforzé nuestra mirada
global y permitio transferir experiencia de
otros mercados. Cumplimos nuestros objetivos
y esperamos participar en futuras ediciones”,
concluye el profesional.

@ Ruta 5 Sur, Km 1030, Puerto Montt, Chile.
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