
36 INTERNACIONAL DIARIO FINANCIERO / MIERCÓLES 22 DE ABRIL DE 2026

DF Regiones
POR CAMILA BEJARANO
ZONA NORTE

La Zona Franca de Iquique (Zofri)
presentó su alianza estratégi-
ca con la fintech Global66 bajo el
lema "Digitalizando el comercio
internacional". El acto reunió a
autoridades regionales, al cónsul
de Paraguay, Cristian Darío Le-
guizamón, y a usuarios activos del
recinto marcando el inicio formal
de la apuesta de Zofri por conver-
tirse en una plataforma logística y
financiera digital conectada con los
mercados de la región.

La alianza con Global66 es la
primera de una serie de acuerdos
que la institución tiene en proceso
de cierre. En las próximas semanas,
prevé anunciar su integración con
Mercado Libre y Chileautos, plata-
formas que permitirán a sus usuarios

vender perfumes, vehículos y otros
productos hacia el resto del país
aprovechando las ventajas de zona
franca. Junto con ello, se anunció
la inauguración de una oficina
comercial Jujuy, primer paso de su
expansión territorial hacia el norte
de Argentina.

¿Qué ofrece Global66?
El cofundador de Global66, Ro-

drigo Lama, presentó a la empresa
como una fintech que opera con más
de 80 cuentas bancarias en distintos
bancos de Latinoamérica y el mundo.

La compañía ofrece cuentas mul-
tidivisa en dólares, euros y las prin-
cipales monedas latinoamericanas
para pagos internacionales, remesas
y transferencias, bajo tres principios

que calificó como fundamentales
en su ADN, trazabilidad y digitali-
zación, costos menores a los de la
banca tradicional y transparencia.

El presidente del directorio, Iván
Berríos, explicó que "la alianza
con Global66 representa un paso
concreto hacia la transformación de
Zofri en una plataforma logística y
financiera moderna conectada con el
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La integración con las plataformas online le permitirá vender sus

productos en el resto del país aprovechando sus ventajas de zona franca.
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mundo", destacando que el objetivo
es integrar soluciones digitales que
simplifiquen las operaciones de
los usuarios. Berríos añadió que el
objetivo de fondo es construir una
Zofri protagonista del comercio in-
ternacional del siglo XXI, integrada
con nuevos proveedores logísticos

y capaz de generar más valor para
la región y el país.

Mercado libre y
Chileautos

El lanzamiento de las alianzas
con Mercado Libre y Chileautos
está previsto para las próximas
dos semanas, cuando se detallará
su funcionamiento, pero se espera
que la integración con la firma
tecnológica argentina implique el
cumplimiento de los estándares de
la plataforma, incluyendo tiem-
pos de entrega y comisiones por
venta con los precios del régimen
franco, mientras que la asociación
con Chileautos abrirá la venta de
vehículos desde Zofri al mercado
nacional a través del canal digital,
una operación que hasta ahora no
estaba disponible para los usuarios
del recinto.

Aplicación del IVA
El gerente comercial de Zofri, Mar-

celo Pérez, precisó que la operativa
está en proceso de afinamiento con
Aduanas para resolver la aplicación
del IVA en ventas hacia el resto del

país, asegurando que los precios
deberán ser competitivos con los
estándares actuales del mercado
en plazos de entrega y valor final
al consumidor.

El ejecutivo describió el momento
como una oportunidad para ponerse
al día. "Esto es más que innovar. Esto

es recuperar el tiempo perdido", en
referencia al ingreso tardío de Zofri
al comercio digital.

Por su parte, el gerente general,
Felipe Albistur, reconoció lo com-
plejo del camino recorrido. "Hemos
estado escalando una montaña
prácticamente con muchas barreras,
pero hemos sacado adelante esto
que es una deuda que Zofri tenía
con sus usuarios".

Centro de reciclaje de Aceros AZA procesará 18 mil
toneladas anuales de chatarra desde Puerto Montt
POR CAROLINA VILCHES
ZONA SUR

Aceros AZA, la mayor productora de acero
verde de Chile, inauguró su cuarto centro de
reciclaje, ubicado en Puerto Montt, Región de
Los Lagos. La infraestructura está diseñada

para captar y procesar 18 mil toneladas de
chatarra ferrosa al año.La compañía busca
optimizar así sus costos logísticos y consolidar
su modelo de economía circular en el sur del

país, integrando a sectores productivos y a
recicladores de base en una cadena de valor

de alto impacto económico y ambiental.
El nuevo centro considera un plan de adqui-

Con una inversión de
US$ 1 millón, la compañía
proyecta recolectar 1.500
toneladas mensuales de
residuos metálicos.

siciones cercano a 1.500 toneladas de residuos
metálicos mensuales y se suma a los centros

ya operativos en Antofagasta, Concepción y
Temuco, permitiendo a la compañía reducir
su huella de carbono en transporte y mejorar
la eficiencia en la recolección de excedentes
industriales provenientes de la acuicultura,

construcción y astilleros.
La red de AZA está compuesta por 26

centros. Los tres ya mencionados, además
de Puerto Montt, procesan chatarra, y los
restantes, de menor escala, se conectan con
los principales. Todo el material recolectado
es traladado a su planta en Colina, donde
es fundido y transformado en acero verde.

Cadena de valor
Actualmente, los recicladores de base

aportan 30% del material recibido en la planta
de Puerto Montt, integrándose a una cadena
que transforma desechos en insumos para
grandes obras de infraestructura. AZA ya es

proveedor para proyectos importantes de Los
Lagos, como el Puente Chacao y el Hospital de
Puerto Varas, que han permitido revalorizar
los residuos generados en la zona.

Con una capacidad instalada a nivel nacio-
nal de 580 mil toneladas anuales y energía
100% renovable, Aceros AZA busca que este
nuevo centro de acopio fortalezca su posición

competitiva. Al procesar localmente los
excedentes de la región, no solo asegura el
suministro para su producción de acero de
baja emisión, sino que incentiva un mercado
de valorización de residuos que proyecta un
crecimiento sostenido para los proveedores

y pequeñas empresas recolectoras.
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