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Pago de deuda
a disribuidoras
eléctricas: "La
fórmula está
trabajándose por
los asesores"
Será un proyecto de ley, se buscará
que no suban las cuentas de la luz,
y no se contempla por el momento
un subsidio eléctrico.
Esto -principalmente- es todo lo
que se sabe oficialmente de la fór-
mula que la ministra de Energía,
Ximena Rincón, planea para liqui-
dar la deuda con las distribuidoras
eléctricas por el proceso vinculado
al Valor Agregado de Distribución
(VAD) del periodo 2020-2024, y
cuyo plazo de pago inicial de abril
fue postergado por la Superinten-
dencia de Electricidad y Combus-
tibles (SEC) al 1 de julio.
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"El ministerio está trabajando, he-
mos realizado ya varias reuniones
con los asesores de ustedes en una
fórmula que nos permita enfrentar
esta situación y, ojalá, no solo esto,
no solo la deuda, sino que tam-
bién el atraso en los cálculos del
VAD, porque ya estamos atrasados
un periodo entero y ya estamos
atrasados en el siguiente", decla-
ró la ministra de Energía, Ximena
Rincón, en la sesión de Minería y
Energía de la Cámara de este miér-
coles.
"La fórmula que estamos traba-
jando con ustedes, esperamos nos
permita abordar todo este escena-
rio ( ... ) la fórmula está trabajando-
se por los asesores", afirmó.

PriceSmart oficializa su llegada a Chile y
proyecta abrir múltiples clubes desde 2027
PriceSmart oficializó su llegada a Chile,
lo que supone la primera incursión en el
Cono Sur de la cadena de clubes de com-
pras por membresía, proyectando la aper-
tura de múltiples locales a partir de 2027.
En un comunicado, la empresa detalló
que busca convertir al país en su mercado
número 14, introduciendo el formato de
"club de compras por membresía", una ca-
tegoría que, de acuerdo con el documento,
"aún no está desarrollada localmente".
La empresa que cotiza en el Nasdaq (PSMT)
explicó que su entrada considera "una es-
trategia de inversión por etapas", enfocada
en el desarrollo de la cadena de suminis-
tro, la identificación de proveedores loca-
les y la construcción de una operación de
largo plazo.
El modelo de negocios se basa en el pago
de una membresía anual que permite ac-
ceder a productos "de alta calidad al precio
más bajo posible", sustentado en eficien-
cia operativa, economías de escala y nego-
ciación directa con proveedores.
La compañía con base en San Diego dijo
que la oferta combinará marcas globales,
productos importados, proveedores loca-
les y su marca propia Member's Selection.
"Chile tiene uno de los mercados retail
más desarrollados y competitivos de Amé-
rica Latina, con un consumidor informado
y exigente", señaló el CEO de la compa-
ñía, David Price. En esa línea, agregó que
"nuestro modelo de club de compras pue-
de ofrecer una propuesta de valor única,
basada en ahorro, calidad y eficiencia".
La compañía indicó que su desembarco
contempla también la formación de un
equipo local, liderado por Juan Pablo Val-
dés como gerente general en Chile, junto a
un grupo de ejecutivos que estarán a cargo
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de implementar la estrategia de crecimien
to y desarrollar la red de proveedores.
Actualmente, PriceSmart opera 56 clubes
en 12 países y un territorio estadouniden-
se, con más de 4 millones de socios. Según
el comunicado, la empresa ha mantenido
una expansión sostenida en la región, al-
canzando una tasa de renovación de mem-
bresías de 90,2%, la más alta de su historia.
La firma añadió que su llegada al país bus-
ca "brindar una alternativa de compra que
combine ahorro, calidad y conveniencia",
en un mercado caracterizado por consu-
midores con alta adopción digital.
El anuncio inicial del interés de PriceSmart
por entrar a Chile lo dio a conocer Pulso en
julio de 2025, tras la entrega de resultados
del tercer trimestre de ese año.PriceSmart
tiene sus orígenes en Price Club, fundada
por Sol y Robert Price, quienes crearon la

industria de clubes de descuento en Esta-
dos Unidos. Después de la fusión de Price
Club con Costco, Robert Price fundó Pri-
ceSmart en 1993, enfocándose en mer-
cados internacionales, especialmente en
Centroamérica y el Caribe.
Actualmente, la mayor presencia de Pri-
ceSmart se encuentra en Centroamérica y
el Caribe: Costa Rica, Panamá, Trinidad y
Tobago, Guatemala, Honduras, República
Dominicana, El Salvador, Nicaragua, Ja-
maica, Aruba, Barbados e Islas Vírgenes.
Para liderar este proceso, PriceSmart con-
formó un equipo local con "amplia expe-
riencia" en el mercado chileno. Juan Pablo
Valdés asumirá como gerente general para
Chile, liderando la operación en el país,
junto a Cristóbal Lira, José Pablo Ruiz y
Francisco Levine, quienes actuarán como
directores ejecutivos de PriceSmart Chile.

Expresidente de AFP Habitat Chile alerta por
"creciente rol del Estado" tras reforma previsional
"Mantenemos nuestra preocupación por
el componente de reparto incorporado, el
creciente rol del Estado y las restricciones
a la libertad de elección de las personas
que introduce la reforma".
De esa manera, el actual presidente de Ad-
ministradora Americana de Inversiones
(AAISA) y expresidente de AFP Habitat,
Cristián Rodríguez Allendes, se refirió a la
reforma de pensiones que aprobó el ante-
rior gobierno en el Congreso.
En todo caso, en su carta a los accionistas
contenida en la memoria anual de la em-
presa, también valoró dos ámbitos en esta
ley: "El aumento del ahorro destinado a

cuentas individuales y el reconocimiento
de los años cotizados".

Asimismo, Rodríguez sostuvo que "el pro-
ceso de licitación de cartera, basado exclu-
sivamente en precio, genera inquietud, ya
que podría afectar la calidad de la gestión
de inversiones, la atención a los afiliados y
la solvencia de las administradoras".
Rodríguez no solo se refirió a la reforma
previsional chilena, sino también a los
cambios que se han impulsado en el res-
to de los países donde opera AAISA, que
controla y gestiona AFP Habitat en Perú
y AFP Colfondos en Colombia, además de
Prudential AGF en Chile, y Prudential SAF

en Perú. "El debate previsional ha sido,
una vez más, uno de los ejes centrales de
la agenda regulatoria en los países donde
operamos", dijo.
En esa línea, comentó que en Perú, "la
reforma de pensiones continuó avanzan-
do en su implementación durante 2025,
definiéndose aspectos clave como los es-
quemas de comisiones y las condiciones
de transición del sistema", aunque criticó
el "octavo retiro extraordinario de fondos".

En Colombia, recordó que "la reforma
pensional que el gobierno esperaba imple-
mentar a partir de julio de 2025 no entró
en vigencia durante el año".
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