DIARIO FINANCIERO®

Fecha:

Vpe:

Vpe pag:
Vpe portada:

23/04/2026  Audiencia: 48.450 Seccion: ESPECIALES
$2.889.443 Tirada: 16.150 Frecuencia: OTRAS
$7.443.240 Difusion: 16.150
$7.443.240 Ocupacion: 38,82%

Pag: 16

PUBLIRREPORTAJE

Para empresas B2B donde quienes
venden y entregan no tienen
tiempo de cobrar, Sena lanza un
servicio gestionado que analiza la
cartera, ejecuta la cobranza con
tecnologia y equipo humano, e
informa en tiempo real.

Las empresas B2B en Chile enfrentan una
paradoja silenciosa: tienen clientes que pueden
pagar, facturas emitidas y, aun asi, la cartera se
acumula. El problema rara vez es que el cliente no
quiera pagar. Es que nadie dentro de la empresa
tiene el tiempo ni el proceso para cobrarle.

Ocurre en consultoras, firmas de ciberse-
qguridad, agencias y empresas de Tl donde los
fundadores venden y entregan con equipos redu-
cidos. También en distribuidoras, importadoras y
compaifiias con fuerza de venta enterreno, donde
los vendedores colocan producto y construyen
relacién, no persiguen pagos. El resultado es el
mismo: capital atrapado, flujo de caja tenso y la

SERVICIO DE COBRANZA B2B - OPERA BY SENA

Opera: el equipo de cobranza que tu
empresa no tiene operando por ti

Jazmin Jorquera, CEO de Sena.

sensacion de gue cobrar bien es incompatible
con no perder al cliente.

Opera, el servicio de cobranza de Sena, se
hace cargo de ese problema de principio a fin.

Un servicio, no una plataforma

Opera no es un software que la empresa
deba operar. Es un servicio gestionado en cuatro
etapas: andlisis de cartera cliente por cliente;
disefio de estrategia multicanal (WhatsApp, email,
llamadas, SMS) con tono ajustado a cada tipo de
deudor; implementacion sobre |a plataforma de
Sena, apoyada en agentes de |A y especialistas
humanos; y monitoreo en tiempo real mediante
un panel donde el duefio del negocio ve cada
factura, gestion y pago sin tener que intervenir.

“Hay un patrén que se repite en empresas
muy distintas: la cobranza queda huérfana porque
quienes estan en el front line no pueden ni deben
dedicarse a cobrar”, explica Jazmin Jorquera, CEO
de Sena. “Opera es el equipo que se encarga de
eso por ellos. No necesitan una mejor herramienta

sena=

El arte de cobrar bien

para cobrar: necesitan que alguien se encargue”.

Respaldo de 40 afios

Sena opera con el respaldo de Recsa, com-
pafiia con mas de cuatro décadas en gestion de
cobranza, presencia en 15 paises de Latinoa-
mérica y 146 millones de gestiones mensuales.
Esa infraestructura habilita a Opera a cobrar con
estandar corporativo, sin la complejidad ni los
costos asociados.

El servicio esté disefiado para empresas B2B
con cartera activa donde la cobranza no tiene
un duefio operativo claro. El andlisis inicial de
cartera es gratuito.

WWW.0opera.somossena.com -
hola@somossena.com




