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Andrés Velasco deja el decanato de
la School of Public Policy en LSE

POR SANDRA BURGOS

E I destacado economista y exministro de Hacienda, Andrés Velasco
cambiará de rol en la London School of Economics and Political

Science (LSE), luego que la entidad formalizara el nombramiento
de Anne-Marie Slaughter como nueva decana de su School of Public
Policy (SPP).

Desde hace un tiempo andaba circulando la información que Velasco
estaba buscando la posibilidad de flexibilizar su presencia en la entidad, lo
cual no era compatible con mantener el decanato. El economista quería
pasar más tiempo en Chile, donde parte de su familia se ha trasladado
a vivir.

Velasco deja así un ciclo importante en su carrera. Fue nombrado
decano de la entidad el 17 de septiembre de 2018. El economista fue el
encargado de potenciarla, de abrir nuevos canales que la convirtieron
en una escuela de alta reputación.

Ahora el rol de Velasco será otro, se mantendrá como integrante activo
de la facultad de la School of Public Policy, dando clases y participando
en actividades con estudiantes.

El economista posee una destacada trayectoria académica internacional
en economía y políticas públicas. Se ha desempeñado en los centros de
estudio más prestigiosos del mundo.

También fue profesor titular de la cátedra Sumitomo de Desarrollo y
Finanzas Internacionales en la John F. Kennedy School of Government
en la Universidad de Harvard. Ejerció como profesor de la Escuela de
Asuntos Internacionales y Públicos (SIPA) en la Universidad de Columbia
y en la Universidad de Nueva York (NYU) ejerció la docencia en economía
y dirigió el Centro de Estudios de América Latina y el Caribe. S

La deuda de
US$21 millones
que llevó a la
filial chilena
de OHLA a su
liquidación

Lo que comenzó como un
conflicto contractual en

un proyecto minero, hoy
escala a un caso que mez-
cla arbitraje, tribunales

y efectos potenciales en
obras públicas. En 2025 la
empresa chilena Synco-
re (ex Promet Montajes)
obtuvo un laudo arbitral
favorable que ordenó a
OHL Industrial Chile (OHLI),
filial de la española OHLA
a pagar cerca de US$21
millones por un conflicto
contractual ligado al pro-
yecto Mantos Blancos.
Tras el fallo, la compañía
española ha presentado
distintos recursos para
impugnar o frenar su eje-
cución, mientras el proce-
so ha seguido avanzando
en tribunales.
En febrero de 2026 OHLI
solicitó su propia liquida-
ción voluntaria, recono-
ciendo que la deuda con
Syncore constituye cerca
del 90% de su pasivo total.
El 30° Juzgado Civil de
Santiago decretó poste-
riormente su liquidación,
fijando además una junta
de acreedores para el 11
de mayo.
El caso ha escalado más
allá del conflicto entre

privados debido a los con-
tratos vigentes del grupo
OHLA en Chile, incluyendo
obras de infraestructura

pública, entre ellos, la
construcción de un tramo
de la Línea 7, lo que ha

generado atención sobre
sus posibles efectos en
terceros y en el desarrollo

de proyectos en curso. S

Presidente de histórica empresa eléctrica sureña
vende paquete accionario por US$ 3 millones

POR FRANCISCO NOGUERA

L as acciones de Empresas Eléc-
tricas de Magallanes (Edelmag)
no suelen negociarse con fre-

cuencia en la Bolsa de Santiago;
sin embargo, en los últimos días
registraron un alza en sus montos
transados que movió su estructura
de propiedad.

El protagonista fue uno de los

accionistas controladores de la
eléctrica: Jorge Jordan Franulic. El
empresario vendió, a través de la
sociedad Inversiones y Asesorías
Profesionales Magallanes, alrededor de
506 mil acciones de la compañía a un
precio de $6.400 cada una. El paquete
equivale al 3,87% de la propiedad y un
total de $3.238 millones (US$2.882
millones, al tipo de cambio actual).

Franulic, también presidente de la

compañía, ejecutó la transacción el
pasado 20 de abril. Según la memoria
anual de la firma, Edelmag es una
empresa con 128 años de historia que
opera exclusivamente en la Región de
Magallanes y de la Antártica Chilena.
Ahí desarrolla actividades de gene-
ración, transmisión y distribución de
energía eléctrica.

Al cierre de 2025 Edelmag reportó
una utilidad de $11.458 millones.S

La brecha incómoda:
más tecnología, ¿mismo

resultado?

Por Nicolas Madaffere,
Head of Products & Resources at NTT DATA Chile

Cuando en Chile hablamos del sector de recursos na-
turales, nos referimos a compañías con operaciones
complejas, intensivas en capital y con poco margen
para el error. Son entornos donde cada decisión im-
pacta en producción, costos, seguridad y continuidad
operacional.

Por eso, cuando se habla de transformación tecnoló-
gica en estas industrias, conviene mirar más allá del
entusiasmo inicial. Datos, automatización, analítica
e inteligencia artificial ya dejaron de ser novedad.
En mayor o menor medida, las capacidades existen,
sin embargo, cada vez más ejecutivos reconocen en
privado una tensión difícil de ignorar: el esfuerzo in-
vertido es alto, pero el impacto no siempre está a la
misma altura.

Parte de esa brecha se entiende al observar lo que
ocurre fuera del mundo industrial. La inteligencia
artificial está siendo adoptada a gran velocidad en
startups y empresas más livianas, donde equipos
pequeños automatizan procesos completos, delegan
decisiones y mejoran resultados en cuestión de sema-

nas. En esos contextos, la relación entre tecnología y
valor suele ser directa.

Pero en la industria la realidad es distinta. No porque
falte tecnología -hoy está disponible para todos-,
sino porque el desafío es otro. Aquí las decisiones no
son aisladas. Están conectadas entre sí y condiciona-

das por variables operacionales, exigencias regulato-
rias y estándares de seguridad. Cambiar una decisión
no es solo optimizar, también implica administrar
riesgo.

Ahí está el punto de fondo. No basta con incorporar
tecnología para transformar la operación. Muchas
compañías ya cuentan con modelos, plataformas y
datos, pero la forma de decidir no cambia al mismo
ritmo. La tecnología avanza más rápido que la capaci-
dad de las organizaciones para integrarla en procesos
críticos y convertirla en nuevas formas de operar.

El informe "Autonomía en el negocio minero: más
allá de la tecnología, el desafío para el talento y la
cultura", de MIT Technology Review en español y NTT
DATA, muestra esta brecha con claridad: 72% de las
empresas afirma que sus proyectos solo han cum-
plido parcialmente los beneficios esperados, y 32%
reconoce estar por debajo del promedio en madurez
digital. Las principales barreras no son técnicas, sino
organizacionales: resistencia al cambio (27,54%) y fal-
ta de talento especializado (14,49%).

La conclusión empieza a ser evidente. La discusión ya
no pasa por sumar tecnología, sino por usarla para
cambiar decisiones relevantes y generar impacto real.
La tecnología, por sí sola, se está convirtiendo en un
commodity. La ventaja competitiva vuelve a estar en
la ejecución. En industrias donde la operación man-
da, la prioridad debería estar en aquellas decisiones
capaces de mover productividad, eficiencia o conti-
nuidad.

La pregunta ya no es quién adoptó primero, sino
quién logra convertir esa adopción en resultado. Y
como casi siempre, la última palabra la sigue tenien-
do la operación.
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