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llamados a algo mas desafiante: a
sostener sus diferencias con altura y
construir en conjunto.

Porque los grandes temas del pais
seguridad, salud, educacién, creci-
miento, cohesidn social no pertenecen
a un sector, nos atraviesan a todos y
requieren algo que hoy escasea: la
capacidad de coordinar voluntades
en medio de la diferencia. Negociar
deja de ser una herramienta tactica
y se transforma en una competencia
demaocratica esencial.

Porque negociardesde la construccion
nosignifica cedersin criterio. Significa
ampliar la mirada. Significa entender
queelverdaderologro noesta enimpo-
nerunaidea, sino en hacer posible un
acuerdo que sostenga a la sociedad.

Hoy, Chile necesita acuerdos que
generen estabilidad, confianza y
direccién.

Pablo Fuenzalida
Socio de Dinamicas Humanas

La palabra “negociar”
Sefior Director:

En Chile, la palabra “negociar” se ha
cargado detensidn. Enel mundo politico,
esta percepcion seintensifica: negociar
muchas veces se vive como un riesgo,
unasefial dedebilidadounaamenaza
frente a la propia identidad.

Y asi, hemos empobrecidoalgoque
esesencial para la vida democratica.

Porque cuando negociarsetransforma
enunjuego de suma cero dondesiuno
gana, otro pierde, el que realmente
pierde esel pais. Negociaresun actode
responsabilidad compartida. Esentrar
enelespaciodondealgoimportante ne-
cesitaserresuelto. Y hoy, Chile necesita
eso. Només conversaciones orientadas
aimponerse, sino a resolver.

El oficialismoy la oposicién no estan
llamados a pensar igual. Tampoco a
renunciar a sus convicciones. Estan FE



