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Durante evento anual con corresponsales de la Casa Blanca en el hotel Washington Hilto: 

  

Evacúan a Trump y detienen a un tirador en 
cena de gala con periodistas en Washington 
El sospechoso hirió a un agente del Servicio Secreto y portaba “múltiples armas”, según dijo el Presidente de EE.UU. El mandatario también lo 
caracterizó como un “lobo solitario”, lo que luego fue confirmado por la policía. 

HUUSE no, 

1 que iba a ser el primer 
discurso de Donald 
Trump como Presi- 
dente de EE.UU. en la 

cena anual de corresponsales de 
la Casa Blanca terminó en caos, 
luego de que el mandatario fue- 
ra evacuado por la amenaza de 
un hombre armado en el hotel 
Washington Hilton, el mismo en 
el que Ronald Reagan sufrió un 
atentado que casi le cuesta la vi- 
da, en 1981 

La tradicional cena apenas ha- 
bía comenzado cuando se pudie- 
ron escuchar ruidos en la parte 
trasera del salón, que algunos de 
los presentes describieron como 
disparos, según relataron los pe- 
riodistas presentes. 

En ese momento, Trump esta- 
ba sentado conversando con su 
esposa, Melania, y otras perso- 
nas, cuando, de repente, agentes 
del Servicio Secreto corrieron a 
su lado, lo hicieron agacharse y 
luego lo evacuaron. 
Además del mandatario, en el 

salón estaban el vicepresidente]. 
D. Vance, el secretario de Defen- 
sa, Pete Hegseth, y el secretario 
de Estado, Marco Rubio, y mu- 
chas otras altas autoridades del 
gobierno, que también fueron 
escoltadas fuera del lugar. 

Los agentes de seguridad le 
gritaron a los asistentes que se 
agacharan, mientras desde una 
esquina comenzó un cántico de 
“God Bless America”, cuando 
Trump era llevado fuera del es- 
cenario. Cayó brevemente —al 
parecer tropezó— y fue ayuda- 
do a levantarse por agentes del 
Servicio Secreto, relató The As- 
sociated Press. 

          

“Múltiples armas” y un 
agente herido 

El FBI dijo que habían captu- 
rado a un sospechoso tras lo que 
describió como “un incidente de 
tiroteo”. Trump también infor- 
mó que el sospechoso fue captu- 

    
Pin 
  

TRUMP ESTABA en la cena de corresponsales de la Casa Blanca cuando ocurrió todo. 
  

  
rado, que portaba “múltiples ar- 
mas” y que disparó contra un 
agente del Servicio Secreto, que 
solo resultó herido gracias a que 
vestía un chaleco antibalas. 

No se informó oficialmente el 
nombre del sospechoso, pero 
dos agentes de seguridad dije- 
ron a The New York Times que 
se trataría de Cole Thomas 
Allen, residente de California, 

    

de 31 años. La policía de Wa- 
shington informó que el sospe- 
choso comparecerá el lunes por 
cargos de porte ilícito de armas y 
agresión. 

“Vaya noche en Washington 
D.C. El Servicio Secreto y las 
fuerzas del orden hicieron un 
trabajo fantástico”, escribió 
Trump en su red Truth Social 
aproximadamente una hora des- 

   

  

pués de lo ocurrido. 
Poco más tarde, el mandatario 

dio una conferencia de prensa, 
todavía vestido con el traje que 
usó en la fiesta, e informó sobre 
las “múltiples armas” que porta- 
ba el sospechoso, al que calificó 
como “una persona enferma”. 
En su mensaje, Trump también 
aseguró que agentes estaban en 
camino al departamento del sos- 
pechoso para investigar. 

“Estaba muy lejos, él no esta- 
ba de ningún modo cerca de 
traspasar las puertas del salón. 
El salón estaba sellado”, aseguró 
el Presidente, quien agregó que 
las autoridades podrían llegar a 
determinar en el futuro cuál fue 
el motivo del sospechoso. “Pare- 
ce que creen que es un lobo soli- 
tario, y yo también lo siento así”, 
afirmó Trump. 

El director del FBI, Kash Patel, 
en tanto, dijo que sus agentes 
taban interrogando a testigos 
para intentar determinar lo que 
ocurrió. 

La policía confirmó que el sos- 
pechoso actuó solo y detalló que 

    

AGENTES del Servicio Secreto respondieron rá; 

cargaba con un arsenal com- 
puesto por “una escopeta, una 
pistola y múltiples cuchillos” 

  

“Lo haremos de nuevo” 

La de ayer es, al menos, la ter- 
cera vez en la que Trump ha es- 
tado muy cerca de un tirador. La 
primera fue antes de las eleccio- 
nes de 2024, en un pueblo de 
Pensilvania, en el que Trump re- 
sultó herido por un disparo que 
le pudo costar la vida. Meses 
después, un hombre fue deteni- 
do con un rifle mientras estaba 
apostado en un campo de golf de 
Trump, en Florida. 

“Es una profesión peligrosa”, 
dijo Trump, sobre ser un político 
estadounidense, junto con plan- 
tear que el cargo es estadística- 
mente más peligroso que ser pi- 
loto de carreras o torero. “Si 
Marco (Rubio) me lo hubiera di- 
cho, quizás no me habría postu- 
lado”, afirmó. 

La asistencia del mandatario a 
la cena anual por primera vez 
como Presidente ponía la rela- 

  

  

idamente ayer. 

ción, a menudo contenciosa, de 
su gobierno con los medios de 
noticias en plena exhibición pú- 
blica, aseguró EFE, 

El Presidente republicano no 
asistió durante su primer man- 
dato ni en el primer año de su 
segundo período en el poder. 
Acudió como invitado en 2011, 
sentado entre el público cuan- 
do el entonces presidente, Ba- 
rackObama, del Partido Demó- 
crata, hizo algunas bromas so- 
bre el promotor inmobiliario 
de Nueva York. Trump tam- 
bién asistió como ciudadano en 
2015. 

Pese al episodio de violencia, 
Trump se mostró dispuesto a 
queserealice el evento de nuevo 
“dentro de los próximos 30 
días”. 

“Lo haremos de nuevo”, dijo 
Weijia Jiang, presidenta de la 
Asociación de Corresponsales 
de la Casa Blanca, cuando el caos 
se había calmado un poco. Poco 
después, el personal comenzó a 
desmontar los arreglos de las 
mesas y el atril presidencial 

  

  

  

Cierres que se acumulan con mayor frecuencia: 

La lenta agonía del 
comercio local en España 
que transforma ciudades 
y golpea su identidad 
La gentrificación, el turismo y la falta de relevo generacional 
llevan al fin de muchos negocios con décadas de historia. 

JOSÉ TOMÁS TENORIO LABRA 
Corresponsal en España 

randes letreros con el 
mensaje en mayúscu- 
las de “Liquidación 
por jubilación” se ven 

en todas las vitrinas de la joyería 
y tienda de regalos que Ana 
Ochoa (71) tiene con su marido 
desde hace más de 40 años en el 
centro de Sevilla. “Hemos con 
truido toda una historia (...) pe- 
ro hoy no nos queda más que ce- 
rrar”, cuenta con resignación, al 
asegurar que en su familia no 
queda quien se haga cargo de un 
negocio que “ya no renta lo mis- 
mo que años atrás” y que “supo- 
ne un esfuerzo cada vez mayor”. 

Su caso es un síntoma más de 
una problemática que no deja de 
crecer, en un país donde cada 
vezes mayor la cantidad de esta- 
blecimientos del pequeño co- 
mercio —los mismos que duran- 
te décadas han dado vida e iden- 
tidad a barrios enteros— que se 
ven obligados a cerrar sus puer- 
tas para siempre. La tendencia se 
aceleró a partir de la pandemia 
(ver recuadro). 

Solo en 2025, España perdió en 
promedio más de 37 comercios al 
día, más de mil cada mes, para un 
total de 13.600 establecimientos 
obligados a cerrar el año pasado, 
según datos oficiales. Con menos 
de 720.000 negocios del sector 
del pequeño comercio a nivel na- 
cional, se trata de la peor cifra re- 
gistrada desde 2009, año desde el 
que se tienen registros del minis- 
terio de Seguridad Social. 

    

      

      

Para los dueños de estos esta- 
blecimientos, se trata de una 
verdadera crisis con la que lle- 
vanbatallando años. “Vemoscó- 
mo de a poco van desaparecien- 
do los negocios de nuestro ba- 
rrio. Negocios que funcionaban 
desde que nosotros éramos ni- 
ños y que forman parte de la hi 
toria de todos los que vivimos 
aquí. Todos hemos tratado de 
adaptarnos lo más que pode- 
mos, pero es que las condiciones 
ya no son las mismas y solo se 
puede aguantar hasta un lími- 
te”, dice Ana. 

  

La gentrificación y el 
turismo como factores 

Entre los locatarios de estos 
comercios, casi todos apuntan al 
factor de la gentrificación y la tu- 
ristificación de sus ciudades ci 
mo una de las principales razo- 
nes por las que negocios con dé- 
cadas de historia pasan al olvido. 

“Al turista en general o a la 

    

gente más joven que se viene a 
Vivir desde otras partes no les 
importa si yo llevo haciendo za- 
patos a mano desde que tengo 
memoria, o que acá hay casi 100 
años de familia que pasó este ofi- 
cio de una generación a otra. Eso 
antes tenía mucho valor, te hacía 
conocido con toda la gente del 
sector y tú terminabas conocien- 
do a todos... Esa conexión se 
perdió. Ahora tú ves que toda la 
gente va por ahí”, dice Gonzalo 
Escámez (65), mientras apunta 
con el dedo a tiendas cercanas 
donde abundan calzados de bajo 
costo, la mayoría importados 
desde Asia. Como en el caso de 
Ana, este zapatero dice que 
piensa cerrar su pequeño nego- 
cio entre este y el próximo año. 

No es casualidad que este fe- 
'nómeno se exprese de forma tan 
evidente en Andalucía, así como 
también en Madrid y Cataluña, 
al estar entre las regiones de Es- 
paña más afectadas por el turis: 
mo masivo y la gentrificación. 

  

  

  

m Tendencia de larga data 
El fenómeno del cierre de comercios no es nuevo. En diez años, el 

censo de comercio minorista ha caído de 583.796 establecimientos 
en 2015 a 500.340 en la actualidad, lo que supone un descenso del 
14,3%, de acuerdo a El Mundo que cita el informe Nuevas dinámicas 
de consumo tras el Covid-19, elaborado por la Fundación BBVA y el 
Instituto Valenciano de Investigaciones Económicas (Ivie). 

El estudio identifica el auge del comercio online como una de las 
causas principales, 
cuando er   

n fenómeno que se aceleró durante la pandemia, 
la única alternativa, y que hoy se ha consolidado enel día a 

día de los españoles. Desde 2019, las ventas por internet han crecido 
un 95%, y el 57% de la población española compra habitualmente on- 
line, frente al 47% previo a la crisis sanitaria 

LOS CIERRES DE COMERCIOS se han acelerado desde la pa 
cartel de "se alquila" en 2020. 

Enccada una de ellas, el promedio 
de comercios locales que cierran 
al mes es de más de 100 locales. 

Solo en Sevilla, basta con hacer 
una búsqueda rápida en Google 
Maps por barrios del centro y de 
otras zonas muy concurridas pa= 
ra dar con cafeterías, florerías, 
panaderías, ferreterías, sastrerías 
y muchos comercios más con dé- 
cadas de historia que hoy apare- 
cen como “cerrados permanel 
temente”. En algunos de estos 
lugares, aún es posible encontrar 
vestigios de sus antiguas vitrinas 
y letreros con el año de su esta- 
blecimiento que van hasta la dé- 
cada de 1920. A sus costados, 
también es muy fácil encontrarse 
una gran cantidad de tiendas de 
souvenirs enfocadas al turismo, 
con productos que se repiten en 
tre una y otra, cafeterías de espe- 
cialidad, o la sucursal de una 
gran marca extranjera. 

  

    

La falta de relevo 
generacional 

“Yo tengo dos hijos, ambos ti- 
tulados y con sus carreras bien 
encaminadas. No se me pasa por 
la cabeza pedirles que se hagan 
cargo del negocio familiar, como 
hicieron mis padres conmigo 

comercios 
al día perdió España en prome- 
dio en 2025, con más de 13.600 
cerrados en todo el año. 

(...) Es algo que ocurre con fre- 
cuencia hoy” dice Miguel Ángel 
Molina (58), desde su tienda de 
juguetes que lleva abierta en Se- 
villa desde 1955. 

Su solución, dice, es venderla 
a alguien más para traspasar la 
propiedad, “Es la manera de 
mantener el negocio vivo, pero 
sé que eso también significa que 
el mismo perdería parte de su 
esencia. También sé que lo más 
probable es que quien quiera 
comprarlo quiera solo el espacio 
para luego levantar otro nego- 
cio” señala. 

Es la situación que se repite 
entre miles de otros comercios 
en toda España, ante la jubila- 
ción de la generación del baby bo- 
om que no encuentra un relevo 
en nuevas generaciones: según 

  

    

    indemia. En la foto de archivo, un local comercial con 

  

una encuesta de la Fundación 
para el Análisis Estratégico y 
Desarrollo de las Pymes, casi un 
tercio de los propietarios de es- 
tos negocios ve inminente su 
traspaso a terceros o Su cierre, 
por falta de relevo generacional, 
mientras que casi la mitad lo ve 
como una posibilidad. 
“Hablamos de generaciones 

muy distintas. La que vendría 
siendo la del 'relevo”, como los 
millennials y la generación Z, 
son un grupo con un acceso 
muchísimo mayor a la univer- 
sidad que la que tuvieron sus 
padres, por lo que sus intereses 
laborales son mucho más am- 
plios. Además, el interés que 
podrían llegar a tener esas ge- 
heraciones en continuar nego- 
cios familiares se ve aún más re- 
ducido en un ecosistema satu- 
rado de oferta de productos en 
línea y grandes tiendas que di- 
ficultan la sostenibilidad en el 
tiempo de la pequeña empresa 
(...) Sin ayudas directas de los 
gobiernos (locales), la tenden- 
cia de estos comercios seguirá 
siendo a la baja, con un impacto 
directo en la economía local”, 
explica Francisco Moreno, pro- 
fesor de Comercio y Mercados 
de la Universidad de Córdoba. 
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