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Paramount Skydance Corp. solicitó a la Comisión Fe-
deral de Comunicaciones (FCC) de EE.UU. la aprobación
de una estructura de financiación para la adquisición de
Warner Bros. Discovery Inc. que incluye más de un ter-
cio del capital social de la compañía proveniente de enti-
dades gubernamentales de Oriente Medio.

Paramount, la empresa matriz de CBS, MTV y su es-
tudio cinematográfico homónimo, está recaudando US$
24.000 millones de tres fondos soberanos de Oriente
Medio, según un documento presentado ante la FCC.

El Fondo de Inversión Pública de Arabia Saudita, L’i-
mad 1st Holding Co. de los Emiratos Árabes Unidos y la
Autoridad de Inversiones de Qatar no tendrán derecho a
voto en la nueva compañía, según el documento citado
por la agencia Bloomberg.

LOS PETRODÓLARES QUE
FINANCIARÁN LA COMPRA 
DE WARNER BROS.

En un posteo en la red social LinkedIn, el CEO de WOM,
Chris Bannister, comentó la entrevista con el CEO de Entel,
Antonio Büchi, publicada en Economía y Negocios Sábado.

“Siempre es interesante escuchar las visiones de otros
líderes sobre la industria. No cabe duda de que Entel y
WOM han creado el mercado de las telecomunicaciones
aquí en Chile, mientras los otros dos actores solo com-
pletan el cuadro”, dijo Bannister (los otros dos son Claro
y, ahora, Millicom ex-Telefónica).

Büchi, en todo caso, cuestionaba que la baja en las
tarifas telefónicas se haya debido a la llegada de WOM,
sino que planteó que se hubiesen materializado por la in-
corporación de la tecnología 4G.

Bannister responde a eso: “Una perspectiva distinta: la
razón por la que llegamos a Chile hace 10 años, ignorando
el resto de Europa y viniendo acá, fue por los altos precios
y los bajos niveles de servicio, muy superiores a los de Eu-
ropa. No tenía que ver con el 4G, sino con no tener oficinas
caras, una cultura abierta y vibrante, gente apasionada,
una distribución más eficaz y una marca que conectaba”.

MERCADO DE LA TELEFONÍA MÓVIL:

¿NO FUE POR EL 4G?
BANNISTER DIFIERE DE
BÜCHI SOBRE POR QUÉ
BAJARON LAS TARIFAS

Chris Bannister, CEO de WOM.
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Un pago de parte del Estado y la
formación de una mesa de trabajo.
Esas fueron las recomendaciones del
Panel Técnico de Concesiones en el
marco de la discrepancia entre la
sociedad concesionaria del Hospital
del Salvador e Instituto Nacional de
Geriatría y el Ministerio de Obras
Públicas (MOP), que la empresa ini-
ció ante dicha instancia a fines de
febrero pasado. 

El Panel publicó ayer su decisión
luego de que a fines de marzo reali-
zara una audiencia pública, donde
los asesores legales de la concesio-
naria acusaron diversos retrasos de
pagos de parte del MOP, además de
la demora de más de dos años de la
firma de un contrato de suministro
eléctrico con Enel por parte de la
cartera, que habría retardado el
proyecto.

Estas acusaciones fueron descar-
tadas por el MOP en esa oportuni-
dad, el que argumentó que la discre-
pancia iniciada por la compañía era
una estrategia para mitigar su res-
ponsabilidad en los retrasos.

En su recomendación, el Panel

sociedad concesionaria por demoras
en la gestión del contrato de sumi-
nistro eléctrico con Enel que sean de
exclusiva responsabilidad del MOP/
Minsal”. 

A 12 años de haberse adjudicado
su concesión y con unos seis años de
retraso en sus obras, por disputas
entre el Estado y la concesionaria, el
estallido y la pandemia; la construc-
ción del Hospital del Salvador con-
cluiría finalmente durante este ejer-
cicio.

señaló que “el MOP/Minsal (Minis-
terio de Salud) pague a la sociedad
concesionaria por concepto de inte-
reses por atrasos en pagos del sub-
sidio fijo a la construcción y en la
emisión de resoluciones de valores
d e v e n g a d o s l a s u m a d e U F
9.091,33”. Ese monto equivale a
unos $364 millones. 

Asimismo, el organismo planteó
que “se instale una mesa de trabajo
entre las partes para determinar los
impactos en atraso ocasionados a la

RECOMENDACIÓN DEL PANEL TÉCNICO ANTE RETRASADA OBRA:

LA DERROTA DEL MOP EN CONCESIÓN DEL HOSPITAL
DEL SALVADOR: DEBERÍA PAGAR $364 MILLONES

El contrato de
concesión del
Hospital del
Salvador fue
adjudicado en
2014. 
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De acuerdo con lo que han señalado dis-
tintas fuentes, Bernardo Fontaine es la prin-
cipal carta que tiene el Ejecutivo para reem-
plazar a Máximo Pacheco como presidente
del directorio de Codelco. Ese recambio de-
bería concretarse el 27 de mayo.

“Con mi plata no”

Bernardo Fontaine se hizo especialmente

Desde los últimos meses del año pasado
que el economista y director de empresas
Bernardo Fontaine no realizaba publicacio-
nes masivas en su rol dentro del debate eco-
nómico. Entremedio, Fontaine apoyó y cola-
boró de manera estrecha con el entonces
candidato presidencial y hoy mandatario,
José Antonio Kast.

Tras un extenso período de silencio, Ber-
nardo Fontaine reapareció ayer. Mediante un
video enviado a sus redes de contactos de
WhatsApp, el economista salió a apoyar con
fuerza la propuesta de rebaja del impuesto de
corporativo, desde 27% a 23%, que viene en
el proyecto de ley de Reconstrucción Nacio-
nal y de Desarrollo Económico y Social que
presentó la semana pasada el Gobierno ante
el Congreso. Esa materia es uno de los aspec-
tos de la iniciativa que han sido más cuestio-
nados por la oposición y que cuenta con bajo
respaldo en las encuestas de opinión pública.

Rebaja pro inversión

“Bajar los impuestos a las empresas no es
para beneficiar a las personas de altos ingre-
sos, es para que haya más inversión. Más in-
versión es más empleo y mejores sueldos. Así
de simple”, expresa Fontaine en una pieza
donde van surgiendo algunas animaciones.

En el video, el economista y ex convencio-
nal constituyente explica que “una empresa
que invierte necesita contratar y pagar más.
Hoy, cuando una empresa invierte sus utilida-
des para crecer con más máquinas, nuevas ac-
tividades, debe pagar un 27% de impuestos”.

Recuerda que “cuando Chile crecía fuer-
te en los noventa este impuesto (de Primera
Categoría) era apenas 10%. Las empresas
invertían más porque era más atractivo,
contaban con más plata para invertir”.

También lanza una pregunta: “¿Qué em-
presas pagan hoy tanto impuesto?”. Y su
respuesta: “Las medianas y las grandes.
Ellas generan la mitad del empleo en Chile
y el efecto es en cadena: miles de pymes de-
penden de ellas porque les dan servicios”.

Luego Fontaine ahonda que Chile es uno
de los países que tiene “los impuestos a las
empresas más altos de la OCDE, a muchas
les resulta más atractivo invertir en otros
países. ¡Mal ahí!”

En esa misma línea, añade que “mientras
más alto es el impuesto a la empresa, menos
incentivo para invertir”. Y agrega: “Cuando
una empresa no invierte, hay menos pega pa-
ra las pymes y trabajadores y menos sueldos”.

Al cierre del video, Fontaine concluye
con una frase que a varios hizo rememorar
antiguas intervenciones suyas: “Sin inver-
sión no hay crecimiento (económico), y sin
crecimiento no hay plata”. 

conocido para la opinión pública cuando li-
deró un movimiento llamado “Con mi pla-
ta no”. De hecho, se trató de una de las fra-
ses que lo caracterizaron durante el período
en que estuvo en la Convención Constitu-
cional de 2021 y 2022.

El mensaje de ese movimiento se centró
en la idea de que los ahorros previsionales
no estarían seguros para los trabajadores si
se aprobaba una nueva Constitución, como
la que planteaba aquella institución. Esa
propuesta de texto constitucional, final-
mente, fue rechazada en el plebiscito de sa-
lida del 4 de septiembre de 2022.

En la campaña presidencial pasada, Fontai-
ne se sumó el equipo económico de José An-
tonio Kast. Su última acción pública corres-
pondió al documento “Plan Desafío 90” que
le entregó en enero al entonces Presidente
electo sobre una hoja de ruta para los prime-
ros tres meses de gestión del nuevo Gobierno.

Del “Con mi plata no” al “sin
crecimiento no hay plata”: la reaparición

de Bernardo Fontaine
Mediante un video, el exconvencional salió a apoyar la
propuesta de rebaja del impuesto de Primera Categoría,
de 27% a 23%, que viene en el proyecto de ley de
Reconstrucción Nacional. Su nombre se da por seguro
como reemplazante de Máximo Pacheco en la
presidencia del directorio de Codelco.

ECONOMISTA Y DIRECTOR DE EMPRESAS QUE COLABORÓ CON JOSÉ ANTONIO KAST

J.P. PALACIOS

Bernardo Fontai-
ne hoy es la princi-
pal carta del Ejecu-
tivo para presidir
Codelco.

“CON MI PLATA NO”
Durante el primer proceso

constitucional, el economista
Bernardo Fontaine —y en ese

entonces también convencional
constituyente— fue uno de los
emblemas del movimiento que
buscaba mantener los fondos

previsionales en manos de los
trabajadores.

Una gráfica del video
del economista y ex
convencional consti-
tuyente.
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Chile necesita reconstruir, sí, pero
también necesita volver a confiar en
que es posible avanzar. Por eso, el
Proyecto de Reconstrucción Nacio-
nal presentado esta semana en el
Congreso abre una oportunidad que
no debiera desperdiciarse. Más allá
de las legítimas diferencias que ge-
nera toda iniciativa de esta magni-
tud, aquí hay un punto de partida va-
lioso, y es que contie-
ne un conjunto am-
plio de medidas en las
que sí existe espacio
de consenso y que
apuntan directamen-
te a prioridades urgentes para las
personas y para el país.

Hoy tenemos el desafío de fortale-
cer, al mismo tiempo, el bienestar eco-
nómico y social. Esa doble tarea no ad-
mite falsas dicotomías. No se trata de
elegir entre crecimiento o apoyo a las
familias, entre inversión o cohesión
social. Chile necesita ambas cosas a la
vez. Necesita más empleo formal,
más dinamismo, más certidumbre pa-
ra emprender e invertir, pero también
mejores condiciones para que ese cre-
cimiento llegue a los hogares, genere
oportunidades y contribuya a una
mayor estabilidad.

En esa dirección, el proyecto con-
tiene señales relevantes. Varias de
sus propuestas buscan incentivar la
actividad económica y recuperar la
capacidad de crecimiento. Otras
apuntan a aliviar cargas que hoy
afectan a sectores que requieren apo-

yo. Es razonable que exista debate
sobre instrumentos específicos, so-
bre sus costos, sus efectos y su im-
plementación. Ese debate es legíti-
mo y necesario, pero una discusión
seria debiera distinguir entre lo
esencial y lo accesorio.

El riesgo es conocido. Cuando los
desacuerdos en materias puntuales
terminan imponiéndose sobre los
acuerdos de fondo, el resultado suele
ser malo para todos. Se entrampa la
deliberación, se endurecen las posi-
ciones y terminan cayendo también
aquellas medidas que sí podían ge-
nerar beneficios concretos, rápidos y
transversales. Eso sería especialmen-
te grave en un momento en que Chi-

le no está para perder
tiempo ni oportunida-
des.

Por eso, el llamado
hoy es a un esfuerzo
genuino de todas las

partes. Del Gobierno, para escuchar,
corregir y priorizar. De la oposición,
para evaluar con apertura aquello
que puede contribuir al desarrollo del
país. Y del Congreso, para actuar con
sentido de realidad y responsabili-
dad. Construir acuerdos no significa
renunciar a las convicciones; es más
bien entender que, frente a desafíos
mayores, la política y el sector públi-
co-privado deben estar a la altura.

Sería un error que, por primar di-
ferencias en puntos específicos, se
pierda todo este esfuerzo. Si hay áre-
as de fricción, trabajémoslas. Si hay
medidas perfectibles, mejorémoslas.
Pero no dejemos que lo debatible ter-
mine arrastrando lo valioso. Chile
hoy necesita que las buenas iniciati-
vas prosperen. Y necesitamos, sobre
todo, que las capacidades de dialogar
y acordar vuelvan a ser parte de su
fortaleza institucional.

PLAZA
de

IDEAS

Reconstruir con
consenso
MACARENA NAVARRETE

“No dejemos que lo
debatible termine

arrastrando lo valioso”. 
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