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Todos hemos tenido una idea.
Esa chispa que aparece en la ducha,
en medio de una clase o mientrasse
esperaenlafila. ;Y si esto funciona-
ra asi?” La mayoria de las veces la
dejamos ir. Otras veces la desarro-
llamos, la compartimos con amigos
o la publicamos en redes. Y aht, sin
saberlo, muchos cometen el error
mas costoso de su vida profesional:
regalan su invencion.

El sistema de patentes existe
desde hace méds de cinco siglos. La
primera ley moderna data de
Venecia, 1474. Su légica no ha
cambiado: el inventor revela
cémo funciona su invencion a
cambio de un monopolio tem-
poral de 20 afios. El Estado gana co-
nocimiento disponible para todos
al vencer ese plazo; el inventor gana
tiempo para recuperar su inversion.
Es un pacto justo. El problema es
que en Chile muy pocos lo conocen,
ymenos atin lo usan.

Segtin datos del INAPI —el Insti-
tuto Nacional de Propiedad Indus-
trial— en promedio se registran
entre 2800 a 3200 solicitudes anua-
les desde 2017 a 2024 y la mayor
parte de las solicitudes de patente
en Chile provienen del extranjero,
liderando la lista Estados Unidos,
Chile, Alemania, Suiza, China, y
Reino Unido. Y dentro de las dreas
mas presentes destacan la quimica,

mecanica, electricidad y electréni-
ca; donde los productos farmacéu-
ticos y la biotecnologia lideran los
rankings. Las empresas nacionales,
las universidades y, sobre todo, los
inventores independientes apare-
cen de forma marginal en las esta-
disticas. Fsto no es casualidad ni
tampoco falta de creatividad. Es un
problema de informacion y cultura.

En la industria minera o energé-
tica, el escenario se repite: alguien
desarrollé una solucién ingeniosa

—un sistema de monitoreo,
un proceso mas eficiente, un
dispositivo para condiciones
extremas— y lo primero que
hizo fue presentarlo en una
conferencia o publicarlo en su me-
moria de titulo. Con eso, la inven-
cion quedé en dominio priblico.
Nadie puede patentarla ya. Ni el
inventor, ni suempresa, ni nadie.La
razoén es simple: una patente debe
cumplir requisitos de novedad y no
obviedad a nivel mundial.

La regla es cruel en su simplici-
dad: divulgacién previa mata pa-
tente. Un abstract en un congreso,
una publicacién en redes, basta
para cerrar la puerta si no es de-
clarada en el periodo de un ano de
divulgacién inocua, antes de pre-
sentar la solicitud. No importa que
usted sea el inventor. Si ya es puibli-
€0, yano es suyo.

;Tienes una idea?
Entonces tienes un

problema

Daniel Sacasas
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Paralos estudiantesuniversitarios
esto es especialmente relevante. Las
tesis de pregrado ypostgrado son se-
milleros de invenciones potenciales.
He visto trabajos de titulacién que
resolvian problemas reales con so-
luciones originales —perfectamente
capaces de dar origen a una startup
o0 a una licencia tecnoldgica— dur-
miendo en repositorios institucio-
nales, olvidados por todos, a veces
incluso por su propio autor.

;Cuanto cuesta una patente en
Chile? Menos de lo que se cree. Exis-
ten mecanismos de reduccién de
tarifas para personas naturales e
inventores independientes, y la pro-
teccién comienza desde la fecha de
solicitud: desde el dia en que ingresa
el formulario, usted ya tiene un de-

recho que puede reivindicar. El pro-
ceso toma en promedio tres afios y
medio, pero el reloj corre a su favor
desde el primer dia.

El verdadero costo no es econé-
mico. Es cultural. Patentar implica
asumir que lo que uno creé tiene
valor. Y eso, en un pais donde la in-
novacion todavia se asocia mas al
extranjero que al vecino del labora-
torio de al lado, no es trivial.

La préxima vez que tenga una
idea que realmente funcione, antes
de contarsela a alguien, hagase una
sola pregunta: ;va consulté si esto
se puede patentar? No cuesta nada
preguntarle a INAPL a la oficina de
transferencia de su universidad, o a
un especialista. Lo que sipuede cos-
tar mucho es no haberlo hecho.



