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Lanzan programa PTI Minero
para el desarrollo productivo
de mas de 130 proveedores

LOCALES. Tres empresas locales destacan la relevancia de este programa de Corfoy
su impacto al lograr mayor conexion las principales empresas mineras de Atacama.

Redaccion

nuno de los salones del
Casino Antay represen-
tantes de empresas mine-
rasy proveedores del rubro cele-
braron el lanzamiento del Pro-
grama Territorial Integrado (PTI)
“Encadenamiento Productivo
Minero de la Region de Ataca-
ma”. Esta iniciativade Corfo Ata-
cama, impulsadaconapoyodel
Comité de Desarrollo Producti-
vo Atacama y ejecutada por la
Corporacién para el Desarrollo
de la Region de Atacama (Cor-
proa) estd orientada a fortalecer
el desarrollo productivo e incre-
mento de la participacion de
proveedores locales en la cade-
na de valor de la principales 17
empresas mineras de Atacama.
Al respecto, el director regio-
nal (s) de Corfo, Pedro Matura-
na, destaco que “laimportancia
de este programa es que busca
articular, en primer lugar, un es-
pacio piblico y privadoen don-
de las empresas mineras man-
dantes y también los proveedo-
res tengan el espacio de cono-
cersey coordinarse y que, final-
mente, estas acciones en con-
junto se traduzcan en mayores
oportunidades para que nues-
tras empresas, proveedores lo-
cales de bienes o servicios, pue-
dan encadenarse productiva-
mente con la mineria.

BENEFICIARIOS

Maturana indico con datos du-
ros que “inicialmente este pro-
grama parte con un universo
de 137 empresas de bienes y
servicios locales, de los cuales
estamos apoyéandolos con dis-
tintos tipos de asesoria, como
Gestion financiera, administra-
cién de contrato, apoyo técni-
co,. Hasta la fecha ya estamos
trabajando con 80 proveedo-
res en las diferentes comunas
de Atacama”.

El director (s) de Corfo Ata-
cama destaca que este progra-
ma PTI posibilita una red, que
es gratuita y que es gestionado
por Corproa y Corfo, quienes
estan realizando varios llama-
dos a participar de estas tuto-
rias y talleres, como son por
ejemplo de capital humano y
de innovacion.

También existe un correo
electronico paragenerar el ne-
xo con los talleres y ser parte
de esta red de negocios con las
mineras, que tiene como en-
cargado y gestor territorial del
programay que es Nicolas.Ca-
brera@Corproa.cl.

“Hasta ahora, la alianza de
este programa es con las 17 em-
presas mineras del Cluster Mine-
rodelas tres provinciac e arti-
cularizan acciones ¢
proa, en donde se encuentra,
por ejemplo, Lundin Mining Ca-

serones, Kinross, Gold Fields,
entreotros”, finalizo6 Maturana.

Por parte de Corproa, el ge-
rente general de la corpora-
cion, Andrés Rubilar, comento
que “estamos muy contento de
poder participar de estainicia-
tivay que es muy relevante pa-
ra los proveedores atacame-
fios. Nosotros venimos traba-
jandomuy fuerte con el Cluster
Mineroy esta herramienta nos
permite acercarnos como eco-
sistema empresarial, generan-
do alianzas y potenciando las
redes para la generacion de
empleos”.

PROVEEDORES LOCALES
Unode losbeneficiarios es Leo-
nor Herrera de la empresa de
Tierra Amarilla que presta ser-
vicios alamineria, Granalla Nor-
te. “Paranosotros como empre-
sa es stiper importante, ya que
nosvan a entregar herramien-
tas que nos van aservir para ex-
pandir nuestra empresa, para
también abordar otras empre-
sas que estan dentro de la re-
gion”, dijo.

A suturno, Sabina Wannous
,analista de licitacion de contra-
tos de laempresa copiapina Se-
gurinort, que lleva mas de 15
afos de trayectoria con presta-
cion de seguridad privada y aseo
industrial, comenté que “actual-
mente tenemos trabajo con Ata-

137

proveedores locales es
el universo en que Corfo
abordo este programa, del
cual ya se esta trabajando
con 80 en toda la region.

cama Minerals y con empresas
fotovoltaicas y empresas de lo-
gisticacomo Agunza. Me parece
muy bien que se gestionen pro-
gramas como estos, porque ge-
neran instancias idéneas para
que las empresas proveedoras
de las multinacionales tengan
cupos de empresas de Atacama.
Todos queremos que las empre-
sas de la region agarren vuelo y
qué mejor que con este tipo de
red quebuscaesta PTI”.
Finalmente, Verénica Iriba-
rren, gerenta general de Empre-
sa Sabores Caseros, que prestan
serviciosdedesayuno, almuerzo
ycenas al rubro minero, destaco
que “esta es una muy buena
oportunidad de negocio para los
emprendedores de Atacama pa-
ragenerar contacto y dar benefi-
cios de acrecentar mas negocios
para nuestras trabajadoras, que
somoscinco en total. Actualmen-
teprestamos nuestrosserviciosa
Pucobre, Kinross y somos pro-
veedores que apoyamos a otros
proveedoresde otrasempresas a
los largo de la region”. 3
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