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CEDIDA

CORFO WIM NERO
ATACAMA

ECEPACA

DIRECTOR (S) DE CORFO ATACAMA, PEDRO MATURANA, EN EL LANZAMIENTO DEL PROGRAMA PTI MINERO EN UNO DE LOS SALONES DEL CASINO ANTAY.

Lanzan programa PTI Minero
para el desarrollo productivo
de más de 130 proveedores
LOCALES. Tres empresas locales destacan la relevancia de este programa de Corfo y
su impacto al lograr mayor conexión las principales empresas mineras de Atacama.

Redacción

En uno de los salones del
Casino Antay represen-
tantes de empresas mine-

rasy proveedores del rubro cele-

braron el lanzamiento del Pro-
grama Territorial Integrado (PTI)
"Encadenamiento Productivo
Minero de la Región de Ataca-
ma". Esta iniciativa de Corfo Ata-

cama, impulsada con apoyo del
Comité de Desarrollo Producti-

vo Atacama y ejecutada por la
Corporación para el Desarrollo
de la Región de Atacama (Cor-

proa) está orientada a fortalecer

el desarrollo productivo e incre-

mento de la participación de
proveedores locales en la cade-

na de valor de la principales 17
empresas mineras de Atacama.

Al respecto, el director regio-

nal (s) de Corfo, Pedro Matura-

na, destacó que "la importancia

de este programa es que busca
articular, en primer lugar, un es-

pacio público y privado en don-
de las empresas mineras man-
dantes y también los proveedo-

res tengan el espacio de cono-
cerse y coordinarse y que, final-

mente, estas acciones en con-

junto se traduzcan en mayores
oportunidades para que nues-
tras empresas, proveedores lo-

cales de bienes o servicios, pue-
dan encadenarse productiva-
mente con la minería.

BENEFICIARIOS
Maturana indicó con datos du-

ros que "inicialmente este pro-
grama parte con un universo
de 137 empresas de bienes y
servicios locales, de los cuales

estamos apoyándolos con dis-
tintos tipos de asesoría, como
Gestión financiera, administra-

ción de contrato, apoyo técni-

co,. Hasta la fecha ya estamos
trabajando con 80 proveedo-
res en las diferentes comunas
de Atacama".

El director (s) de Corfo Ata-

cama destaca que este progra-
ma PTI posibilita una red, que
es gratuita y que es gestionado

por Corproa y Corfo, quienes
están realizando varios llama-
dos a participar de estas tuto-

rías y talleres, como son por
ejemplo de capital humano y
de innovación.

También existe un correo
electrónico para generar el ne-

xo con los talleres y ser parte
de esta red de negocios con las

mineras, que tiene como en-
cargado y gestor territorial del

programa y que es Nicolas.Ca-
brera@Corproa.cl.

"Hasta ahora, la alianza de

este programa es con las 17 em-

presas mineras del Cluster Mine-
ro de las tres provincias me arti-
cularizan acciones c

proa, en donde se encuentra,
por ejemplo, Lundin Mining Ca-

serones, Kinross, Gold Fields,
entre otros", finalizó Maturana.

Por parte de Corproa, el ge-
rente general de la corpora-
ción, Andrés Rubilar, comentó
que "estamos muy contento de

poder participar de esta inicia-
tiva y que es muy relevante pa-
ra los proveedores atacame-
ños. Nosotros venimos traba-
jando muy fuerte con el Cluster
Minero y esta herramienta nos
permite acercarnos como eco-
sistema empresarial, generan-
do alianzas y potenciando las
redes para la generación de
empleos".

PROVEEDORES LOCALES
Uno de los beneficiarios es Leo-

nor Herrera de la empresa de
Tierra Amarilla que presta ser-
vicios a la minería, Granalla Nor-

te. "Para nosotros como empre-

sa es súper importante, ya que
nos van a entregar herramien-
tas que nos van a servir para ex-

pandir nuestra empresa, para
también abordar otras empre-
sas que están dentro de la re-
gión", dijo.

A su turno, Sabina Wannous
, analista de licitación de contra-

tos de la empresa copiapina Se-
gurinort, que lleva más de 15
años de trayectoria con presta-

ción de seguridad privada y aseo
industrial, comentó que "actual-

mente tenemos trabajo con Ata-

137
proveedores locales es
el universo en que Corfo
abordo este programa, del
cual ya se está trabajando
con 80 en toda la región.

cama Minerals y con empresa
fotovoltaicas y empresas de lo-

gística como Agunza. Me parec

muy bien que se gestionen pro-
gramas como estos, porque ge-
neran instancias idóneas para
que las empresas proveedoras
de las multinacionales tengan
cupos de empresas de Atacama
Todos queremos que las empre
sas de la región agarren vuelo y

qué mejor que con este tipo de
red que busca esta PTI".

Finalmente, Verónica Iriba-

rren, gerenta general de Empre-
sa Sabores Caseros, que prestan

servicios de desayuno, almuerzo

y cenas al rubro minero, destacó

que "esta es una muy buen
oportunidad de negocio para los
emprendedores de Atacama pa-

ra generar contacto y dar benefi-

cios de acrecentar más negocios

para nuestras trabajadoras, que

somos cinco en total. Actualmen-

te prestamos nuestros servicios a

Pucobre, Kinross y somos pro-
veedores que apoyamos a otros
proveedores de otras empresas a

los largo de la región". 03
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Pagos online: ¿ En qué
fijarse para no pagar de
más ni caer en fraudes?
NEGOCIOS. Expertos señalan que es
clave revisar comisiones, entender las
diferencias de los medios de pago y
aplicar medidas básicas de seguridad.

CEDIDA

A MAYOR SOFISTICACIÓN DE LOS MEDIOS DIGITALES DE PAGO, MÁS BRECHA.

l uso de pagos digitales en

E Chile crece con fuerza y yasupera a varias economías

europeas. Según el Banco Cen-
tral de Chile, las transacciones se

han más que cuadruplicado en
la última década, alcanzando
374 operaciones por persona al
año, por encima de países como
España, Italia y Alemania.

Este crecimiento ha venido
acompañado de una mayor so-
fisticación en los modelos de co-

bro y en los estándares de segu-
ridad. No obstante, persisten
brechas de información entre
los usuarios respecto de los cos-

tos, las responsabilidades y el ni-

vel de protección frente a even-

tuales fraudes.

Los portales de pago gene-
ran ingresos principalmente a
través de comisiones por tran-

sacción, cuyo monto varía se-
gún el medio de pago y la canti-
dad de intermediarios involu-
crados. En pagos con tarjeta
participan más actores - emiso-

res, marcas y procesadores, y
eso encarece la operación; en
cambio, las transferencias elec-
trónicas suelen ser más eficien-

tes y con menores comisiones.
Por lo mismo, algunas platafor-
mas han optado por modelos
más flexibles, sin cobros de in-

tegración ni mantención, y con
tarifas asociadas sólo a transac-

ciones exitosas. Al respecto, Ro-

drigo Cornejo, gerente comer-

cial y socio de Otrospagos.com,
señala que la comisión por este
servicio puede ser asumida por
el comercio o por el usuario fi-
nal, lo que refuerza la impor-
tancia de transparentar el des-

glose de costos antes de confir-

mar el pago.
"En materia de seguridad,

la industria ha avanzado hacia la

adopción de estándares interna-

cionales como PCI DSS e ISO
27001, junto con el fortalecimien

to de mecanismos de autentica-
ción. A esto se suma un entorno

regulatorio más exigente: la nue-

va Ley de Protección de Datos
Personales (21.719), que entra en

vigor el 1 de diciembre de este año

y que obligará a las empresas a
elevar sus prácticas de resguardo,

gestión y trazabilidad de la infor-

mación", explica Cornejo.
Respecto de la responsabili-

dad ante fraudes, el modelo es

compartido. Los bancos y emiso-
res mantienen un rol central co-

mo custodios de la información fi-

nanciera y responden frente a

transacciones no reconocidas,
mientras que las pasarelas de pa-

go deben garantizar la integridad
de sus sistemas.

El ejecutivo también desta-

ca que el uso de dispositivos
móviles para pagos es un canal
seguro, siempre que se tomen
ciertas precauciones, como uti-
lizar aplicaciones oficiales o si-

tios confiables, mantener el dis-

positivo actualizado y protegido

con sistemas de bloqueo de
pantalla. "Donde sí se debe ex-
tremar el cuidado es en el uso
de redes Wifi públicas, ya que
suelen ser menos seguras y, si
no están protegidas, pueden ex-

poner información sensible co-
mo datos de pago", advierte.

Hoy las estafas más comu-
nes en pagos digitales son el
phishing, las páginas falsas de
pago y las transferencias urgen-
tes con suplantación de identi-
dad. Para evitarlas, recomienda

revisar la URL, verificar el remi-

tente y nunca compartir claves

ni códigos de seguridad. 03
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