
Empresas Iansa, firma controlada por la
estadounidense Hartree Partners que tiene
detrás al fondo Oaktree, anunció ayer a la
Comisión para el Mercado Financiero (CMF)
que no comprará remolacha para la temporada
2026-2027 para la producción de azúcar. En
paralelo, la gerencia de la compañía se reunió
con sus trabajadores y productores remolache-
ros para entregar más detalles de esta medida.

La firma indicó, mediante un hecho esen-
cial, que la decisión responde a factores
externos, relacionados con los bajos precios a

señaló que “no sabemos si será definitiva,
pero creemos que es muy difícil que se
revierta y pone fin a 73 años de historia en el
cultivo de remolachas (...). Es un golpe de
gracia, en un año muy complicado”.

En tanto, Ricardo Escalona, presidente de
la Asociación de Productores de Remolacha,
aseguró que “algunos productores tradicio-
nales podrán no sembrar este año, pero el
problema es qué va a pasar con la gente que
tienen trabajando ¿Los van a mantener sin
tener que despedirlos?”.

el momento, esta medida no sería definitiva.
Según la memoria anual de Iansa, en 2025
realizó 440 contratos con agricultores de
remolacha de las regiones de Maule, Ñuble y
Biobío, que permitieron cosechar 7.733
hectáreas totales.

La medida de Iansa fue anunciada en una
fecha en la que habitualmente se comenzaban
a negociar los contratos del cultivo con pro-
ductores.

Jorge Guzmán, presidente de la Federa-
ción Nacional de Remolacheros (Fenare),

nivel internacional, por su “alta producción
mundial” y presiones de costos.

La compañía centrará sus operaciones en
la planta de San Carlos (Región del Ñuble)
para procesar azúcar cruda, y la operación
productiva relacionada con endulzante líqui-
do. “Esta decisión busca asegurar la continui-
dad de su producción en Chile, con el objetivo
de seguir abasteciendo a los clientes indus-
triales y consumidores finales”, señala la
comunicación.

Cercanos a la compañía afirmaron que, por

BAJOS PRECIOS Y PRESIONES DE COSTOS LLEVARON A LA COMPAÑÍA A ADOPTAR ESTA MEDIDA:

Iansa no comprará remolachas en temporada 2026-2027 y productores acusan
“golpe de gracia” para la agricultura tradicional

Iansa concentrará su planta de San
Carlos (Ñuble) para procesar azúcar
cruda.
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En su estreno como gerente
general de Quiñenco en la junta
anual de accionistas, Macario
Valdés aseguró que la compañía
pasa por un buen momento fi-
nanciero para analizar nuevas
inversiones.

También fue protagonista
Andrónico Luksic Lederer, hijo
de Andrónico Luksic Craig y
parte de la tercera generación
de la familia, como vicepresi-
dente de la mesa directiva del
holding. Aunque se retiró del
Hotel Ritz-Carlton sin reali-
zar declaraciones.

Luego de anunciar
que la compañía

distribuirá el 100% de los divi-
dendos, correspondientes a más
de US$ 700 millones con cargo a
las utilidades del 2025, Macario

Valdés tomó la palabra.
Valdés se-

ñaló que
la com-

pañía cuenta con más de US$
2.000 millones en caja para eva-
luar futuras inversiones. 

“La situación de caja es positi-
va, tenemos una posición finan-
ciera muy robusta, gracias a la
solidez de nuestros activos y las
compañías en las que estamos
invertidos. Esa es la razón por la
cual podemos, por un lado, ase-
gurar que estamos en condicio-

nes de realizar nuevas in-
versiones en Chile o en

el extranjero”, dijo.
Cerca del 50% de las
ganancias obtenidas
en 2025 fueron gene-
radas en el exterior. 

En este sentido,
Valdés indicó que
“tenemos varios cri-
t e r i o s q u e r i g e n

nuestra búsqueda de
oportunidades: busca-
mos activos de largo
plazo, buscamos bue-

nas marcas, somos un grupo
que está abierto a socios, y bus-
camos oportunidades, obvia-
mente”. 

No obstante, el ejecutivo no en-
tregó detalles sobre las futuras in-
versiones que estarían en carpeta
ni los sectores o plazos que ten-
drían considerados en la compa-
ñía. “Los tiempos de las oportuni-
dades son en función de cuándo
aparecen y la ejecución de las mis-
mas. Así que no voy a decir cuáles
son los tiempos puntuales (...).
Puede ser este año o el año que
viene. No hay que apurarse, hay
que buscar buenas oportunida-
des”, sostuvo.

En tanto, Valdés indicó que
buscará continuar con el lide-
razgo que impuso Francisco Pé-
rez Mackenna en la gerencia ge-
neral, a la cual renunció este año
para asumir como canciller. “La
idea es seguir el camino de creci-
miento y rentabilidad”, dijo.

Holding contaría con más de US$ 2.000 millones en caja para sus planes

Quiñenco: “Estamos en condiciones
de realizar nuevas inversiones 
en Chile o en el extranjero”

Macario Valdés, CEO de la compañía, señaló que la empresa
está en la búsqueda de oportunidades en activos de largo
plazo y también abiertos a las asociaciones. 

N. BIRCHMEIER

Andrónico Luksic
Lederer (vicepresi-

dente) y Macario
Valdés (gerente

general) fueron los
protagonistas de la

última junta de
accionistas de

Quiñenco.

Q
U

IÑ
E

N
C

O

Empresas Copec, ligada al
grupo Angelini, tiene importan-
tes inversiones en marcha en el
mercado de la celulosa en Brasil
y en la minería de cobre en Perú,
las que estarían operativas den-
tro de dos años. Pero en Chile
también busca seguir avanzan-
do, por lo que prevé destinar una
parte relevante de sus inversio-
nes contempladas para este ejer-
cicio. 

El presidente de Empresas
Copec, Roberto Angelini, recor-
dó que este año el conglomerado
desembolsará US$ 4.443 millo-
nes en sus diversas actividades.
De ese total, unos US$ 1.000 mi-
llones se materializarán en Chi-
le, comentó ayer tras la junta de
accionistas de la compañía. 

La cifra global de inversiones
prevista para 2026 superará los
US$ 3.099 millones del año pa-
sado. El 98% de los recursos irán
a los sectores forestal y energéti-
co, porcentaje del cual el 82% se
relaciona con planes de creci-
miento, entre los que se destaca
el proyecto Sucuriú en Mato
Grosso do Sul, Brasil, el que re-
gistra un avance del 60%. 

“No se trata simplemente de
una planta más de celulosa. Se
está ejecutando el proyecto más
grande y ambicioso de toda la
historia de nuestra filial (Arau-
co), el de mayor escala en la in-
dustria de la celulosa, con una
capacidad de producción de 3,5
millones de toneladas por año”,
señaló el empresario. 

Añadió que “Sucuriú redefi-
nirá la escala competitiva de
Arauco a nivel global, aumen-
tando en un 70% su capacidad
de producción total de celulosa”.
Indicó que con una inversión
proyectada de US$ 4.600 millo-
nes —ya financiados, con una
participación clave de organis-
mos multilaterales—, la planta
está diseñada para operar con
costos unitarios que estarán en-
tre los más bajos del mundo. 

Angelini comentó que la plan-

ta en Brasil comenzaría a produ-
cir en el último trimestre de
2027, pero estará funcionando a
plenitud en 2028. 

El grupo espera terminar la in-
versión en Brasil primero “antes
de embarcarnos en otra cosa”,
aseguró el empresario. Pero re-
conoció que están con proyectos
en madera en México y Chile. 

“Cobre juega un papel
central en la
electromovilidad”

El empresario indicó en la jun-
ta de accionistas que en 2028
“debiera también iniciarse la eta-

pa de producción de Mina Justa
Subterránea, en Perú, proyecto
que nuestra filial Alxar ha segui-
do impulsando y cuyas primeras
obras preliminares se ejecutaron
el pasado 2025”. En ese país,
Empresas Copec es socia con el
grupo local Breca. 

Explicó que esta mina “permi-
tirá acceder a reservas de alta ley
ubicadas bajo el rajo principal,
ampliando significativamente la
vida útil del yacimiento y soste-
niendo niveles de producción de
cobre elevados por más tiempo.
Mina Justa se mantendrá así en-
tre las 40 faenas mineras más
grandes del mundo y con costos

tremendamente competitivos”.
Angelini sostuvo que “nues-

tra apuesta por la minería del co-
bre no es circunstancial. Estamos
hace mucho tiempo en activida-
des relacionadas con recursos
naturales y hace algunos años
proyectamos el importante rol
que tendría el cobre como mate-
rial crítico para el desarrollo de
industrias determinantes para el
futuro del planeta. El cobre es un
mineral que juega un papel cen-
tral en materias como la electro-
movilidad, transición energética
e inteligencia artificial, entre
otras”. 

El impacto del alza de
los combustibles

Roberto Angelini y el gerente
general de Empresas Copec,
Eduardo Navarro, abordaron el
impacto del alza de los precios
de los combustibles para su filial
Copec. 

Consultado respecto de una
posible disminución en las ven-
tas, el empresario señaló que en
general no han observado caí-
das, excepto tras el primer incre-
mento en los valores. Sin embar-
go, precisó que tras ello, la de-
manda se ha normalizado. 

El presidente del grupo afir-
mó que “no hay que pensar en
que sube la bencina y gana más
la empresa que distribuye”. Na-
varro agregó que “en niveles de
precios más altos, es más difícil
lograr el margen que busca la
compañía…Si les duele a los
clientes, le duele a la compañía”. 

El empresario también se refi-
rió a las versiones que han aludi-
do a una eventual fusión de Em-
presas Copec con su controlador
AntarChile. “Eso no está pensa-
do, no está contemplado”, ase-
guró. 

En el país, destinará inversiones por US$ 1.000 millones este año:

Grupo Angelini allana el camino
para estrenar sus proyectos 
en Brasil y Perú en 2028

MARCO GUTIÉRREZ V. 

El presidente de Empresas Copec,
Roberto Angelini (a la der.), junto al

gerente general Eduardo Navarro. 
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Empresas Copec espera que la planta de celulosa en Mato
Grosso do Sul funcione a plenitud en dos años. También en esa
fecha estará produciendo Mina Justa Subterránea.

‘‘Nuestra apuesta por la minería del cobre no
es circunstancial. Estamos hace mucho tiempo en
actividades relacionadas con recursos naturales”. 
.....................................................................................................................................

ROBERTO ANGELINI
PRESIDENTE DE EMPRESAS COPEC

La canadiense Cooke Aqua-
culture volvió a la carga contra la
Superintendencia de Medio Am-
biente (SMA). La firma ingresó
un reclamo de ilegalidad en con-
tra del organismo a raíz de la re-
solución administrativa aplicada
el año pasado, que obligaba a la
empresa a paralizar el proceso de
siembra en sus centros de cultivo
de salmones (CES) Huillines 2 y
Huillines 3.

Este episodio forma parte de
una larga disputa que arrastran
ambas partes, que partió en 2021,
cuando el organismo fiscaliza-
dor formuló cargos contra la fir-
ma acuícola por presunta sobre-
producción en tres centros que
opera la empresa.

“La creación y aplicación de
un nuevo ‘criterio’ o ‘interpreta-
ción’ administrativa absoluta y
reconocidamente ilegal, ideado a
propósito de este mismo proce-
dimiento sancionatorio, que des-
conoce los estándares ambienta-
les verdaderamente aplicables a
la actividad de que se trata, esta-

blecidos en los artículos 86 bis y
87 de la Ley n.° 18.892, Ley Ge-
neral de Pesca y Acuicultura y
los reglamentos que desarrollan
dichas disposiciones legales,
más estándares que Cooke cum-
ple y supera sobradamente”, dijo
la compañía en el escrito.

Asimismo, planteó que esta re-
solución administrativa represen-
ta una “vulneración del principio
de protección de la confianza legí-
timamente depositada por Cooke
en la legalidad de la actuación de
las autoridades (…) A través de
una actuación que despoja a Coo-
ke, por vía administrativa, de dere-
chos legítimamente adquiridos”.

La SMA respondió ante el tri-
bunal ambiental que las modifi-
caciones posteriores a los centros
productivos debían ingresar al
Sistema de Evaluación de Impac-
to Ambiental (SEIA) tal como in-
dica la normativa. “Tal como se
concluyó en la resolución sancio-
natoria, los cambios de conside-
ración corresponden a los au-
mentos de producción final du-
rante sucesivos ciclos producti-
vos en los CES Huillines 2 y 3”.

Ante el Tercer Tribunal Ambiental:

Salmonera canadiense
reactiva disputa con SMA
por cierre de centros 

Cooke Aquaculture y el organismo
fiscalizador arrastran un conflicto desde 2021. 
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Empresas Socovesa, una de
las principales inmobiliarias del
país, volvió ayer a realizar una
junta de accionistas de forma
presencial tras seis años efec-
tuándola de manera telemática. 

La compañía está visualizan-
do regresar a resultados azules,
tras un complejo período de
pérdidas financieras, reestruc-
turación interna —con despidos
e indemnizaciones por $3.500
millones— y una disminución
en lanzamiento de proyectos. 

Pero este año, la firma antici-
pa una recuperación importante
en nuevas obras, seguir avan-
zando en ventas de terrenos y re-
ducción de deuda o el desplaza-
miento de esta a más largo pla-
zo. “La compañía se está proyec-
tando para generar utilidad”,
sostuvo el gerente general de So-
covesa, César Barros Soffia.

Saliendo del pozo

En 2023, la firma registró por
primera vez en su historia pér-
didas, afectada por la crisis in-
mobiliaria. Ese año, la compañía
anotó una merma de $25.300
millones en su resultado, debi-
do a ingresos por debajo de los
esperados, demoras en obten-

ción de recepciones municipa-
les, fuertes aumentos en desisti-
mientos y en sus stocks de vi-
viendas terminadas, un salto en
la deuda y gastos financieros. 

Tras ello, la firma efectuó una
reorganización interna, redujo
su dotación y también sufrió
—en 2025— la salida de Mauri-
cio Varela de la gerencia gene-
ral, cargo al cual arribó poste-
riormente César Barros. El año
pasado, en tanto, sufrió una pér-
dida de $8.984 millones. 

La inmobiliaria espera lanzar
18 proyectos este año por cerca
de 9,5 millones de UF, que invo-
lucran unas dos mil viviendas.
En 2024 estrenó planes por
unos 6 millones de UF, mientras
que el promedio entre 2013 y
2020 fue de 10,5 millones de UF. 

Barros destacó el avance en la
venta de terrenos con urbaniza-
ción. En 2020, la valorización de
estos era de unos 11 millones de
UF y hoy llega a cerca de 7 millo-
nes de UF. Con esto ha reducido
el gasto en contribuciones. 

Asimismo, desde 2024, la
compañía ha pagado más de 7
millones de UF en deuda finan-
ciera, lo que representa una re-
ducción de 37% a marzo de
2026. A la vez, Barros afirmó
que en torno a 2 millones de UF
de deuda “están pasando del
corto al largo plazo”. 

Prevé fuerte alza en lanzamientos:

El plan de Socovesa
para volver a utilidades 

Registra importante avance en venta de
terrenos y disminución de deudas. 
MARCO GUTIÉRREZ V.

El presidente de Empresas Socovesa, Javier Gras (izq.), junto al gerente
general, César Barros Soffia, en la junta de accionistas de ayer. 
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