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Restorán El Volcán, más de 60 años de tradición culinaria
Con la finalidad de alimentar no solo el cuerpo, sino que también el
alma de quienes trabajaban día y noche en los ferrocarriles y en la
feria de animales del sector, el matrimonio formado por Alfonso
Urzúa y María Magdalena Moya, entre esfuerzo, sueños y tradicio-
nes, en 1952 dieron vida al restorán El Volcán. Bajo la mirada de
la señora Malena, como era conocida la dueña de casa, este rincón
culinario se transformó en un verdadero hogar para los visitantes.
Con sus manos y dedicación le dio vida a recetas llenas de historia,
sabor y cariño, en donde se rescató lo mejor de la cocina chilena del
campo. Pasos antes de ingresar al local, el aroma del chancho a la
chilena, los perniles, el costillar recién preparado, las prietas caseras,

el arrollado artesanal y las pichangas flotan en el aire y no solo abren
el apetito de los contertulios, quienes en derredor de una mesa
crean momentos simples pero inolvidables. Durante más de 60 años,
la señora Malena, junto a Panchita, su compañera de siempre en la
cocina, entregaron su calidez, sonrisa y esencia en cada plato que
servían al cliente, con lo cual dejaron una huella profunda que aun se
mantiene en cada rincón del Restorán El Volcán. Hoy, este sitio sigue
vivo y mantiene intacto su espíritu: ser un espacio donde cada perso-
na se siente acogida, como en casa, y donde cada bocado recuerde
que las mejores recetas son aquellas hechas con amor. Si lo quiere
visitar, acérquese a Bascuñán Guerrero 1517, Santiago Centro.
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Nuevo modelo laboral
aterriza en Chile
Contar con la experiencia de un especialista alta-
mente calificado sin necesidad de contratarlo. Esa
es la base del modelo laboral interino o fraccional,
que la empresa InterimToGo instaló en Chile.
Se trata de conectar y acompañar a dos puntas:
Organizaciones y personas. A las primeras, se
les ofrece ejecutivos con competencias validadas
para enfrentar de forma ágil desafíos estratégicos
por períodos definidos. Pueden sumar talento
especializado y disponible para trabajar de manera
temporal, lo que evita aumentar su dotación
permanente. "La experiencia no tiene que ser
permanente para ser valiosa, tiene que ser opor-
tuna, sobre todo en momentos donde se requiere
de liderazgo confiable, competencias validadas y
foco en resultados, subraya Rosario Ganderats,
socia de la firma. Para las personas, este formato
les posibilita participar en iniciativas con esquemas
flexibles y enfocados en propuestas con desafíos
específicos, sin la rigidez de un cargo permanen-
te. "Identificamos una brecha profunda entre el
talento especializado y las estructuras laborales
tradicionales, que continúan basadas sobre todo
en contratos indefinidos", señala Ganderats. A
juicio de la experta, la pregunta ya no es si el mo-
delo existe, sino cuándo las empresas van a apli-
carlo. Lo cierto es que el 92% de los ejecutivos
está abierto a explorar el trabajo fraccional, según
una encuesta propia de InterimToGo realizada a
500 ejecutivos, hombres y mujeres entre 35 y 65
años, en cargos C-level, gerente de área, director,

especialista senior y subgerente
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WOM estrena alianza con
Cinépolis

WOM y Cinépolis firmaron esta mañana una importante alianza, la que
promete transformar cada visita al cine en una experiencia más accesi-
ble, cercana y entretenida. Desde hoy, quienes sean clientes de WOM
podrán acceder a increíbles descuentos directamente desde la App: 40%
en entradas para funciones 2D y 3D y un 20% de descuento en combos
para disfrutar de la pantalla grande, sin excusas. "Estamos muy orgullosos
de presentar esta alianza con Cinépolis, la que nos permite, además de
brindar la mejor experiencia de servicio para nuestros millones de clientes,
conectarlos con experiencias memorables", destacó Andrés Ok, COO de
WOM. En tanto, Carlos Martínez, Country Manager de la Región Andina
de Cinépolis, destacó que, "cuando el mundo se mueve rápido, que tu
señal y tu diversión no se queden atrás. Por eso, esta nueva alianza que hoy
firmamos con WOM sin duda nos permitirá conectarnos con las emocio-
nes de sus millones de clientes, para que vivan experiencias inolvidables en
todos nuestros cines con esta alianza de película". La alianza fue oficializada
mediante una firma simbólica realizada en el salón VIP del cine ubicado en
el mall Parque Arauco, instancia en la que además, el equipo de Cinépo-
lis compartió de forma inédita los trailers de los próximos estrenos que
llenarán las salas este 2026. ¿ Cómo activar el beneficio? I .- Entra a la App
WOM desde tu teléfono. 2 .- Busca tu código en la sección Beneficios.3 .-
Preséntalo al comprar tus entradas o combos en boletería del cine o en la
web de Cinépolis.

Wherex nombra nuevo Chief Revenue Officer

Wherex nombro a Tristan Riquelme como su
nuevo Chief Revenue Officer (CRO), con el
desafío de liderar la estrategia comercial y de
desarrollo de clientes de la compañía. "Mi foco
es acelerar el crecimiento de Wherex: escalar
el negocio y alcanzar los US$100 millones en
ingresos, con una estrategia comercial apoyada
en tecnología e inteligencia artificial", señala el
ingeniero civil industrial y MBA de la Univer-
sidad de Chicago. La firma tecnológica, que
opera en Chile, Perú, Colombia y México,
proyecta quintuplicar su operación y alcanzar

US$100 millones en ingresos recurrentes
anuales (ARR) a 2030. Para ello, el foco estará
en escalar su modelo comercial y acelerar la
llegada a nuevas empresas. Fundada en 2016,
Wherex ha desarrollado un ecosistema que
integra soluciones como Wherex Pay -que
ha financiado más de US$250 millones- y
Wherex Risk. Actualmente, cuenta con más
de 200 clientes y 60 mil proveedores, además
de impulsar Procure Latam, comunidad que
reúne a más de 10 mil profesionales del área
de abastecimiento en la región.

Megabright ya mueve
21 megawatts en
energía limpia en
Chile"

En un escenario marcado por el alza
sostenida en los costos de la energía en
Chile, la solar se posiciona como una
solución concreta, inmediata y susten-
table. Christian Rojas, Product Manager
del área solar de Importadora Downli-
ght Megabright, lo resume con una cifra
clara: en solo seis meses, la compañía
ha comercializado 21,5 megawatts en
paneles solares. "Los números impre-
sionan, pero lo más importante es el
impacto que esto genera", señala. Esta
capacidad equivale aproximadamente a
abastecer entre 4.000 y 5.000 viviendas,
reflejando cómo la adopción de ener-
gías limpias está dejando de ser una ten-
dencia para transformarse en una ne-
cesidad real en el país. La energía solar
no solo permite un ahorro inmediato
en las cuentas de electricidad, sino que
además es una fuente limpia y ecológica,
que no genera emisiones contaminantes
y contribuye directamente a combatir
el cambio climático. "Hoy las personas
y empresas necesitan soluciones ahora,
no en el largo plazo. La energía solar
responde a esa necesidad, entregando
independencia energética y control
sobre los costos desde el primer día",
agrega Rojas. Con un crecimiento
acelerado y una demanda en constante
aumento, el sector solar se consolida
como uno de los pilares clave para un
futuro energético más eficiente, susten-
table y accesible en Chile.
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