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EN TEMUCO, LA DEMANDA SE DISTRIBUYE PRINCIPALMENTE EN TIPOLOGIAS DE DOS DORMITORIOS (50%) Y DE UN DORMITORIO O ESTUDIOS (50%), LO

o\

QUE EVIDENCIA UNA PREFERENCIA POR PROYECTOS BIEN UBICADOS, CON BUENA CONECTIVIDAD Y ACCESO A SERVICIOS.

El 29% de las ventas de las
viviendas en Temuco es con
subsidio a la tasa de interés

ANAUISIS. La capital regional de La Araucania registro una leve alza trimestral
de 1,2% y se mantiene como el mercado con mayor participacion en las ventas

de la Zona Sur.

El Austral

cronica@australtemuco.cl

e acuerdo con el mas re-
Dcieme Informe de Co-
yuntura Inmobiliaria (IN-
COIN) de Tinsa by Accumin, se
comercializaron 260 viviendas
nuevas en Temuco entre no-
viembre de 2025 y enero de
2026, loque representaun alza
de 1,2% respecto del trimestre
anterior. Con este resultado, Te-
muco lidera la venta de vivien-
da en la Zona Sur, acumulando
un total anual de 1.037 unida-
des. Sin embargo, en términos
anuales, la comuna sufrio una
contraccion de 19,1%.

“Lo que estamos viendo en
Temuco es un mercado que, si
bien atin refleja el ajuste en tér-
minos anuales, comienza a
mostrar senales de estabiliza-
cion en el corto plazo. El dina-
mismo del segmento bajo
4.000 UF, que concentra cer-
ca de un tercio de las ventas,
da cuenta de una demanda
mads activa en productos con
mayor accesibilidad, apalan-
cada también por condiciones
de financiamiento e iniciativas
como el subsidioa la tasa hipo-
tecaria”, explica Paola Figue-
roa, directora de Inteligencia
de Mercado de Tinsa by Accu-
min.

“Elingreso de nuevos
proyectos sin subsi-
dio es una sefial rele-
vante, ya que refleja
una mayor diversifi-
cacion de laofertay
una apuesta por seg-
mentos con mayor
capacidad de com-
pra”.

Paola Figueroa,
directoradeInteligencia de
Mercado de Tinsa by Accumin.

DEMANDA
EnTemuco, lademanda se dis-
tribuye principalmente en tipo-
logias de dos dormitorios (50%)
y de un dormitorio o estudios
(50%), lo que evidencia una
preferencia por proyectos bien
ubicados, con buena conectivi-
dad y acceso a servicios.

Entérminos de oferta, el stock
registro una disminucion de 3%
respecto del trimestre anterior.
Se observo el ingreso de tres
nuevos proyectos que incorpo-
raron 196 unidades, todas co-
rrespondientes a segmentos sin
subsidio.

“Elingreso de nuevos brovec-
tos sinsubsidio es una
levante, ya que refleja una ma-
yor diversificacion de la oferta

EN TERMINOS DE OFERTA, EL STOCK REGISTRO UNA DISMINUCION DE 3%
RESPECTO DEL TRIMESTRE ANTERIOR.

y una apuesta por segmentos
con mayor capacidad de com-
pra. Esto sugiere que, en para-
leloalademandamasactivaen
rangos de precio accesibles,
también comienza a reactivar-
se el interés por productos fue-
ra del segmento subsidiado,
aportando mayor equilibrio al
mercado de Temuco”, indica
Figueroa.

VILLARRICA Y PUCON

Aunque se trata de mercados
mds acotados que la capital re-
gional, Villarrica mostré un no-
table dinamismoal registrar un
repunte del 12% en sus ventas,
con 95 unidades comercializa-
das. Entanto, Pucon totaliz6 38
unidades vendidas, lo que re-
presenta un incremento de 27%

respectodel trimestre anterior.

Temuco experimentd una ba-
ja en el mercado de casas res-
pecto al mismo trimestre del
afo anterior con 13 unidades
vendidas, lo que representa
una disminucion de 52%.

“En el caso de las casas, se ob-
serva una demanda que se
mantiene activa en mercados
como Temuco, Villarrica y Pu-
con, impulsada principalmen-
te por compradores que priori-
zan mayor superficie y calidad
de vida. Estas comunas han lo-
grado captar ese interésgracias
asu entorno y atributos urba-
nos, lo que ha permitido soste-
ner el ritmo de ventas incluso
en un contexto mas desafiante
para el sector”, concluye la es-
pecialista de Tinsa. 3




