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Riego tecnificado 
potencia el agro 
Desde un salto en la producción de praderas para la ganadería lechera sureña al 

beneficio de sistemas de monitoreo del real volumen de agua que se entrega y el uso 
de inteligencia artificial para diseñar programas de riego son parte de la nueva 

realidad productiva. 

EDUARDO MORAGA VÁSQUEZ 

parentemente no tienen 
nada en común. Rodri- 

go Montt trabaja a las 
afueras de Santiago, es- 
pecíficamente en su 
orde norte, don- 

de los canales de riego son casi 
inexistentes y sus hortalizas 
prosperan en un entorno seco 
y abrasado por el calor. 
Mientras tanto, Pablo Davis 
vigila el desarrollo de prade- 
ras siempre verdes que van aali- 
mentar vacas productoras en la 
Región de Los Ríos 

Sin embargo, en ambos casos 
hay un elemento común: el riego 
tecnificado potenció su nego- 
cio agrícola. 

Montt logró un aumento 
cercano al 70% en su produe- 
ción. Además, en términos 
comerciales dio un salto al 
asegurar que sus lechugas, 
cebollas y zanahorias pu- 
dieran venderse sin pro- 
blemas en las dos princi- 
pales cadenas de supermer- 
cados de Chile. De esta for- 
ma pudo tener un horizonte 
claro para realizar invers 
nes en su campo. 
Mientras tanto, Pablo 

Davis asegura que en Los 
Castaños, la lechería que 
gestiona, a pesar de tener 
suelos poco productivos, du- 
plican el promedio de materia 
seca por hectárea en sus prade- 
ras respecto de lo que usual- 
mente se logra en el sur. 

De hecho, en la lechera doblaron 
la apuesta hace un año con la instala- 
ción de paneles solares para abastecer 
de energía a los sistemas de riego. 

A continuación, algunos ejemplos de 
cómo el agro está adoptando a pasos agi- 
gantados las nuevas tecnologías de riego 
y obteniendo importantes beneficios 
produetivos. 
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JU HABERLANO 

Haberland dice que la inteligencia artificial potencia a 
quienes tienen mejores modelos de riego. 

Llega la TA 
Julio Haberland fue testigo 

y también actor del auge del 
riego tecnificado en Chile. 

Partió su carrera como 
agrónomo a inicios de los años 
90, cuando comenzó a despe- 
garla instalación de sistemas 

de goteo o microaspersión. 
Eso sí, todavía no era un 
movimiento masivo. 

La actitud en ese tiem- 
po era copiar directa- 
mente lo que se hacía en 
Israel y Estados Unidos. 

Sin embargo, a Haber- 
land le preocupaba que no 

se pusiera énfasis en la rela- 
ción entre suelo, agua y 
planta. 

A mediados de los 
años 90, esas inquietu- 
des lo llevaron a partir a 

la Universidad de Arizo- 
na, en Estados Unidos, para 
realizar un doctorado. 

Asu retorno al país se con- 
virtió en profesor de la Fa- 
cultad de Agronomía de la 
Universidad de Chile. Hoy 
dicta dos cátedras: Sistemas 
de Riego y Drenaje Agrícola. 

Enla Casa de Bello, Haber- 
land fue el formador de varias 
generaciones de agrónomos 
en el manejo del riego. 

En forma paralela desarro- 
1ló una veta empresarial. 
Fundó Agrológica, una firma 
dedicada al diseño, desarrollo 
y construcción de proyectos 
de riego y drenaje. Sostiene 

   

  

que su visión es la eficiencia 
hídrica y energética, con tec- 
nología de punta y un foco en 
adaptarse a los suelos presen- 
tes en el predio. En la actuali- 
dad, la empresa instala un 
promedio de mil hectáreas de 
riego tecnificado año. 

En la década del 2010, na- 
ció una segunda firma: Ges- 
tión y Operación Tecnológica 
de Agua, GOTA. La firma se 
dedica a la administración y 
control de sistemas de riego. 
Ese objetivo se logra con la 
captura y transmisión de da- 
tos y permite no solo saber el 
manejo del agua, sino tam- 
bién el de la energía. La su- 
pervisión y entrega de pautas 
de trabajo para los agriculto- 
res se hace en tiempo real. 

Hoy GOTA, con oficina 
central en Talca, supervisa 
7.000 hectáreas de riego. 
Tras partir llenando plani 
llas Excel para poder llevar 
los datos, evolucionaron a 
un sistema de inteligencia 
artificial que recoge los da- 
tos y en base a los modelos 
desarrollados en la empresa 
—que inclyen aspectos como 
suelos, clima, tipo de cultivo, 
raíces, etc.— desarrolla las 
pautas de riego. 

“La IA ayuda más al que 
más sabe. Los criterios que de- 
sarrollamos en la empresa se 
potencian con esa herramien- 
ta”, sentencia Haberland. 
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PO CORREA 

Mario Correa, gerente agrícola de Huertos de 
Viluco, aconseja vigilar la real entrega de agua. 

Vivan los números 
“Mi principal énfasis es 

ponerle números al riego, 
para saber qué estamos ha- 
ciendo. Muchas veces los 
agricultores se quedan tran- 
quilos porque tienen equipos 
buenos, pero pueden pasar 
muchas cosas que los dañan 
oafectan en el campo. Un fil- 
tro que se tapa por los sedi- 
mentos o un gotero que no 
entrega lo que debería es algo 
que suele suceder”, sostiene 
Mario Correa, gerente agrí- 
cola de Huertos de Viluco, en 
la Región Metropolitana. 

Enlas 400 hectáreas plan- 
tadas con ciruelas, cerezas, 
nectarines y damascos Co- 
rrea ha llevado ala práctica la 
filosofía de que medir es la 
base para un riego exitoso. 

El ejecutivo explica que 
es necesario verificar cuán- 
ta agua realmente se aplica 
en las distintas áreas de un 
campo. 

Una de las herramientas 
preferidas por Correason las 
sondas móviles que verifican 
la humedad en el suelo, las 
que asociadas a calicatas 
permiten medir el real im- 
pacto del riego. Un instru- 
mento como ese reemplaza 
las percepciones personales 
por mediciones objetivas, 
permitiendo mejorar el de- 
sempeño de los huertos. 

“Es un error regar por ho- 
ra. Es muy raro que todos los 

  

  

   

equipos precipiten lo mismo 
en todo el campo. Es mejor 
regar por metros cúbicos. 
Puede ser que en un sector 
del campo necesites tres ho- 
ras y en otro cinco horas pa- 
ra entregar el mismo volu- 
men", afirma Correa. 

En todo caso, asume que 
hay que conocer muy bien 
los suelos en que se trabaja. 
Explica que en Chile estos 
tienen una gran heteroge- 
neidad y que no es lo mismo 
regar uno franco que uno 
arcilloso. 

Otra estrategia de Correa 
es realizar una alta frecuen 
cia de riegos aunque con un 
menor volumen que lo 
usual. Sostiene que con eso 
se logran mantener las raí- 
ces en una zona menos pro- 
funda en la que pueden estar 
más activas. Adicionalmen- 
te, como el riego es una 
para hacer llegar fertilizan- 
tes a las plantas, se puede 
entregar esa “comida” gra- 
dualmente día a día. De pa- 
so, Correa estima que hay 
una menor pérdida por 
arrastre de los fertilizantes 
en el suelo. 

Finalmente, Mario Co- 
rrea aconseja usar el período 
de menor actividad poste- 
riorala cosecha para inspec- 
cionar el real estado de fun- 
cionamiento de toda la in- 
fraestructura de riego. 

    

Súper lechería 
alimentada por 
energía solar 

Los Castaños fue una de 
las empresas lecheras pione- 
ras en el riego tecnificado en 
la Región de Los Ríos, espe- 
cíficamente en lazonade San 
Pablo. Cuando esa tecnolo- 
gía parecía algo solo de la 
agricultura de la zona cen- 
tral, en la lechería apostaron 
a que podía mejorar su pro- 
ducción de leche. Dicho y he- 
cho, Los Castaños hoy tiene 

áreas útiles de pro- 

    

12 hectáre 

ducción, con 430 vacas ma- 

sa. Anualmente genera 4,8 
millones de litros. Si se toma 
papel y lápiz, son 43 mil li- 
tros por hectárea. Como refe- 
rencia hay que tener en cuen- 
ta que 20 mil litros de leche 
por hectárea ya se considera 
una buena producción. 

“El aporte del riego tecni- 
ficado es fundamental. Elte- 
rreno que tenemos es de te- 
rrazas de lecho de río, con 
suelos delgados y con harta 
piedra que, sino seriegan, se 
secan mucho en verano”, 
sostiene Pablo Davis, geren- 
te de Agrícola Los Castaños. 

La empresa cuenta con el 
apoyo de gestión de la con- 
sultora Integra. 

    

Así un lugar con bajo po- 
tencial para la producción 
de leche se transformó en 
una referencia en el sur gra- 
cias a la nueva tecnología. 

Si usualmente una prade- 
rasureña genera entre7y 80 
9 toneladas de materia seca, 
en Los Castaños apuntan a 
entre 15 y 16 toneladas por 
hectárea. 

También agregaron cerca 
de 40 hectáreas de maíz, lo 
que les permite complemen- 
tar la alimentación de los 
animales durante todo el año 
con un insumo de alta ener- 
gía y más barato que si lo 
compraran fuera del predio. 

“Uno delos principales be- 
neficios es que podemos pla= 
nificar nuestro trabajo como 
empresa”, sostiene Davis. 

Hace un año redoblaron 
su apuesta innovadora eins- 
talaron casi 8 mil metros 
cuadrados de paneles sola- 
res para alimentar los siste- 
mas de riego. 

Pablo Davis explica que 
han solucionado casiel 80 por 
ciento de sus necesidades 
energéticas entre octubre y fe- 
brero gracias a esa inversión. 

   

  

PRO DAYS 

  
Pablo Davis, gerente de Agrícola Los Castaños, 
junto a Bruno Rubilar, gerente general de Integra.   

BODRGO MONTT 

Rodrigo Montt, socio de Agrícola Terranova y 
pionero del riego tecnificado en la horticultura, 

Directo al 
supermercado 

Aunque en el rubro frutí- 
cola el avance del riego tec- 
nificado ha sido apabullan- 
te, otros se han movido mu- 
cho más lentos, como sucede 
con las hortalizas. 

Rodrigo Montt ha sido 
uno de los que, a pesar delas 
dificultades, ha empujado la 
introducción de esa tecnolo- 
gía en la horticultura. Tras 
partir a inicios de los años 
90 con la producción de hor- 
talizas, el agricultor de Lam- 
pa, en la Región Metropoli- 
tana, en 2001 dio el salto al 
riego tecnificado. 

En 2008, se alió con Artu- 

ro Morandé para formar 
Agrícola Terranova, empre- 
sa que hoy maneja 150 hec- 
táreas de hortalizas, que por 
estos días incluye cebollas y 
zanahorias, lechugas hidro- 
pónicas, acelgas y espinacas. 

En su crecimiento como 

empresario agrícola cree 
que ha sido clave el uso de 
riego tecnificado. “Puedes 
sacar 70% más producción 
por hectárea con esas tecno- 
logías”, sostiene Montt. 

En forma paralela, tam- 
bién le permitió salir de la 
venta en La Vega y Lo Valle- 
dor y entrar en las góndolas 
de Walmart y Cencosud, lo 
que le ayuda a tener una 
fuente de ingreso estable. 

  

Las cadenas de retail ne- 
cesitan una trazabilidad 
completa de los alimentos y 
análisis de residuos antes de 
poder venderlos. 

El tradicional riego por 
surco en las hortalizas hace 
casi imposible cumplir con 
esas exigencias. 

“No es barato pasar a un 
istema de riego por goteo, 

pero compensa con el tiem- 
po”, sostiene Montt. 

En todo caso, explica que 
como pionero ha tenido que 
aprender muchas lecciones. 

Recuerda que inicialmen- 
te usaba mulch —plásticos 
cobertores— transparente y 
sus sistemas de goteo se de- 
terioraban rápidamente. Al 
tiempo se dio cuenta de que 
las gotas de agua actuaban 
como lupas a pleno sol, dete- 
riorando las partes plásticas. 

De lo que también se dio 
cuenta es de que era clave 
trabajar muy bien el suelo 
para minimizar los baches 
dentro del campo. 
También advierte que no 

existen recetas universales 
para el riego. “Depende mu- 
cho del suelo en que están. 
Además de que en Lampa 
tenemos un clima mucho 
más seco que en Quillota o 
La Serena. Hay que ade- 
cuarse a cada realidad”. 
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