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CEDIDA

RUEDA DE NEGOCIOS INTERNACIONAI

L EN LOS LAGOS PROYECTA

LA EXPORTACION DE TECNOLOGIA SALMONERA.

Importadores de

seis paises proyectan
negocios con firmas
acuicolas de Los Lagos

onel objetivo de generar
c negociosy transferir tec-

nologia, una delegacion
de importadores de Ecuador,
Colombia, Guatemala, Repi-
blica Dominicana, Brasil y Ca-
nada recorrio la region duran-
te el evento ProChile Enexpro
Soluciones Globales 2026. Los
representantes conocieron la
oferta de soluciones acuicolas
y establecieron vinculos con
empresas locales.

La agenda incluy6 dos jor-
nadas de visitas técnicas junto
a compaiias del Club de Inno-
vacion Acuicola. En la primera,
la delegacion participé enins-
tancias de conexion comercial
con firmas del sector, organiza-
das por Endeavor Patagonia.
Los visitantes inspeccionaron
el Centro Experimental Acui-
cola (CEA) de Vitapro by Sal-
monfood y el laboratorio ADL
Diagnostic, donde observaron
procesos de investigacion en
salud y biotecnologia.

En la segunda jornada, el
grupo visito la Piscicultura La-
go Sofia. En el recinto evalua-
ron el sistema RAS y el inicio
del ciclo del salmén, para lue-
go trasladarse a la empresa
DVS Tecnologia S.A., firma de-
dicada a la recuperacién de
fondos marinos y cuerpos de
agua.

El director regional de Pro-
Chile Los Lagos, Ricardo Arria-
gada, destacO que “estas visitas
permiten mostrar enterrenoel
nivel tecnolégico, la experien-
cia y la innovacion de los pro-
veedores acuicolas de la re-
gion, consolucionesaplicables
amercados como tilapia, sal-
moén y camarén, abriendo
oportunidades concretas de

negocio y diversificacion”.

El directivo anadioé que “ya
se han generado vinculos con
empresas locales, y esperamos
que estas instancias sigan posi-
cionando a Chile y ala Region
de Los Lagos como un socio es-
tratégicoensoluciones innova-
doras para la acuicultura glo-
bal”.

VISION INTERNACIONAL
Desde la delegacion interna-
cional, los participantes valora-
ron el nivel de desarrollo tec-
nolégico observado. Leopold
Landry, cofundador y presi-
dente de Aquaboreal Inc., Ca-
nada, sefial6 que “pertenece-
mos a un ecosistema en Cote-
Nord, Quebec, y fuimos invita-
dos por ProChile a visitar la re-
gion. Ha sido una experiencia
muy interesante para noso-
tros”.

Landry agrego que visita-
ron “empresas, laboratorios y
sistemas de produccion muy
destacados, loque nos entrega
mas informaci6n para desarro-
llar un proyecto de gran valor.
Ademas, tuvimos la oportuni-
dad de conocer empresas chi-
lenas, con las que esperamos
generar futuras colaboracio-
nes”.

Sandra Pardo, gerente ope-
rativa de laempresa ecuatoria-
na OMARSA, afirmé que “ha si-
do una agenda intensa, que
nos permitio conocer diversas
empresas e identificar oportu-
nidades concretas de nego-
cio”. La ejecutiva precis6 que
“nos ha llamado especialmen-
te la atencion la tecnologia,
particularmente en soluciones
de monitoreo para la produc-
cién camaronera”. (3



