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“El primer multifamily office de
Espana”: el perfil de A&G, el banco
donde desembarcaron los exSecurity

I Liderados por el exsocio del holding,
Renato Penafiel, se incorporaron a la
propiedad exejecutivos como Fernando
Salinas e Ignacio Prado. También participa
en la entidad |a familia Leria Luksic.

POR CRISTOBAL MUNOZ

Una boutique financiera de bajo
perfil espafiolay de casi cuatro dé-
cadas de historia se transformé en
un punto de encuentro para recono-
cidas familias de altos patrimonios
latinoamericanos, exbanqueros
chilenos, empresarios nacionales
y una figura mundial del deporte.

Se trata de A&G, un grupo fi-
nanciero espanol especializado en
asesoria a patrimonios privados e
instituciones que aparecié en el
radar local, cuando amplié su malla
de accionistas, que hoy abarca a
destacados empresarios chilenos.

El Gltimo episodio se dio a cono-
cer durante la tarde de este lunes.
ARG revelo el ingreso del exsocio
de Grupo Security, Renato Penafiel
a la propiedad de la firma.

Otros de los exsocios del banco
absorbido por BICE que lo acom-
pafaran en su incorporacién son
Gonzalo Pavez y Alvaro Vial. Tam-
bién se incorporan dos exejecutivos:
el ultimo CEO del holding Security,
Fernando Salinas, y el exgerente
general del factoring, Ignacio Prado.

“Esperamos contribuir con nues-
tra experiencia en labancay sector
financiero a su crecimientoy diver-
sificacién”, sostuvo Penafiel en un
comunicado de prensa.

Elanuncio se sumaa loinformado
por el banco espaiiol el 26 de marzo,
cuando comunicé la entrada de
nuevos socios, entre ellos, algunos
family offices de Espana -como
el del tenista Rafael Nadal- y de
Latinoamérica, como por ejemplo,
la familia Leria Luksic, a través de
su sociedad Wild Sur, que ya habia
tomado una participacion en 2022
y que la reforzaron este ano.

Camino a los 40 afios

A&G mira de cerca el hito de
cumplir sus cuatro décadas el
préximo ano.

Fundada en 1987 por un grupo
de ejecutivos financieros liderado

por su actual presidente, Alberto
Rodriguez-Fraile, naci6 con el
objetivo de asesorar a clientes
privados, familias e instituciones
en el manejo de su patrimonio.
En una presentacion corporativa,
Rodriguez-Fraile asegurd que se
convirtieron en “probablemente, el
primer multifamily office de Espana”.

La firma es unode los principales
actores independientes de labanca
privada local, ubicado en el ranking
detras de los grandes players comer-
ciales -con Santander, CaixaBank
y BBVA a la cabeza-, ademas de
Renta 4 y Banca March.

Al cierre de 2025, anot6 mas de
17.000 millones de euros -poco
menos de USS 20 mil millones- en
activos bajo gestion.

El corazén de su negocio es la
asesoria de los grandes patrimonios
privados y de instituciones. Con el
pasar de los afos, amplio su abanico
a distintos servicios financieros,

como banca de inversién -finanzas
corporativas y M&A-, distribucién,
seleccién y estructuracion de fondos
paraclientes, y acceso a oportuni-
dades en activos alternativos.

En 2014, obtuvo licencia por
parte del Banco de Espana para
integrar sus lineas de negocio bajo
una estructura bancaria.

Desde su matriz, un edificio
en pleno Paseo de La Castellana
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EN ACTIVOS DE CLIENTES BAJO
GESTION MANTIENE A&G.

de Madrid, el barrio financiero
de la capital espafiola, se dirigen
las operaciones de mas de 200
empleados y un centenar de ban-
queros privados distribuidos en
once oficinas en suelo ibérico y su
gestora en Luxemburgo.

Banqueros, el
eslabon fuerte
Sibien A&G se caracteriza por un

bajo perfil, ademads de los cambios
en sumalla accionaria, se ha tomado
titulares de la prensa especializada
por “mover la gria” en el mercado
espariol y levantar ejecutivos desde
otras entidades.

En base a notas de medios es-
painoles e internacionales, solo
este afo suma el fichaje de cinco
banqueros -desde Banca March-,
y en 12 meses anota 10 incorpora-
ciones provenientes de distintos
competidores.

Para A&G, su primera linea es
uno de los principales activos.
“Convertimos a nuestros banque-
ros en la piedra angular sobre la
que se construye la relacién de la
entidad con sus clientes”, apunté
una presentacion de la compariia.

Para ello, reveld la firma, se eli-
mino la relacion de los banqueros
con laempresa respectode objetivos
comerciales, campaiias de productos
y conflictos de intereses corpora-
tivos, mientras que el enfoque de
los ejecutivos es establecer una
relacion de largo plazo con clientes
y la posibilidad de convertirse en
socios de la firma.

“El primer garante de la integri-
dad y de la calidad de servicios que
proponemos son nuestros banque-
ros, que, liberados de conflictos de
interés, se alinean de forma natural
con nuestros clientes”, anadio A&G
en su folleto corporativo.

Los latinos que se
suman a la propiedad

Este ano, A&G hizo noticia en
Chile a finales de marzo, al anunciar
que la familia Leria Luksic aumenté
su participacion en la firma, junto
arelevantes patrimonios espanoles
como la familia Garcia Peralta (socia
de Amancio Ortega en calzado) y el
extenista espanol Rafael Nadal, a
través de su family office.

A nivel regional, también par-
ticiparon algunos de los clanes
mas activos de Latinoamérica. Por
ejemplo, la familia Motta (Grupo
Motta) de Panamd; y de México,
la familia Losada (Grupo Gigante
y Grupo Presidente) y la familia
Junco de la Vega (Grupo Reforma).

También adquirieron acciones
los Montano (Grupo Mobiliare) y
los Barrios Teixidor (Grupo Aris),
de Peru.



