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Morosidad y renegociacion

Eltiltimo informe de Equifax-USS con-
firma que los montos impagos alcan-
zan sumayor nivel desde la pandemia
y mds de 4 millones de personas se
mantienen en mora, sin retrocesos re-
levantes. La estabilidad, en este caso,
noes una buena noticia.

Eldato que cambia la lectura es otro, y
es que cerca de un 75% de los morosos
llevan mads de un anoen esa condicion.
No se trata de episodios puntuales, sino
de unasituacion persistente que habla
menos de decisiones individuales y
mas de un problema estructural.

Cuandola mora se prolonga, refleja in-
gresos insuficientes, empleos inesta-
bles y un costo de vida que ha superado
la capacidad de pago. En estos casos, la
deudadeja de ser una herramienta y se
transforma en una carga cronica que
limita opciones y tensiona a las fami-
lias. En este contexto, la renegociacion
de deudas, establecida en la Ley de In-
solvencia y Reemprendimiento, apare-
ce comouna alternativa concreta. Un
andlisis de Unholster con DefensaDeu-
dores.cl muestra que las personas lle-
gan a este proceso destinando cerca del

90% de su sueldo al pago de deudas,
practicamente sobreviviendo con lo
minimo. Tras la renegociacion, esa car-
ga cae dristicamente a alrededor de un
26%, en niveles compatibles con el cos-
to de vida. No es soloalivio financiero,
es viabilidad comprobada con datos. Fi-
nalmente, cuando hay soluciones rea-
listas, el sistema respondey las deudas
dejan de ser una condena permanente.
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