EL MERCURIO

DE CALAMA

Fecha: 09/05/2026 Audiencia: 7.200
Vpe: $84.792 Tirada: 2.400
Vpe pag: $1.002.600 Difusion: 2.400
Vpe portada: $1.002.600 Ocupacién: 8,46%

Seccioén:
Frecuencia:

OPINION
DIARIO

Morosidad

®Eliltimo informe de Equifax-USS con-
firma que los montos impagos alcanzan
sumayor nivel desde la pandemia y mas
de4 millones de personas semantienen
enmora, sin retrocesos relevantes. Laes-
tabilidad, en este caso, no es unabuena
El dato que cambia la lectura es otro, y es
quecerca de un 75% de los morosos lle-
vanmasde unafioen esacondicion. No
se trata de episodios puntuales, sino de
una situacion persistente que hablame-
nosde decisiones individuales ymis de
un problema estructural.

Cuando la mora se prolonga, refleja in-
gresos insuficientes, empleos inestables
yun costode vidaque ha superadola ca-
pacidad de pago. En estos casos, ladeu-
da deja de ser una herramienta y se
transforma en una carga cronica que li-
mita opciones y tensiona a las familias.
En este contexto, la renegociacion de
deudas, establecida en la Ley de Insol-
vencia y Reemprendimiento, aparece
como una alternativa concreta. Un ana-
lisis de Unholster con DefensaDeudo-
res.clmuestra que las personas llegan a
este proceso destinando cerca del 90%
desusueldoal pagode deudas, practica-
mente sobreviviendo con lo minimo.
‘Traslarenegociacion, esa canga caedras-
ticamente aalrededor de un 26%, en ni-
veles compatibles conel costo de vida.

No essoloalivio financiero, es viabilidad
comprobada con datos. Finalmente,
cuando hay soluciones realistas, el siste-
ma responde y las deudas dejan de ser
una condena permanente.

Ricardo Ibdfiez Villarroel, abogadoy
fundador de DefensaDeudores.cl




