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Alta demanda por sector oriente 
impulsa plusvalla y ventas en la zona 
La zona oriente de 

Santiago se ha consolidado 

como un foco clave de Md 

inversión, impulsada por 

compradores que buscan 

alta calidad urbana, acceso 

a servicios y un mercado 

donde la plusvalía sigue 

creciendo. 

En una ciudad donde los tiem- 

pos de traslado, la seguridad 

y el acceso a servicios se han 

convertido en variables cada 

vez más determinantes al mo- 

mento de elegir dónde vivir, la 

zona oriente de Santiago continúa 

posicionándose como uno de 

los sectores más atractivos para 

quienes buscan una mejor calidad 

de vida y también una inversión 

inmobiliaria con proyección. 

De acuerdo a datos de TOC- 

TOC, comunas como Las Condes, 

Vitacura, Lo Barnechea, La Reina 

y sectores de Providencia han 

mantenido una alta demanda resi - 

dencial debido a una combinación 

a 

  

arriendo en el sector oriente han 

aumentado cerca de un 6% anual, 

en UF, en los tres últimos años. 

En comparación, el resto de las 

comunas del Gran Santiago han 

caído un 3% anual en promedio 

en el mismo periodo. 

Romina Hurtado, Business 

Owner Inmobiliario Venta Usada 

de TOCTOC, explica que “la alta 

demanda por vivir en este sector 

ha convertido a la zona oriente en 

la única de la Región Metropolitana 

donde se observa un aumento 

sostenido en la plusvalía.” 

En esa línea, en TOCTOC hemos 

impulsado diversas iniciativas para 

acercar la oferta de propiedades de 

la zona oriente a nuestros usuarios. 

Actualmente la plataforma cuenta 

con una vitrina especializada en 

zona oriente (www.toctoc.com/ 

venta/zona-oriente), donde se 

reúnen propiedades del sector 

junto con catálogos diseñados 

para facilitar la búsqueda de 

oportunidades y apoyar decisiones 

informadas. Hurtado, comenta 

que "a través de esta campaña, 

de atributos que hoy siguen siendo 

altamente valorados por usuarios 

e inversionistas. En ese sentido, la 

demanda de propiedades en el 

sector lo ha posicionado como el 

único en la región metropolitana 

donde los valores de arriendo 

reales han aumentado en los 

últimos años. 

Por otro lado, la zona oriente 

también destaca por mantener 

altos niveles de plusvalía inmobilia- 

ria, impulsados por una demanda 

sostenida y una oferta cada vez más 

limitada, lo que ha permitido que 

muchas propiedades aumenten su 

valor en el tiempo. Según TOC- 

TOC, se trata de comunas donde 

además existe una alta demanda 

de arriendo, producto de personas 

que tienen una alta capacidad de 

pago, pero no la suficiente para 

adquirir una vivienda en la zona. 

Estas prefieren arrendar en estas 

comunas buscando sectores 

consolidados con altos índices de 

seguridad y fácil acceso a servicios. 

En ese sentido, los valores de 

buscamos seguir ampliando la > 

oferta disponible y acompañar a 

más personas en el proceso de 

concretar el sueño de adquirir una 

propiedad en uno de los sectores 

con mayor valorización de la 

Región Metropolitana”. 
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Las claves detrás de las inmobiliarias 
CQestacadas por IOCTIOC 

ALFREDO TAMPE 
VIZCAYA, GERENTE 
GENERAL DE 
INMOBILIARIA Y 
CONSTRUCTORA 
TERRAFIRME. 

  

"Recibir este premio justo 

cuando estamos cumpliendo 
20 años representa un orgullo 
para Constructora e Inmobiliaria 

Terrafirme, pero también la 

consolidación de un trabajo en el 
que siempre hemos puesto al cliente 

al centro, buscando entregarle 
un producto con valor agregado, 

que vaya más allá de lo estándar, 
especialmente considerando que 
elegir dónde vivir es una de las 

decisiones más importantes en la vida 
de una persona”. 

FELIPE CRUZ 
TUÑON, 
GERENTE 
INMOBILIARIO DE 
INMOBILIARIA PY.    y 

«py 
"Este reconocimiento es un respaldo 
a nuestra estrategia y a la confianza 
de nuestros clientes. Para nosotros, 
confirma que vamos en el camino 
correcto. Ha sido clave apostar por 

proyectos bien ubicados, productos 
competitivos y una gestión 
comercial ágil y multicanal, con 
el cliente como prioridad en cada 

decisión, lo que nos ha permitido 
conectar mejor con la demanda 
actual. Todo esto, respaldado por 
más de 45 años de experiencia en 
la industria, que se traduce en la 

calidad de nuestros proyectos”. 

JOSÉ ANTONIO 
BUSTAMANTE, 
GERENTE 
GENERAL INGEVEC 
INMOBILIARIA. 
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"Este reconocimiento valida lo que 

hemos venido trabajando hace 

algunos años: que con un equipo 
sólido podíamos llegar a ser un 

actor relevante de esta industria. 

Lo estamos logrando con personas 

que se la juegan todos los días, 

desarrollando proyectos bien 

pensados y con foco en lo que 
sabemos hacer, incluso cuando 

el mercado fue más difícil. Cada 
ejecutivo, cada persona en obra, 

cada área de Ingevec ha puesto 
lo mejor de sí, y este premio es el 
resultado de esa tremenda gestión. 
Nos llena de orgullo y nos motiva a 
seguir adelante”. 

SEBASTIÁN 
RIO, GERENTE 
COMERCIAL DE RIOS 
LARRAIN LTDA. 
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"Es un honor recibir el premio TOCTOC 

que distingue a la Inmobiliaria con 

Mejor Absorción de Oferta. Este 

reconocimiento nos confirma que 

vamos por buen camino, motivándonos 

a seguir avanzando con fuerza en 

nuestros planes de corto y mediano 

plazo. Estos resultados se deben a 

nuestro foco en entender cuáles 

son las dificultades que tiene cada 

cliente interesado en comprar y con 

ello ofrecer soluciones y facilidades a 
medida para cada uno. También hemos 

hecho un gran esfuerzo en ser muy 

eficientes en la construcción, con el 

objetivo de seguir ofreciendo viviendas 

de muy buena calidad a precios de 

ventas accesibles”. 
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