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Viviendas
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de Rios Larrain

En un complejo momento
para el mercado inmobilia-
rio, Rios Larrain Propieda-
des recibio el Premio TOC-
TOC 2026 en la categoria
Mejor Absorcién de Oferta
gracias a su innovacion y
compromiso. Un galardén
que reconoce afnos de
trabajo, conviccién y un
enfoque profundamente
humano del negocio.
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Hay empresas que crecen
persiguiendo tendencias y otras
que lo hacen siendo fieles auna
conviccion. Rios Larrain Propie-
dades pertenece a la segunda
categoria pues, desde sus inicios,
esta inmobiliaria chilena ha cons-
truido su identidad en torno a un
principio que suena simple pero
que en la practica exige enorme
disciplina: ofrecer viviendas de
buena calidad a precios accesibles.
Ese compromiso, mantenido con
perseverancia, incluso en los afios
mas dificiles para la industria, es
hoy la base del reconocimiento
que le otorgé TOCTOC en su
version 2026.

“Para nosotros es un tremendo
honor recibir este premio”, sefiala
Sebastian Rios, gerente comercial
de la compania. “Es un shot de
energia que valida que estamos
haciendo un muy buen trabajoy
nos motiva a seguir avanzando
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con muchas ganas en todo lo
que tenemos planificado”.
Detras del galardén hay un
grupo humano sélido, cohesio-
nado y con vasta experiencia en
eldesarrollo y venta de viviendas
economicas. En Rios Larrain, cada
integrante del equipo aportacon
compromiso y mucho talento
para que la toma de decisiones
sea agil y libre de burocracia
innecesaria, facilitandole la vida
a los clientes. “Somos capaces
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de tomar decisiones rapidas.
Tenemos un equipo de primer
nivel donde todos aportan con
sus aflos de experiencia en su
ambito”, explica Sebastian Rios.

Un “trajeala
medida” para
los clientes

Uno de los factores mas de-
terminantes para lograr una ab-
sorcion de oferta
destacada ha sido
la forma en que la
empresa aborda
las barreras de
compra de sus
clientes. En lugar
de ofrecer con-
diciones estan-
dar, Rios Larrain
escucha a cada
familia, entiende
su situacion par-
ticular y disefa
soluciones personalizadas.

“Nos hemos preocupado de en-
tender cuales son las dificultades
de cada cliente y ofrecerle una
solucién tipo ‘traje a la medida™,
explica el gerente comercial.
“Para el pago del pie en cuotas,
por ejemplo, no todos tienen
la misma capacidad de ahorro;
por lo mismo, intentamos darles
facilidades que se ajusten a sus
posibilidades”.

La asesoria en créditos hipo-
tecarios es otro pilar de este
enfoque: la empresa orienta y
acompana a sus compradores du-
rante todo el proceso, reduciendo
la incertidumbre que hoy rodea
al financiamiento inmobiliario.
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Eficiencia al servicio
del precio final

El compromiso con la accesi-
bilidad no termina en la sala de
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ventas. Rios Larrain ha trabajado
intensamente en optimizar sus
procesos constructivos, reducien-
do tanto costos como tiempos de
obra, con el objetivo explicito de
que esa eficiencia se refleje en el
precio de venta. “‘Hemos hecho
un gran esfuerzo en ser muy efi-
cientes en la construccion, con
el objetivo de ofrecer viviendas
de muy buena calidad a pre-
cios accesibles”,
afirma Rios. Esta
alineacion entre
disefio, evalua-
cidony ejecucion
bajo un mismo
principio rector
es lo que distin-
gue alaempresa.

Mirando hacia
adelante, Sebas-
tian Rios es claro
en su diagnosti-
co: la demanda
de vivienda en Chile es enorme
y. por lo tanto, las oportunidades
también lo son. Pero advierte que
aprovecharlas bien requiere de
mucho rigor. “Cualquier inmo-
biliaria que se embarque en un
nuevo proyecto debe estudiar
primero cuales son las reales
posibilidades de compra de su
mercado objetivo y disefiar el
mejor producto posible ajustado
a esas posibilidades”, sostiene.

Es precisamente esa lectura
lucida del mercado —combinada
con resiliencia, trabajo en equipo
y una conviccion inquebranta-
ble— lo que llevé a Rios Larrain
Propiedades a convertirse en la
inmobiliaria con mejor absorcion
de oferta del pais. Un premio
que es también el de miles de
familias que encontraron en
esta empresa el camino hacia
Su casa propia.
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