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Hito Mundial:
La mayor transferencia de riqueza de la historia

cambiará la forma de cómo vemos al dinero

P uede que estemos comenzan-
do a ver los inicios de la mayor
transferencia de riqueza de la
historia, donde estimaciones

señalan que unos US$124 billones -sí, bi-
llones en español- van a moverse de manos
hasta el 2048.

Según estimaciones de la consultora Ce-
rulli Associates, citadas por el banco de in-
versión Merrill Lynch, la mayoría de estas
fortunas pasarán de los Baby Boomers -na-
cidos entre 1946 y 1964- hacia los nacidos
de la Generación X (1965-1980); Millennials
(1981-1996) y en menor medida a la Genera-
ción Z (1997-).

En total, se espera un traspaso de riqueza

equivalente a US$106 billones, mientras que

el resto pasaría a instituciones o programas
de caridad.

EL GRAN TRASPASO DE FORTUNA
Y SU IMPACTO EN CÓMO
GASTAMOS EL DINERO

Ahora bien, esto no se trata solo de un

simple traspaso de dinero entre generacio-
nes, sino de cómo ese dinero es invertido y
gastado, con marcadas diferencias entre los
más adultos y los jóvenes.

Desde Fortuna lo dejan claro: los Baby Boo-

mers crecieron en una época donde el centro
de las finanzas era -sino el espacio bajo el col-

chón o la alcancía- los bancos, y el dinero re-

presentaba seguridad, estabilidad y delegación
-en cuanto a delegar el crecimiento de esos re-

cursos en instituciones financieras -.

Pero, por otro lado, la Generación Z -o
Centennials- son más autónomos y muy
abarcados al mundo digital. No se quedan
solo con un banco o firma de inversión y
suelen diversificar donde ponen su sueldo,
a la vez que exploran alternativas nuevas
como las criptomonedas.

Sebastián Siseles, CEO de Vesseo, dijo a
Fortuna que "este va a ser uno de los mayo-
res reordenamientos de capital que vamos a
ver en nuestra generación".

A su vez, hizo hincapié en lo señalado an-
teriormente, ya que "lo interesante no es solo

la magnitud, sino lo que representa: un cam-
bio completo en cómo las personas se relacio-

nan con el dinero. Los Boomers dejaban su
plata en el banco y delegaban todo en insti-
tuciones tradicionales. Las nuevas generacio-

nes buscan tener control directo, transparen-

cia y opciones que antes no existían".
En este sentido, un análisis del Bank of

America Private Bank en 2024 arrojó que
un 72% de los inversores Millenials y Cen-
tennials creen que "ya no es posible lograr
rentabilidades sobre la media solo con ac-

ciones y bonos", mostrando así una mayor
apertura a inversiones alternativas -cripto y

activos digitales, capital privado e inversio-
nes directas en empresas -.

Sin embargo, la única categoría que fue
preferida por todas las generaciones, desde
las mayores hasta las menores, fue el merca-
do de bienes raíces.

Con todo, el caso de los nacidos desde la
década de los 1980 en adelante enfrenta ma-

yores dificultades para la compra de inmue-
bles o terrenos, dada las altas tasas de interés

o problemas de oferta en el sector, la estrate-

ga de Bank of America Private Bank, Lau-
ren Sanfilippo, citada por Merrill, dijo que
esto se trata de algo del momento, y que "no
será para siempre".

Ello considerando que con la Gran Trans-
ferencia de Riqueza podría permitir a este
segmento de la población poder comprar
algún bien inmueble o dar un pie para el
mismo, cumpliendo así un anhelo que, en
los últimos años, parece estar cada vez más
lejos a comparación de cómo lo alcanzaron
los abuelos y padres.

El boom del cobre en Argentina desata pelea con
Chile por millonario negocio minero

S
e avecina un conflicto de veci-
nos en medio del boom de inver-
siones en proyectos de cobre en

Argentina, en el que los provee-
dores trasandinos tienen décadas de expe-

riencia y, en muchos ítems de la cadena de
valor, costos más bajos que los locales.

Mientras Argentina espera USD
42.000 millones de inversiones en pro-
yectos mineros que fueron presentados
bajo el Régimen de Incentivo para Gran-
des Inversiones (RIGI) -con gigantes
como Vicuña (BHP/Lundin, USD 18.104
millones) y El Pachón (Glencore, USD
9.500 millones) entre los más ambicio-
sos- las empresas proveedoras chilenas
llevan meses posicionándose ante lo que
ven como una oportunidad de expansión
regional sin precedentes. Del lado argen-
tino de la cordillera, buscan la manera de

que la mayor parte del negocio lo pueda
llevar adelante la industria local.

"Vamos a tener que pelearnos los pro-
veedores y vamos a tener que pelearnos
las personas con conocimiento específi-
co", resumió la expresidenta de la Aso-
ciación de Proveedores Industriales de la

Minería de Chile (Aprimin), Dominique
Viera. La institución agrupa a 121 em-
presas con una facturación conjunta su-
perior a los USD 13.500 millones anua-
les

Aprimin apuesta por el Tratado Mine-
ro Binacional (1997), que favorece los po-
tenciales trabajos, obras y servicios que
las compañías proveedoras podrán rea-
lizar para los proyectos mineros trans-
fronterizos. Ese tratado, negociado hace
casi tres décadas, habilita la libre circula-

ción de trabajadores, equipos y materia-
les en la zona de integración binacional.
Durante años fue un instrumento dor-
mido. Hoy empieza a cobrar relevancia
práctica.

Del lado argentino, esa pelea ya em-
pezó, pero en sentido inverso: quién se
queda con el negocio local antes de que
lleguen los de afuera. Roberto Caccio-
la, presidente de la Cámara Argentina
de Empresas Mineras (CAEM), puso el
tema sobre la mesa esta semana en un de-

sayuno previo al Día de la Minería en el
que participó este medio: "Es tan malo el
compre local indiscriminado (NdR. las
exigencias de que los proyectos contra-
ten exclusivamente proveedores argenti-

nos), como el que venga lo que quieran".
Las exportaciones argentinas del sec-

tor minero cerraron 2025 en USD 6.056
millones, marcando un máximo históri-
co, equivalente al 7% de las exportacio-
nes nacionales totales -la participación
más alta jamás registrada, según datos de
CAEM que dio a conocer Radio Bío Bío.

COBRE (LME) ¢US$/lb ORO (LBMA AM) / PLATA (LBMA) US$/ozt
Dolar Observado 903,05 UF 40.173,46 Contado 555,742 ORO (Cotización) 4.461,01

Dolar Comprador B. Estado 896,00 UTM 70.588,00 Futuro 3 meses 560,005 ORO (Prom. año a la fecha) 2.666,16
Dolar Vendedor B.Estado 932,00 IPC 1,00% Promedio mes a la fecha 554,426 PLATA (Cotización) 84,610

Fuente: www.bancoestado.cl Promedio año a la fecha 581,333 PLATA (Prom. año a la fecha) 30,3303
Sueldo mínimo $ 539.000 Fuente: www.cochilco.cl
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