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“Why invest in Chile?” (;por
qué invertie en Chile?) fue el
nombre del panel que tuvo en el
escenario al senior vice presi-
dent de Politicas del Business
Council de Canadd, Theo Argi-
tis. Fue uno de los personajes
mds escuchados ayer en el Chile
Day, porque representalavozde
una gran asociacién de empresas
canadienses.

No fue el tinico con esa mi-
sién. Durante la misma jornada,
ya previamente habian expuesto
el presidente del Scotiabank,
Scott Thomson, y el secretario
parlamentario del Ministerio de
Comercio Internacional de Ca-
nadd, Yasiri Naqvi.

Y ahora era el turno del conse-
jo empresarial de esa economfa
norteamericana. El Business
Council de Canadd estd com-
puesto por mds de 170 gerente
generales y emprendedores de
las principales companifas del

afs.

“Cuando los inversionistas
piensan en Chile, piensan en un
buen entorno macroeconémico,
estabilidad macroeconémica, un
ecosistema minero abierto y so-
fisticado, mercados de capitales
relativamente profundos”... y
un etcétera fue el inicio del andli-
sis que hizo Argitis respecto al
pais. Destacé la historia de in-
versién extranjera en Chile y, “el
estado de derecho, al menos en
comparacién con los esténdares
regionales”. Por ello, “todavia se
considera un destino de primer
nivel”.

Sin embargo, a renglén segui-
do, abordé la competitividad:
“Si me preguntas si Chile es tan
competitivo hoy como lo era ha-
ce 10 0 15 afios, mi respuesta se-
ria que todos los demds se han
vuelto mds competitivos en rela-
cién con Chile, el juego se ha
vuelto un poco mds dificil”, pun-
tualizé. “Hay mds competencia
regional que antes, todos estdn
invirtiendo en minerfa y minera-
les criticos para la energfa”, su-
brayd.

En la jornada también participé el presidente de Scotiabank

Business Council de Canada: “Los demads
paises) se han vuelto mds competitivos en
relacion con Chile. El juego se ha vuelto
mds dificil”

-«
La entidad que retine a las comparifas canadienses mds relevantes destacé que si bien
Chile sigue siendo un destino de primer nivel, ha perdido algo de su fuerza. La
incertidumbre es el principal problema para las empresas en este momento, indica.
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El senior vice president de Policy del Business Council de Canad4, Theo Argitis, participé en el panel "Why invest

in Chile?, junto a la presidenta de la CPC, Susana Jiménez.

Bajo ese contexto, afirmé que
hoy los gobiernos estdn tratando
de retener la inversién en sus
pafses, “compitiendo agresiva-
mente, ya sea mediante incenti-

vos fiscales, subsidios u otros ti-
pos de financiamiento. Todos in-
tentan acelerar la reforma de los
permisos, incluso en Canadd,
trabajando arduamente para lo-
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grarlo. Por lo tanto, el panorama
competitivo se estd volviendo
mds dificil”.

Agreg6 que si se analizan al-
gunos fndices de competitivi-

dad, Chile ha caido en los ulti-
mos 15 afios. “Y eso parece de-
berse a las demoras crénicas en
la obtencién de permisos. Es im-
portante entender dénde nos en-
contramos en la economfa global
actual. Hay mucha
incertidumbre. La
incertidumbre es el
principal proble-
ma para las empre-
sas en este momen-
to”. Agregd que
“las empresas es-
tan priorizando la
estabilidad, méds
que nunca”, y “si
hoy en dia hay in-
certidumbre en el sistema regu-
latorio, es muy dificil atraer in-
versiones”.

Frente a las politicas de sus-
tentabilidad también fue enfati-
co: “Silos gobiernos van a inten-
tar imponer costos a las empre-
sas para lograr objetivos no co-
merciales en materia de cambio
climético, es absolutamente im-
portante que estos objetivos
sean lo mds claros posibles (...)
No se puede afnadir incertidum-
bre a eso”.

De hecho, apunto a que si bien

El presidente de
Scotiabank llamé a
ampliar las asociaciones
en sectores
aeroespacial, minerales
criticos y tecnologias
avanzadas.
N

la mayorifa de los canadienses
estdn de acuerdo en tener politi-
cas climdticas responsables, “la
gente no quiere que nos encon-
tremos en una situacién en la
que no haya inversién en este
pafs por eso (...). Entonces,
cualquier requisito regulatorio
que haya costado estd bien,
siempre y cuando sea transpa-
rente, esté integrado en el mar-
co regulatorio y no cambie cada
ano”.

Mads alianzas
en sectores
claves

La jornada la
abri6 el presidente
de Scotiabank,
Scott Thomson. Re-
laté que antes, en su
cargo de director
internacional de
Finning, viajaba constantemen-
te a Chile. Y durante la pande-
mia vivi6 en el pais. “Conozco
de primera fuente las oportuni-
dades que existen”, subrayd.

Hoy Canadd es el mayor in-
versionista extranjero en Chile,
conmds de US$ 27 mil millones
en stock. “Una relacién cons-
truida sobre la confianza”, des-
cribid. Y sugirié a ampliar las
asociaciones en sectores claves
como aeroespacial, minerales
criticos y tecnologfas avanza-
das.



