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4Life Seguros: crecimiento sostenido 
y solidez en el negocio previsional 
Respaldada por su sólida trayectoria como compañía de seguros de vida orientada al mercado de rentas vitalicias y a los 

seguros masivos, 4Life Seguros consolida cuatro años liderando el crecimiento porcentual en Rentas Vitalicias, con una 

estrategia basada en inversiones de largo plazo, disciplina financiera y fortalecimiento institucional. 

En un entorno desafiante para la industria 

aseguradora, marcado por la alta competencia y 

mayores exigencias regulatorias, 4Life Seguros ce- 

rró 2025 con resultados que reflejan la consistencia 

de su estrategia. Alcanzó su mayor recaudación 

histórica en Rentas Vitalicias, superando las UF 

6,8 millones en Prima Directa, con 4.598 nuevos 

pensionados y una utilidad de $9.895 millones 

“Estos resultados son consecuencia de una 

visión de largo plazo, donde crecimiento y prudencia 

financiera avanzan de la mano”, destaca Felipe del 

Río, presidente del directorio de 4Life Seguros. 

Mauricio Balbontín, gerente general, destaca 

las sólidas bases tras este desempeño: “Una 

gobernanza efectiva, una gestión responsable 

de los riesgos y decisiones de inversión cuida- 

dosamente evaluadas, siempre resguardando 

la solidez financiera y la confianza de nuestros 

clientes/pensionados, nuestro canal de asesores 

previsionales y colaboradores”. 

Renta Vitalicia: certeza financiera y protección 

de por vida 

La Renta Vitalicia es una de las alternativas de 

pensión más relevantes del sistema previsional 

chileno, siendo la certeza su principal atributo, ya 

que el monto de la pensión no se ve afectado 

por la volatilidad de los mercados financieros. 

Transforma la totalidad del ahorro acumulado 

en una pensión mensual fija, reajustada en UF 

y pagada de por vida. Además, mediante una 

cláusula garantizada, entrega cobertura al cón- 

yuge e hijos, fortaleciendo la protección familiar. 

En este contexto, 4Life Seguros brinda acompa- 

ñamiento integral para una experiencia informada, 

expedita y transparente, consolidando relaciones 

de largo plazo con asesores previsionales en 

distintas regiones del país. 

“Las personas valoran la claridad, cercanía y 

rapidez al momento de pensionarse. Nuestro foco 

ha sido responder precisamente a esas necesida- 

des”, señala Manuel Aravena, gerente comercial. 

Liderazgo en crecimiento: cuatro años sobre 

la industria 

Uno de los principales indicadores para medir 

el crecimiento de una aseguradora es el monto 

en reservas técnicas, destinadas a responder 

las obligaciones futuras con sus pensionados. 

Entre 2022 y 2025, 4Life Seguros lideró el 

crecimiento de dicho indicador en la industria 

chilena de Rentas Vitalicias, superando el prome- 

dio del mercado: un 18,3% anual, frente al 4,2%. 

Inversiones y financiamiento: diversificación 

con foco en el largo plazo 

La estrategia de inversiones de la compañía 

se ha orientado a la diversificación, estabilidad 

de flujos y eficiente calce entre activos y pasivos. 

En ese marco, durante 2025 se profundizó la 

exposición a activos inmobiliarios, con inversiones 

superiores a UF 2,5 millones. 

“Buscamos construir portafolios resilientes, con 

or 
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flujos predecibles y una diversificación consistente 

con nuestras obligaciones de muy largo plazo”, 

explica Albert Kwon, gerente de inversiones. 

En julio de 2025 inició operaciones una nue- 

va filial de su matriz Dercorp, especializada en 

mutuos hipotecarios endosables, fortaleciendo 

así el portafolio de inversiones e impulsando el 

financiamiento habitacional. 

“Este proyecto abre una nueva etapa de cre- 

cimiento, combinando oportunidades atractivas 

de inversión con soluciones concretas para las 

familias”, comenta Felipe Pérez, gerente general 

de 4Life Crédito Hipotecario. 

Adicionalmente, se mantiene exposición a 

renta fija internacional y activos alternativos como 

capital privado, deuda privada e infraestructura 

  

Fortalecimiento institucional y transformación 

tecnológica 

La compañía robusteció estructuras para 

abordar riesgos financieros y operacionales, 

junto con avances relevantes en ciberseguridad 

y cumplimiento normativo. 

En materia de inversiones, 4Life Seguros 

consolidó una gerencia especializada en activos 

inmobiliarios y áreas dedicadas a la administración 

de bienes raíces. 

En tecnología, la internalización del área de 

infraestructura y el proyecto de transformación 

financiera-contable Spirit marcaron un hito en la 

digitalización de procesos, avanzando en inteli- 

  
ALife Seguros tiene una sólida trayectoria en seguros de vida orientada al mercado de rentas vitalicias y a los seguros 
masivos. En la imagen, el edificio corporativo de la compañía, ubicado en la comuna de Vitacura. 

   
gencia artificial y automatización. 

Actualmente, la compañía cuenta con 71 co- 

laboradores, mientras que la filial hipotecaria de 

su matriz Dercorp suma 12 personas. 

Gobierno corporativo y respaldo del grupo 

controlador 

Un gobierno corporativo alineado con las me- 

jores prácticas de la industria y con las exigencias 

regulatorias, junto a su estructura propietaria a través 

de su matriz Dercorp, permiten a 4Life Seguros 

una visión de largo plazo, con alta alineación entre 

accionistas y ejecutivos, con solidez financiera y 

la experiencia empresarial de sus controladores. 

Fortaleza financiera y eficiencia operacional 

En materia financiera, presenta indicadores 

sólidos, con adecuados niveles de solvencia 

patrimonial, menor leverage que la industria de 

Rentas Vitalicias al cierre de 2025 (10,4 vs 13,3 

veces), una mayor fortaleza patrimonial (1,91 vs 

1,45 veces), y una política de liquidez controlada. 

En ese contexto, el alza en su clasificación 

de riesgo a categoría AA durante 2025 refleja 

su robustez financiera, consistencia estratégica 

y calidad de su gestión de riesgos. 

ESG e inversión responsable 

En la selección de activos, 4Life Seguros 

incorpora criterios ambientales, sociales y de 

gobernanza (ESG). En el ámbito interno, promueve 

diversidad, inclusión y equidad, junto con altos 

estándares de cumplimiento y ética empresarial. 

Para sus clientes, en tanto, genera contenidos 

dirigidos a pensionados y personas mayores. 

https://4lifeseguros.cl 
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