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Tactical Sport suscribió préstamos 

con fondos de Sartor AGF: $ 3.276 

millones con el vehículo “Táctico” 

=a través de un FIP subyacente 

“Deuda Privada” y con vencimiento 

el 7 de septiembre de 2026-, y por 

$ 3.900 millones con “Leasing”, 
con vencimiento el 31 de octubre de 

2024. Además, “Asesorías e Inver- 

siones Sartor S.A. suscribió pagaré 

con el FIP Sartor Deuda Privada por 

$ 2.616 millones”, añadió. 
Leasing, Táctico y Proyección 

también inyectaron $ 8.300 millo- 

nes mediante Inversiones Cerro El 

Plomo SpA, sociedad que transfirió 

los recursos a Tactical Sport “para 

concurrir al pago del precio de la 

oferta pública”, sostuvo Toesca. 

El financiamiento por parte de 

Leasing, Táctico e Inversiones Cerro 

El Plomo al FIP continuó “mediante 

la suscripción de nuevos pagarés y la 

prórroga de los anteriores”, agregó 

el texto. En total, sumó nuevas 

acreencias por $ 6.187 millones 

con Inversiones Cerro El Plomo. 

Según PwC y Deloitte, al cierre 

de 2024, Leasing tuvo un deterioro 

promedio del 67% en sus activos. 

“Se dispusieron, comprometie- 

ron, concentraron y mantuvieron 

recursos del fondo Leasing, Táctico 

y Proyección en favor de sociedades 

relacionadas o vinculadas al grupo 

controlador, sin resguardos equiva- 

lentes, sin garantías proporcionales 

y con una degradación de la posición 

patrimonial de los fondos”, acusó 

la querella.   
El El negocio energético en Chile favoreció 

a la primera, mientras que el bajo 
consumo afectó al retailer. 

POR JOSÉ TOMÁS RODRÍGUEZ 

La recién estrenada entrega de 

resultados del primer trimestre 

comenzó a reconfigurar las expec- 

tativas bursátiles sobre algunas 

compañías chilenas. 

Según un reporte de Credicorp 

Capital, Empresas Copec se con= 

solidó como una de las favoritas 

del IPSA tras reportar un Ebitda de 

US$ 860 millones al 31 de marzo, 

cifra que representó un alza de 

11,2% interanual y superó en 23% 

las estimaciones. 

El crecimiento fue impulsado 

principalmente por el sólido des- 

empeño del negocio energético en 

Chile. “Esperamos una reacción 

positiva del mercado”, anticipó 

Credicorp, explicando que parte 

importante de la sorpresa vino 

de las operaciones locales, donde 

cerca de dos tercios de la expan= 

sión provino de la distribución de 

combustibles. 

Además, señaló que “los inver 

sionistas también podrían valorar 

positivamente el avance adelantado 

del proyecto Sucuriú y los recientes 

hitos logísticos”, iniciativa que 

cuenta con un progreso de 62% y 

presenta un avance respecto del 

cronograma original. 

Asimismo, destacó que la acción 

de Copec transa con un descuento 

de 15% frente a su promedio histó- 

rico, nivel que la vuelve atractiva 

frente a otras compañías del sector: 

“Reiteramos nuestra preferencia 

relativa por Copec sobre CMPC”, 

CMPC 
La lectura sobre esta última fue 

más cauta. La firma forestal reportó 

un Ebitda prácticamente alineado 

con las expectativas del mercado, 

aunque con una caída de 8,1% in- 

teranual, lo que llevó a Credicorp 

a moderar sus expectativas ya “no 

anticipar una reacción relevante” 

para la acción. 

En CMPC, el foco sigue puesto 

en el proyecto “Natureza”, en Río 

Grande do Sul (Brasil), que contem- 

pla una nueva planta de celulosa. 

Sin embargo, el reporte puso una 

cuota de incertidumbre y recordó 

que la administración ahora apunta 

auna definición “durante el año”, 
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dejando atrás las expectativas de 

una eventual aprobación hacia 

mediados de 2026. 

Cencosud 
La situación más compleja fue la 

de Cencosud. Credicorp adoptó un 

tono más cauteloso con el retailer, 

luego de que su Ebitda quedara 

11,4% por debajo del consenso de 

Bloomberg. “El año comenzó más 

débil de lo que esperábamos”, se- 

ñaló la corredora, agregando que 

los resultados deberían traducirse 

en una reacción negativa para la 

acción. El informe apuntó a la 

debilidad del consumo en Chile, 

especialmente en supermercados 

y mejoramiento del hogar, además 

de un menor impulso del turismo. 
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CONGRESO C2: CEMENTO é: CONCRETO VERDE FICEM 

Cemento Polpaico y Coactiva exhiben ante ONUDI el 

potencial de Chile para transformar la industria cementera 
+ Representantes de América Latina y Europa recorrieron las instalaciones de la filial que gestiona residuos, parte de Polpaico Soluciones, para conocer 

experiencias vinculadas a economía circular, coprocesamiento y gestión de residuos peligrosos, no peligrosos e infecciosos. 

+» Polpaico Soluciones participa en el encuentro internacional Congreso C2: Cemento € Concreto Verde FICEM, que se realiza en Santiago con 

exposiciones sobre innovación en materiales, gestión sostenible de residuos y construcción de menor huella de carbono. 

Mientras la industria cementera global ace- 

lera su transformación para reducir emisiones, 

Chile comienza a posicionarse como un actor 

regional en soluciones de descarbonización 

aplicadas al cemento y al hormigón. 

Ese fue uno de los focos de la visita a Coac- 

tiva, unidad de negocios de Polpaico Soluciones 

especializada en el coprocesamiento y gestión 

de residuos, realizada ayer por María José Gar- 

cía, Presidenta Ejecutiva de la Federación Intera- 

mericana del Cemento (FICEM); Ricardo Pareja, 

Director de Innovación y Acción Climática de 

la entidad; Hugo Salamanca, representante de 

ONUDI (Organización de las Naciones Unidas 

para el Desarrollo Industrial); y Thomas Guillot, 

de Global Cement and Concrete Association. 

La jornada comenzó con una reunión 

protocolar entre dichas autoridades y Felipe 

Ureta, gerente de División Cemento Polpaico y 

Enrique Peralta, gerente general de Coactiva, 

donde se intercambiaron experiencias sobre   
  

Un encuentro entre ejecutivos de Coactiva y Cemento Polpaico y representantes de ONUDI, Ficem y Global Cement 
and Concrete Association se realizó en las instalaciones de la filial de coprocesamiento de Polpaico Soluciones. De 
izquierda a derecha: Hugo Salamanca de ONUDI, María José García (Ficem), Enrique Peralta, gerente general Coactiva, 
ci 
   ión Cemento Polpaico. 

coprocesamiento y reducción de emisiones en 

la industria cementera. 

Al respecto, Peralta señaló que “la valoriza- 

ción de residuos y su integración en procesos 

industriales son herramientas concretas para 

avanzar hacia una industria más sostenible, 

Durán, Subgerente Comercial de Coactiva, Thomas Guillot, representante de GCCA y Felipe Ureta, gerente 

permitiendo reducir emisiones y dar un nuevo 

uso a residuos que antes terminaban en dispo- 

sición final”. 

Posteriormente, más de 50 representantes 

y ejecutivos de cementeras de distintos países, 

participaron en una visita de inmersión a la 

planta de Coactiva, donde conocieron proce- 

sos de reciclaje, valorización energética en 

hornos cementeros y tratamiento de residuos 

industriales y REAS (Residuos de Estableci- 

mientos de Atención de Salud). 

Felipe Ureta, gerente de División Cemento 

de Polpaico, destacó que “la descarbonización 

de la industria requerirá incorporar nuevas 

tecnologías, materiales suplementarios y 

soluciones de economía circular que permitan 

reducir progresivamente la huella de carbono 

del cemento y del hormigón”. 

Polpaico Soluciones en Congreso FICEM 

Enrique Peralta, Gerente General de Coac- 

tiva, participará el martes 12 de mayo (13:30 hrs) 

en la sesión “Construyendo valor desde los 

residuos”. María Paz Farías, Subgerente Técni- 

co de Cemento Polpaico, estará el jueves 14 de 

mayo (16:00 hrs) en el panel sobre eficiencia en 

el uso de recursos en la construcción.  
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