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“Why invest in Chile?” (;por
qué invertir en Chile?) fue el
nombre del panel que tuvo en el
escenario al vicepresidente
nior de Politicas del Business
Council de Canadd, Theo Argi-
tis, Fue uno de los personaj
mas escuchados ayer en el Chile
Day, porque representa la voz de
una gran asociacién de empresas
canadienses.

No fue el tnico con esa mi-
sién. Durante la misma jornada,
ya previamente habfan expuesto
el presidente del Scotiabank,
Scott Thomson, y el secretario
parlamentario del Ministerio de
Comercio Internacional de Ca-
nadd, Yasiri Naqvi.

Y ahora era el turno del conse-
jo empresarial de esa economia
norteamericana. El Business
Council de Canadd estd com-
puesto por mds de 170 gerentes
generales y emprendedores de
las principales compaiifas del

afs.

“Cuando los inversionistas
piensan en Chile, piensan en un
buen entorno macroeconémico,
estabilidad macroecondmica, un
ecosistema minero abierto y so-
fisticado, mercados de capitales
relativamente profundos”
un etcétera fue el inicio del andli-
que hizo Argitis respecto al
. Destacd la historia de in-

a
Sﬂr%i(’m extranjera en Chile y “el
Estado de Derecho, al menos en
comparacion con los estindares
regionales”. Por ello, “todavia se

consid
nivel”,

Sin embargo, a rengldn segui-
do, abordé la competitividad:
“Si me preguntas si Chile es tan
competitivo hoy como lo era ha-
ce 10 015 afios, mi respuesta se-
ria que todos los demds se han
vuelto mds competitivos en rela-
cién con Chile, el juego se ha
vuelto un poco mas dificil”, pun-
tualizdé. “Hay mds competencia
regional que antes, todos estdn
invirtiendo en mineria y minera-
les criticos para la energfa”, su-
brayo.

ra un destino de primer

En la jornada también participé el presidente de Scotiabank

Business Council de Canada:

“Los demds (paises) se han vuelto
mds competitivos en relacion con Chile.
El juego se ha vuelto mads dificil”

L2

La entidad que retine a las compafiias canadienses mds relevantes destacé que si bien
Chile sigue siendo un destino de primer nivel, ha perdido algo de su fuerza. La
incertidumbre es el principal problema para las empresas en este momento, indica.
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El vicepresidente sénior de Politicas del Business Council de Canada, Theo Argitis, participd en el panel
"Why invest in Chile?” junto a la presidenta de la CPC, Susana Jiménez.

Bajo ese contexto, afirmé que
hoy los gobiernos estdn tratando
de retener la inversion en sus
paises, “compitiendo agresiva-
mente, va sea mediante incenti-

vos fiscales, subsidios u otros ti-
pos de financiamiento, Todos in-
tentan acelerar la reforma de los
permises, incluso en Canadd,
trabajando arduamente para lo-

grarlo. Por lo tanto, el panorama
competitivo se estd volviendo
mas diffeil”.

Agregé que si se analizan al-
gunos indices de competitivi-

dad, Chile ha cafdo en los lti-
mos 15 afos. “Y eso parece de-
berse a las demoras crénicas en
la obtencién de permisos. Es im-
portante entender dénde nos en-
contramos en la economia global
actual. Hay mucha incertidum-
bre. La incertidumbre es el prin-
cipal problema para las empre-
sas en este momento”. Agregd
que “las empri stdn priori-
zando la estabilidad, mds que
nunca”, y “si hoy en dia hay in-
certidumbre en el
sistema regulato-
rio, es muy dificil
atraer inversio-

Frente a las poli-
ticas de sustentabi-

AMPLIAR
ASOCIACION
nes"”. El presidente de

Scotiabank llamé a
ampliar las asociaciones

la mayoria de los canadienses
estdn de acuerdo en tener politi-
cas climdticas responsables, “la
gente no quiere que nos encon-
tremos en una situacién en la
que no haya inversion en este
pais por eso (...). Entonces, cual-
quier requisito regulatorio que
haya costado estd bien, siempre
y cuando sea transparente, esté
integrado en el marco regulato-
rio y no cambie cada afio”.

Mas alianzas en
sectores clave

La jornada la abrié el presi-
dente de Scotiabank, Scott
Thomson. Relatd que antes, en
su cargo de director internacio-
nal de Finning, vi
jaba constantemen-
te a Chile. Y duran-
te la pandemia vi-
vid en el pafs.
“Conozeo de pri-
mera fuente las

lidad, también fue en sectores oportunidades que
enfdtico: “Silosgo-  aeroespacial, minerales  existen”, subrayd.

biernos van a in-  criticos y tecnologias Hoy Canadd es el
tentar imponer avanzadas. mayor inversionis-

costos a las empre-
sas para lograr ob-
jetivos no comerciales en mate-
ria de cambio climatico, es abso-
lutamente importante que estos
objetivos sean lo mds claros posi-
bles (...) No se puede anadir in-
certidumbre a eso”.

De hecho, apuntd a que si bien

ta extranjero en
Chile, con mds de
US$ 27 mil millones en stack.
“Una relacion construida sobre
la confianza”, describid. Y sugi-
Ti6 ampliar las asociaciones en
sectores clave, como aeroespa-
cial, minerales criticos v tecno-
logias avanzadas.




