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Millicom transparenta
las primeras cifras desde
la toma de control de
Telefónica en Chile: redujo
su dotación en 35%
Los planes de retiro voluntario y las indemnizaciones
por despidos suman un costo de US$21 millones.

PAULINA ORTEGA
Este martes Millicom global presen-

tó sus resultados financieros del primer
trimestre, abordando su desempeño en
los 9 países de América Latina en los que
tiene presencia: Bolivia, Chile, Colombia,
Costa Rica, Guatemala, Honduras, Nica-
ragua, Uruguay y Paraguay.

Millicom ingresó al país en febrero
de este 2026, en la mitad del trimestre,
cuando tomó el control de las operacio-
nes en Telefónica en Chile. La empresa se
encontraba en una mala situación finan-
ciera, con años acumulando pérdidas.
Desde entonces se han dedicado a aplicar
el playbook de Millicom para poder ren-
tabilizar las operaciones rápidamente.

En la presentación de los resultados
apuntaron a que se redujo cerca de un
35% de la dotación en Chile. Según la
memoria anual de Telefónica, al cierre
del 2025 el personal alcanzaba 3.236 em-
pleados, por lo que se despidieron cerca
de 1.130 personas. Eso ha implicado hasta
abril un costo por indemnizaciones tanto
de retiros voluntarios como de despidos
de aproximadamente US$21 millones.

"También tomamos pasos iniciales para
mejorar la estructura capital, incluyen-
do una reducción de US$85 millones de
deudas, la cual ha bajado el ratio aproxi-
madamente 0,4 veces (el ebitda)·, expu-
so el CEO de Millicom, Marcelo Benítez.

Tal como habían anunciado, para poder
generar mayor eficiencia en las operacio-

nes, Millicom simplificó la oferta comer-
cial de Movistar.

"Lanzamos nuestro plan de mejora de
la red móvil optimizando los niveles de
frecuencia, ofreciendo mejoras rápidas
en la cobertura y la calidad de servicio.
También identificamos espacios blancos
regionales claves y estamos comprometi-
dos a aumentar nuestra presencia de co-
mercio físico en esas áreas", dijo Benítez.

El compromiso de Millicom respecto a
esto último es abrir 50 tiendas adiciona-
les.

"Durante los primeros dos meses, el
negocio generó un flujo de caja positivo
antes de la reestructuración de los pre-
cios. Por lo tanto, estamos optimistas de
que Chile logrará su objetivo hacia final
de año de tener un flujo de caja neutro".

Esto, sumado a los US$200 millones de
ingresos generados entre febrero y mar-
zo, "es un tremendo resultado para una
operación que estaba perdiendo US$500
mil por día cuando nos entregaron las
llaves", dijo Bart Vanhaeren, CFO de la
empresa.

Pese a estos aspectos positivos, las uti-
lidades de los joint ventures de Millicom
tuvieron un resultado negativo, con pér-
didas de US$13 millones, "lo que refleja
principalmente nuestra participación en
las pérdidas de nuestra empresa asociada
en Chile, compensada parcialmente por
nuestra participación en los beneficios
de la empresa conjunta de Honduras".®

Hapag-Lloyd pierde
US$250 millones en el
primer trimestre y las
acciones de Vapores caen
más de 2%
La naviera alemana informó que las tarifas de los fletes
se contrajeron 9,5% y que el desempeño del negocio
se vio afectado "principalmente por las interrupciones
causadas por el clima en varios puertos marítimos",
así como por el conflicto entre Irán y EEUU.

MAXIMILIANO VILLENA
Este miércoles, Hapag-Lloyd informó

un primer trimestre caracterizado por
"un entorno de mercado complejo y las
interrupciones operativas" que afectaron
ingresos y ganancias.

En concreto, entre enero y marzo los in-
gresos del grupo cayeron 7,54% año con-
tra año hasta a US$4.900 millones, lo que
se debió a "la disminución de las tarifas
de flete".

Con esto el Ebitda perdió 55,2% hasta
unos US$494 millones, y la última línea
pasó desde las ganancias de US$469 mi-
llones del primer cuarto de 2025 a pér-
didas por US$256 millones en el mismo
periodo de este ejercicio.
Tras estos resultados, en la Bolsa de

Santiago, la acción de Vapores cedió
2,76% en la jornada.

Según el reporte de la compañía, "las
interrupciones relacionadas con el clima
a principios de año, así como el cierre
de facto del Estrecho de Ormuz a finales
de febrero, provocaron una ligera dismi-
nución del volumen de transporte del
0,7%, hasta los 3,2 millones de TEU, en
el segmento de transporte marítimo de
línea regular, además de un aumento de
los costes de transporte, en comparación
con el mismo periodo del año anterior".
Al mismo tiempo, las tarifas de flete se

contrajeron 9,5% en promedio, situán-

dose en US$1.330 por TEU.
En concreto, detalló que el desempeño

del negocio se vio afectado "principal-
mente por las interrupciones causadas
por el clima en varios puertos marítimos.
Las limitaciones operativas provocaron
retrasos y costos adicionales que reper-
cutieron negativamente en las ganancias.
Además, el conflicto en Oriente Medio
generó cambios de ruta con tiempos de
tránsito prolongados, lo que causó mayo-
res presiones sobre los costos".

En el reporte explicaron que, ante
el contexto de un entorno geopolítico
persistentemente complejo, "seguimos
previendo un Ebitda del grupo de entre
US$1.100 y US$3.100 millones y un EBIT
de entre -US$1.500 y US$500 millones
para el ejercicio financiero de 20261.

"El primer trimestre de 2026 fue insa-
tisfactorio para nosotros, con interrup-
ciones en la cadena de suministro rela-
cionadas con el clima y la presión sobre
las tarifas de flete, lo que resultó en re-
sultados significativamente inferiores.
Al mismo tiempo, nuestra red Gemini
ha demostrado su resiliencia incluso en
condiciones difíciles, lo que nos ha per-
mitido mantener una oferta de servicio
confiable para nuestros clientes", declaró
Rolf Habben Jansen, CEO de Hapag-Llo-
yd AG, a través de un comunicado de
prensa. P
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