
ticular, las restricciones de capa-
cidad computacional han provo-
cado caídas del servicio y la han
obligado a limitar el uso de sus
usuarios, mientras Codex de
OpenAI gana popularidad rápi-
damente, agregando presión
justo cuando Anthropic tiene di-
ficultades para seguir el ritmo de
su propio crecimiento.

Antes de este año, OpenAI ha-
bía sido vista durante mucho
tiempo como la favorita por de-
fecto en la carrera de la IA, y su
chatbot ChatGPT todavía man-
tiene una ventaja considerable
sobre Claude, de Anthropic, en
usuarios totales.

Anthropic ha logrado ponerse
al día al enfocarse en desarrollar
un puñado de productos, en lu-
gar de intentar dominar cada rin-
cón del mercado, y su éxito entre
usuarios de programación y em-
presas ha redefinido la carrera de
la IA en sus propios términos.

Hacer más con menos

Anthropic fue fundada en
2021 por un grupo de exemplea-
dos de OpenAI, incluidos los
hermanos Dario y Daniela Amo-
dei, quienes tuvieron diferencias
con el director ejecutivo de Ope-
nAI, Sam Altman.

Al comienzo, Dario Amodei
tenía dudas sobre convertir la in-
vestigación en IA de Anthropic
en un emprendimiento comer-

de sus clientes usaron los mode-
los de Anthropic que los de Ope-
nAI, con 34,4% usando Anthro-
pic frente a 32,3% usando Ope-
nAI. La adopción de las herra-
mientas Claude de Anthropic
subió 3,8% entre marzo y abril,
mientras que la adopción de
OpenAI cayó 2,9%, según los
datos. Ramp analiza el gasto de
aproximadamente 50.000 clien-
tes para seguir las tendencias de
adopción de IA.

“Hemos visto una y otra vez
en este mercado
que un gran actor
dominante puede
ser desplazado en
cuestión de un par
de meses”, dijo Ara
Kharazian, econo-
mista jefe del labo-
ratorio económico
de Ramp. “Anthro-

pic acaba de hacer eso”.
Un portavoz de OpenAI dijo

que las cifras de Ramp ofrecen
una imagen incompleta de los
clientes empresariales porque
las grandes empresas no pagan
los servicios de software con tar-
jetas de crédito. Bloomberg in-
formó anteriormente sobre las
ofertas de financiamiento recibi-
das por Anthropic.

La carrera de la IA está lejos de
haber terminado, y ambas com-
pañías enfrentan desafíos, in-
cluida la amenaza creciente de
Google. Para Anthropic en par-

Anthropic está emergiendo
como la presunta favorita en la
carrera por la supremacía en in-
teligencia artificial, con un creci-
miento más rápido y una recau-
dación de fondos que pronto po-
dría darle una valoración supe-
rior a la de su rival OpenAI.

Alguna vez una competidora
pequeña y aguerrida en una ca-
rrera que OpenAI parecía haber
ganado ya, Anthropic ha reduci-
do significativamente la brecha
entre ambas compañías este año,
con nuevos datos que sugieren
que su crecimiento sigue acele-
rándose con rapidez. El de Ope-
nAI, según algunos indicadores,
ha comenzado a estabilizarse.

Anthropic ha recibido ofertas
de inversión en los últimos me-
ses que la valoran en más de US$
900.000 millones, según perso-
nas familiarizadas con el asunto.
Eso más que duplicaría la valo-
ración actual de la compañía y
superaría la de OpenAI por pri-
mera vez. A comienzos de este
a ñ o , O p e n A I l e v a n t ó U S $
122.000 millones con una valo-
ración de US$ 852.000 millones.

La tasa anualizada de ingre-
sos de Anthropic, una cifra co-
múnmente usada por las star-
tups que proyecta los ingresos
anuales sobre la base de ventas
de corto plazo, va en camino de
alcanzar los US$ 50.000 millo-
nes a fines del próximo mes, se-
gún cifras compartidas con in-
versionistas. Su tasa anualizada
superó los US$ 30.000 millo-
nes en abril, desde US$ 9.000
millones a fines de 2025. La
compañía había previsto que su
crecimiento se multiplicara por
10 este año, pero registró un
crecimiento de 80
veces en ingresos
anualizados y uso
durante el primer
trimestre.

OpenAI dijo a fi-
nes de marzo que
sus ingresos habían
l l e g a d o a U S $
2.000 millones al
mes, o US$ 24.000 millones en
términos anualizados, aunque
las cifras no son perfectamente
comparables porque Anthropic
contabiliza como ingresos las
ventas realizadas a través de so-
cios de nube, mientras que Ope-
nAI no lo hace. Un portavoz de
OpenAI dijo que los datos men-
suales de ingresos compartidos
en marzo no pretendían repre-
sentar una tasa anualizada preci-
sa de ingresos.

En datos publicados el miér-
coles, la startup financiera Ramp
dijo que, por primera vez, más

cial, y recurrió a filántropos adi-
nerados del movimiento de al-
truismo eficaz para obtener fi-
nanciamiento inicial.

En el verano de 2022, Anthro-
pic decidió no lanzar una ver-
sión temprana de su chatbot
Claude después de que emplea-
dos objetaran la medida, por te-
mor a que iniciara una peligrosa
carrera tecnológica.

Al mismo tiempo, los víncu-
los de la startup con el altruismo
eficaz quedaron bajo escrutinio
debido a sus conexiones con el
desacreditado ejecutivo de crip-
tomonedas Sam Bankman-
Fried, quien fue condenado por
fraude. La relación convirtió a
Anthropic en una paria para
muchos inversionistas tradicio-
nales, mientras OpenAI avanza-
ba rápidamente tras lanzar
ChatGPT a fines de 2022, con-
virtiéndose en la ganadora ungi-
da de la industria y atrayendo
una avalancha de capital.

Anthropic, forzada a operar
con mayor disciplina, concentró
sus esfuerzos en construir herra-
mientas de IA para clientes em-
presariales.

En ese entonces, “no había mi-
les de millones de dólares apare-
ciendo”, dijo en una entrevista
anterior Divesh Makan, inver-
sionista de Anthropic y funda-
dor de Iconiq. “Siempre tenían
que despertar pensando: ¿cómo
hago más con menos?”.

Indicadores
adelantados

El crecimiento de Anthropic
se aceleró con fuerza a fines de
2025, en torno al lanzamiento de
Claude Opus 4.5, un modelo cu-
yas capacidades de programa-
ción ayudaron a impulsar un sal-
to en la adopción de Claude Co-
de, una herramienta de software
que funciona en conjunto con el
principal modelo de IA de Ant-
hropic. Durante las vacaciones,
desarrolladores y entusiastas de
la IA pasaron horas probando la
herramienta y decían que esta-
ban “Claude-pilled”, o adictos al
producto.

El crecimiento se aceleró aún
más tras el lanzamiento de Co-
work, la herramienta agéntica
de Anthropic para tareas no téc-
nicas, en enero.

Aun así, OpenAI sigue empe-
queñeciendo a Anthropic en al-
cance entre consumidores. Ope-
n A I d i j o e n f e b r e r o q u e
ChatGPT había llegado a 900
millones de usuarios activos se-
manales.

ChatGPT ha seguido superan-
do significativamente a Claude
en descargas semanales en Esta-
dos Unidos, aunque por un bre-
ve período en marzo Claude se
adelantó.

El 2 de marzo, por primera
vez, Claude superó a ChatGPT
en descargas semanales en Esta-

dos Unidos, según datos de Sen-
sor Tower, una firma de datos
web. Casi al mismo tiempo, las
desinstalaciones de la aplicación
ChatGPT en Estados Unidos sal-
taron 295%, lo que Sensor To-
wer vinculó con la reacción ne-
gativa al acuerdo de OpenAI con
el Departamento de Defensa.

Mientras tanto, en anticipa-
ción a una nueva ronda de finan-
ciamiento y, más adelante, a una
apertura bursátil inicial, las
ofertas de compra, las ofertas de
venta y la actividad de transac-
ciones de acciones de Anthropic
se han disparado en el mercado
secundario.

En Augment, una plataforma
de acciones privadas, las tran-
sacciones de acciones de Ant-
hropic se triplicaron en el pri-
mer trimestre frente al cuarto
trimestre, colocando a Anthro-
pic en el primer lugar por pri-
mera vez.

Durante el mismo período, el
valor secundario de OpenAI ca-
yó 22% en la plataforma de Aug-
ment y la actividad de transac-
ciones se mantuvo estable.

“Dos líderes de IA. Direccio-
nes opuestas. Mismo trimestre”,
escribió Augment en una publi-
cación de blog.

News Corp, dueña de The Wall Street
Journal, tiene una alianza de licencia-
miento de contenidos con OpenAI. Artí-
culo traducido del inglés por “El Mercurio”.

Ofertas la valoran en más de US$ 900.000 millones:

Anthropic iba rezagada. 
Ahora es la favorita del auge de la IA

KATE CLARK

Fotografías de Jason Henry para WSJ

Tras años como actor secundario, la startup toma la delantera en la carrera de la inteligencia artificial después
de enfocarse en usuarios empresariales y programación.

TAMAÑO
OpenAI dijo en febrero

que ChatGPT había
llegado a 900 millones

de usuarios activos
semanales.

Los hermanos Daniela y Dario Amodei habían trabajado en OpenAI antes de cofundar Ant-
hropic en 2021.
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El crecimiento de Claude se aceleró tras el lanzamiento de Cowork, la herramienta agéntica de
Anthropic para tareas no técnicas, en enero.
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