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W La compaiia
chilena desarroll6
un software
para monitorear
y optimizar el
consumo de agua,
gas y electricidad en
empresas.

POR RENATO OLMOS

Zensi, compaiiia chilena enfocada
en el monitoreo y optimizacion del
consumo de agua, gas y electrici-
dad en empresas, cerrd una ronda
de inversion con AbastibleTec -la
filial de inversién en startups de
Abastible-, por $ 560 millones para
el desarrollo de nuevas tecnologias
e iniciar su expansion en laregion.

Se tratade la segundainversion de
AbastibleTec -luego de su reciente
entrada en Bluetek- dentro de una
estrategia que apunta a construir
un portafolio de hasta 10 startups
vinculadas al concepto de “inteli-
gencia energética”.

Fundada a inicios de 2024 por
Antoine Escarpentier, Cristébal
Gambiy Susana Silva, Zensi desa-
rrollé una plataforma que conecta
medidores andlogos y digitales de
agua, gas y electricidad mediante
sensores.

“Las mediciones de los servicios
basicos en edificios, centros comer-
ciales y casas se siguen haciendo
de manera manual y no tienen
idea de como se comportan sus
consumos”, comento Escarpentier,
CEO de Zensi. “En otras partes
del mundo la digitalizacién de los
servicios bdsicos ya existe y vimos
la oportunidad de desarrollarla aca
en Chile”.

Explico que desarrollaron un sof-
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tware que capturadatos de consumo
en tiempo real -mediante sensores-,
automatiza cobros, emite alertas
ante fugas o consumos anémalos
y centraliza la informacién en un
sistema unico de reportes.

Sus clientes son empresas con
multiples puntos de consumo:

centros comerciales, edificios,
condominios, sanitarias e industria.
Entre ellos, Escarpentier destaco al
Mercado Urbano Tobalaba, Parque
Arauco y Copec.

Respecto dela inversion, el geren-
te general de AbastibleTec, Ignacio
Mackenna, senalé6 que su apuesta

por Zensi se explica por la tecno-
logia que desarroll6 la compaiiia,
que permite “entender como se
consume la energia, gestionarla
y optimizarla en tiempo real para
reducir costos, aumentar eficienciay
operar de forma mas competitiva”.

En ese contexto, agrego que
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INVIRTIO ABASTIBLE EN ZENSI.

tecnologias como el monitoreo
inteligente “estan dejando de ser
un simple sistema de medicién para
convertirse en la puertade entradaa
una nueva generacion de soluciones
basadas en datos, automatizacién
e inteligencia artificial”.

Expansion y nuevas
innovaciones

Los recursos de la inversion de
Abastible se destinaran a cuatro
frentes: escalamiento comercial,
desarrollo tecnoldgico, operacién
y experiencia de cliente.

Escarpentier agregé que el plan
también contempla una expansién
fueradel pais. Comentd que Zensiya
inicio pilotos comerciales en retail
en Per(iy Colombia, apalancandose
enlapresencia regional de Abastible,
y proyecta abrir conversaciones
en Ecuador de cara al segundo
semestre.

“Abastible tiene un plan muy
ambicioso en inteligencia energética
y nos hemos acoplado muy bien
poreselado”, sefialo Escarpentier.

Por el lado de desarrollo de nuevas
tecnologias, adelantd que estan
trabajando en nuevos médulos y
nuevos servicios para “mejorar la
experiencia de los clientes”.

Paraeste ano, Escarpentier pro-
yectd multiplicar por cuatro sus
ventas respecto de 2025 y crecer
tres veces mas en 2027.



