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Plaenge desarrolla inversiones por US$250
millones en proyectos en Temuco y Santiago

mstora. Gerente general Gustavo Tomasetti cuenta como el crecimiento de la empresa brasilefia ha
ido de la mano con la expansion urbana del sector poniente y destaca llegada a la capital del pais.

Juan Carlos Poblete Gonzilez
Juancarics poblete@australternucocl

ace mas de quince anos,

H una empresa inmobilia-

ria nacida en el sur de

Brasil toméla decision de darun

saltoatrevido y arriesgado: apos-
tar todo por La Araucania.

En ese aterrizaje llego, enel
ano2010, unjoven ingeniero civil
brasilefio: Gustavo Tomasetti
Marcondes, deentonces 30 afios
de edad. Eljoven profesional for-
mado en la Universidad Estatalde
Londrina lleg6 recién casadoala
Z0Na con su esposa, sin hijos, y
conel gran desafio de instalar y
afianzar, desde Temuco, elsello
de ungrupo inmobiliario nacido
en 1970 y con proyectos ejecuta-
dos en 19 estados de Brasil.

Con nostalgia y carifo, To-
masetti recuerda que la primera
oficina de Plaenge se instalé en
calle Bello, en pleno centrode la
capital regional, y que al afio si-
guiente nacieron sus gemelos.
Hoytiene tres hijos. “Lostresson
chilenos, maschilencs que brasi-
lefios”, rie.

Al6aios de haber llegadoa
Chile, Grupo Plaenge es una
marca consolidada en el rubro
inmobiliariochileno. Sibien con-
servan sus raices brasileias, enel
rubrolocal sehan transformado
enun sinénimo de disefio y cali-
dad surgida desde la ciudad de
Temuco.

CRECIMIENTO
El crecimiento de Plaenge haido
de la mano conel desarrolloin-

“Laidea es construir
unamarca importan-
te, tal como en Temu-
co, en Santiago”.
Gustavo Tomasetti,
gerente general
Grupo Plaenge Chile

mobiliario de Temuco. El geren-
tegeneral de Plaenge Chile, Gus-
tavo Tomasetti, recuerda que el
mercado inmobiliario del afo
2010 estaba concentrado en
ofertadecasas. “Eraun mercado
muy horizontal, de mucha casa
y mucho barrio, con pocos con-
dominios. Laoferta deedificios y
departamentos rondaba el 20%
0 el30% del total”, explica.

En ese entonces, el negocio
también era lento. “Para el pri-
mer edificio que disefiamos en
Los Pablos, Ipanema en el ano
2012, la meta que nos propusi-
mos era terminar con un 50%
vendido. Eso era impensado pa-
ranocsotros. En Brasil, la metaera
un 100% vendido. Y habia que
urbanizar, junto a otras empre-
sas, ese sector. Hoy, Los Pablos y
Martin Luteroson los corredores
verticalesmds consolidados dela
ciudad y con ofertas que apun-
tan aun mercado cada vez mas
elevado. Hoy, laoferta inmobilia-
ria en Temuco se invirtié y un
20% 0 30% son casas, todo lo
nuevo, basicamente, son depar-
tamentos”, comenta Gustavo To-
masetti.

EXPANSION YSANTIAGO
Con el tiempo, Plaenge desarro-
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GUSTAVO TOMASETTI FUE PRESIDENTE DE LA CAMARA CHILENA DE LA CONSTRUCCION (CCHC) ARAUCANIA ENTRE

LOS ANOS 2021 Y 2022.

116 una estrategia de doble mar-
ca, dando pasoa lainmobiliaria
hermana llamada Vanguard, que
primero se enfocd en casas en
condominios pero con una pro-
puestamisaudazy contempora-
nea. Sin embargo, este afo, Van-
guard abri6 paso a un condomi-
nio en altura en Fundo El Car-
men. Setrata del proyecto Explo-
ra, con 158 departamentos.

De forma paralela, Plaenge
elevo su apuesta haciaunagama
mas alta. Hace poco lanzaron el

edificio Opera, en Avenida Mar-
tin Lutero, con 60 departamen-
tos de alto estandar desarrolla-
dos conuna oficina de disefio de
Dubai. El proyecto fue lanzado a
fines de 2024 y la mitad del edifi-
cioya estd vendido.

Sin embargo, el paso mas
grande que estd dando Plaenge
es su llegada a Santiago, con el
proyecto denominado Distrito
Paulista, en Ciudad Empresarial,
comuna de Huechuraba. Ese
proyecto consiste en siete torres

residenciales y un stripcenter
que quedaran conectadas aun
sector comercial y arterias viales
estratégicas, como Vespucio, el
Tinel SanCristébaly elnuevo te-
leférico.

Distrito Paulista tiene casi el
90% de sus departamentos ven-
didosenla primera torre, que es-
ta en proceso de entrega. La se-
gunda torre, de 14 pisos y 96 de-
partamentos, tiene un 50% de
avance y casi la mitad vendida.

“Santiago es un mercado tan

4 mil

8 viviendas haentrega-
do Plaenge en Chile: 2 mil
727 casas y mil 281 departa-
mentos, en proyectos entre
Santiago y Frutillar.

dificil como Sao Pauloo Rio deJa-
neiro, pero queremos estar y se-
guir sondeando, pero nunca de-
jando delado hacermas proyec-
tos en Temuco, en especial en el
sector poniente, en donde se vie-
nen mas novedades que todavia
no puedoadelantar mucho”, in-
dica el gerente Tomasetti.

RAICES EN TEMUCO

Desde su llegada aChile, Plaenge
ha construido 2mil 727 casasen
las ciudades de Temuco, Villarri-
ca, Chillan, La Union, Rio Bueno
y Frutillar, ademés de mil 281 de-
partamentos en edificios levan-
tados en Temuco —con proyec-
tos reconocidos como Maringa,
Curitiba y Brasilia- y Santiago,
con el nuevo Distrito Paulista.

La inversionendesarrolloin-
volucra un total de 250 millones
de délares dentrode cincoafios,
considerandoque solo el proyec-
to de Distrito Paulista, que esta
endesarrollo en el area norte de
Santiago, involucra unos 150 mi-
llones de délares.

“Vamosa seguir en Santiago
pero, en Chile, Plaenge empezo
desde Temuco y sevequela gen-
te de Temuco quiere mas”, son-
rie el gerente general. (3




