
SUS VENTAS AUMENTARON 85%: 

NVIDIA ANOTA RÉCORD,
PERO RECIBE TIBIA
REACCIÓN DE LOS
INVERSIONISTAS

Jensen Huang,
CEO de Nvidia.
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Nvidia Corp., la empresa más valiosa del mundo,
presentó un pronóstico de ventas que generó una
tibia reacción entre los inversores, a pesar del
continuo aumento de los ingresos provenientes de
los operadores de centros de datos.

En el trimestre finalizado el 26 de abril, las ven-
tas de Nvidia aumentaron un 85%, hasta alcanzar
los US$ 81.600 millones. Los analistas habían esti-
mado un promedio de US$ 79.200 millones. 

Según la compañía, las ventas en el trimestre
que finalizará en julio alcanzarán aproximada-
mente los US$ 91.000 millones.

Estas perspectivas decepcionaron a los inver-
sores. “Volvió a superar las expectativas, pero a
estas alturas esto ya está prácticamente descon-
tado, dado que sigue superando las previsiones
trimestre tras trimestre”, señaló Jacob Bourne,
analista de Emarketer, en una nota citada por Blo-
omberg. “La incógnita reside en si podrá conven-
cer a los inversores de que el desarrollo de la IA se
mantendrá vigente hasta 2027 y 2028”, dijo.
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EL MERCURIO

La compañía de transporte aéreo Abra Group Limited
—matriz de Avianca y Gol— anunció sus resultados fi-
nancieros correspondientes al primer trimestre de 2026.
La empresa reportó ingresos operacionales totales por
US$ 2.700 millones, un alza de 16,9% en comparación con
el primer trimestre de 2025.

“El buen desempeño de la compañía estuvo respaldado
por una demanda resiliente, la continua expansión del
segmento premium, una gestión disciplinada de la capa-
cidad y una fuerte contribución de nuestras aerolíneas”,
señaló Adrian Neuhauser, CEO de Abra.

EXPANSIÓN DEL SEGMENTO
PREMIUM IMPULSA LOS
RESULTADOS DE ABRA GROUP

El cofundador de Google, Sergey
Brin, continúa adentrándose en la
política californiana mediante una
donación a un grupo que se opone a
una propuesta de aumento de im-
puestos para las empresas con eje-
cutivos altamente remunerados en
San Francisco.

El cheque de 500.000 dólares es
una suma insignificante para una de
las personas más ricas del mundo,
con un patrimonio neto de US$
304.500 millones, según el Índice
de Multimillonarios de Bloomberg.
Sin embargo, esto evidencia el deseo
de Brin de influir en el estado más
allá de la lucha contra el impuesto
propuesto a los multimillonarios y
representa una primera incursión en
la política municipal.

La donación, reportada en un do-
cumento presentado el miércoles,
busca oponerse a una propuesta que
impondría un impuesto más alto a
las empresas con directores ejecuti-
vos que hayan pagado salarios ex-
cesivos. Esta propuesta se someterá
a votación en San Francisco en junio.
La idea impondría un aumento de
ocho veces en el impuesto sobre los
ingresos brutos a cualquier gran
empresa que opere en San Francis-
co, donde el ejecutivo mejor pagado
gane 100 veces o más que el salario
medio de sus empleados.

Según el análisis de la autoridad

sar a las empresas de la ciudad y re-
vertir los esfuerzos por hacerla más
favorable a los negocios.

Brin ha gastado hasta el momento
más de 60 millones de dólares en
política estatal este año y ha sido
fundamental para reunir a un grupo
de multimillonarios tecnológicos con
ideas afines.

Según un análisis de Bloomberg,
los donantes ultrarricos han gastado
más de 270 millones de dólares en la
política estatal durante este ciclo
electoral. Brin fundó recientemente
una nueva organización sin fines de
lucro, Compass4, para canalizar
parte de sus donaciones. La dona-
ción de 500.000 dólares contra la
propuesta electoral de San Francis-
co provino de dicha organización,
según consta en la documentación.

Un representante de Brin no res-
pondió a la solicitud de comentarios.

Si bien gran parte del dinero de
Brin se ha destinado a medidas para
contrarrestar un impuesto propues-
to a los multimillonarios, el estado
“tiene problemas sistémicos” que no
se deben a un impuesto o a una per-
sona en particular, declaró a Bloom-
berg al margen de la Gala del Met a
principios de mayo. Brin, que vive en
Nevada con su novia desde que
compraron una nueva mansión junto
al lago, afirmó que ahora están “muy
contentos donde están”.

local, la medida podría generar in-
gresos adicionales de entre US$ 250
y US$ 300 millones para la ciudad.

Ha encontrado oposición por par-
te de multimillonarios adinerados
como Chris Larsen, de Ripple Labs,
quienes advierten que podría expul-

EN SAN FRANCISCO, ESTADOS UNIDOS:

COFUNDADOR DE GOOGLE FINANCIA REBELIÓN CONTRA
IMPUESTO A EMPRESAS CON JEFES DE ALTOS SUELDOS

Sergey Brin,
cofundador
de Google.
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La economía mundial atraviesa una
profunda reorganización de las cade-
nas globales de valor. La fragmenta-
ción geopolítica, las estrategias de ne-
arshoring y friendshoring, y la volatili-
dad de la política comercial estadouni-
dense están modificando los flujos de
comercio e inversión internacional. En
ese escenario, América Latina aparece
a menudo como beneficiaria poten-
cial, por sus recursos
naturales y minerales
críticos, su cercanía a
Estados Unidos y una
red densa de acuer-
dos comerciales. Sin
embargo, ni el volu-
men ni la composi-
ción de la inversión
confirman esa expec-
tativa.

Como proporción
del PIB, la inversión extranjera repre-
sentó el 2,8% en 2024, por debajo del
3,3% que la región promedió en la dé-
cada anterior. Si bien la Cepal registra
un alza en niveles del 7,1% en el mis-
mo año, advierte que ese avance res-
ponde principalmente a la reinver-
sión de utilidades de empresas ya ins-
taladas. Pero el problema no es solo
cuánto capital recibe la región, sino el
tipo de inserción internacional que se
está consolidando.

América Latina participa en esa re-
organización principalmente desde
actividades extractivas o de bajo con-
tenido tecnológico: según la Cepal, la
participación combinada de manufac-
tura intensiva en ingeniería y servi-

cios digitales en los nuevos proyectos
de inversión cayó del 33% al 26% en-
tre la década pasada y el período
2020–2024. Las etapas manufacture-
ras y tecnológicas se concentran en
otras regiones, particularmente en
Asia, donde Vietnam e India expan-
den su presencia en manufactura
avanzada y electrónica. Dentro de la
región, el patrón se polariza: México
capta inversión manufacturera vincu-
lada al nearshoring hacia Estados Uni-
dos, mientras Sudamérica refuerza su
perfil de bienes primarios y manufac-
turas basadas en recursos naturales.

La transición energética ilustra
bien esta tensión. La creciente de-
manda por cobre, litio y otros minera-

les estratégicos abre
oportunidades para
varios países latinoa-
mericanos. Sin embar-
go, participar como
proveedor de insu-
mos para la transición
verde no equivale a
participar en las eta-
pas donde se generan
la innovación, el dise-
ño y la manufactura

avanzada. El riesgo es que la región
profundice un patrón de especializa-
ción basado en extracción y procesa-
miento primario, mientras otras eco-
nomías capturan los segmentos de
mayor valor agregado asociados a ba-
terías, electromovilidad o tecnologías
limpias.

El desafío no es solo atraer más in-
versión, sino aprovechar esta reconfi-
guración para transformar el tipo de
inserción que la región sostiene. De lo
contrario, América Latina terminará
profundizando su rol histórico como
proveedora de recursos naturales,
mientras otras economías concentran
la innovación, el aprendizaje y los
avances en productividad.
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América Latina ante 
la reorganización global:

oportunidad o 
inercia estructural

EUGENIA ANDREASEN

“Participar como
proveedor de insumos

para la transición verde
no equivale a participar
en las etapas donde se

generan la innovación, el
diseño y la manufactura

avanzada”. 

La operación queda sujeta a las aproba-
ciones regulatorias y se espera que se mate-
rialice durante el segundo semestre de
2026. El negocio contempla un pago de un
60% al cierre de la transacción y el resto se-
rá desembolsado al sexto mes contado des-
pués de concretarse el deal.

De esta manera, Parque Arauco sumaría
un inmueble de 47.000 metros cuadrados
de superficie arrendable y cuenta con mix
de tiendas, que incluye a locales Paris, ABC,
Easy y Santa Isabel, aunque destacan que la
propiedad cuenta con potencial de amplia-
ción. También tiene salas de cine (Cinepla-

Parque Arauco saldrá nuevamente de
compras en el retail. La firma controlada
por las familias Said Somavía, Sáenz y Elu-
chans anunció ayer, en un hecho esencial
enviado a la Comisión para el Mercado Fi-
nanciero (CMF), su intención de adquirir el
Mall Paseo Quilín.

La operadora detalló que suscribió un
acuerdo de intenciones vinculante, a través
de un Memorando de Entendimiento
(MoU en sus siglas en inglés) con Carlos
Cousiño Valdés, Emilio Cousiño Valdés,
Arturo Cousiño Valdés y las sociedades In-
versiones Cousiño Macul Limitada, La Ru-
ral Inversiones SpA y Nueva Braunau In-
versiones SpA. En estos vehículos, la fami-
lia Cousiño tiene como socio al empresario
Sergio Mujica Charme.

En detalle, el acuerdo contempla el tras-
paso del 100% de las acciones de las socieda-
des Inmobiliaria Paseo Quilín S.A. e Inver-
com S.A. y sus filiales, las cuales son dueñas
de los activos e inmuebles donde se empla-
za el centro comercial Mall Paseo Quilín,
ubicado en la comuna de Peñalolén. La tran-
sacción quedó valorada en 2.650.000 UF,
unos US$ 119 millones, que incluyen cerca
de 736.000 UF de deuda financiera (US$ 33
millones), según detalló Parque Arauco en
un comunicado posterior.

net) y un centro médico operado por el
Hospital Clínico de la Universidad de Chile
y 970 estacionamientos. 

Con esta operación, Parque Arauco suma
un nuevo activo a su listado de adquisicio-
nes en el último tiempo, en el marco de un
plan de inversiones de US$ 1.033 millones.
A fines de enero, adquirió Parque Chicureo
a EBCO por US$ 106 millones y en abril de
2025 concretó la compra de Open Kennedy
a Falabella, por US$ 173 millones. En Perú
también sumó el centro comercial Minka
tras desembolsar US$ 108 millones a me-
diados del año pasado.

“La incorporación de Mall Paseo Quilín,
ubicado en el suroriente de la capital, nos
permite tener presencia no solo en la comu-
na de Peñalolén, sino también su área de in-
fluencia se extiende a las comunas de Macul,
La Florida, la Reina y Ñuñoa”, dijo Eduardo
Pérez Marchant, CEO de Parque Arauco.

En tanto, la familia Cousiño (dueña de la
viña Cousiño Macul y proyectos inmobilia-
rios en Peñalolén) y Sergio Mujica se despren-
den de esta iniciativa comercial, inaugurada
en 2006. 

Parque Arauco comprará Mall
Paseo Quilín por US$ 119 millones, tras

acuerdo con familia Cousiño y Mujica
Esta transacción se suma a la lista de activos
recientemente adquiridos por Parque Arauco, bajo un
plan de inversión por sobre los US$ 1.000 millones. 

OPERADORA APUNTA A FORTALECER SU PRESENCIA EN MACUL, ÑUÑOA, LA FLORIDA Y LA REINA:

N. BIRCHMEIER RIVERA

Centro comercial cuenta locales Paris, ABC, Easy y
Santa Isabel, salas de cine y un centro médico.
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PRESENCIA EN RETAIL
Los Cousiño (dueños de la Viña

Cousiño Macul) y Sergio Mujica se
desprenden de esta iniciativa

comercial, inaugurada en 2006. Son
socios de los Yaconi-Santa Cruz en el

Drugstore de Providencia.
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