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¿Falabella o Mercado Libre? Estudio encuentra diferencias de hasta $470 mil por el mismo producto
La plataforma Comprai, que usa inteligencia
artificial para comparar precios y detectar

descuentos, lanzó un estudio donde identificó

los ocho productos que se venden por inter-
net y que presentan las mayores diferencias
de precios. Elegir entre comprar en una tien-

da u otra podría significar gastar hasta $470
mil más por exactamente el mismo producto.
El primero es la tablet Samsung Galaxy Tab
S10, que en ABC está a $719.990, pero en PC
Factory cuesta $1.157.890, dice el reporte.

El Smart TV LED de 50 pulgadas Google
cuesta $399.990 en Hites, pero $249.990 en
Ripley; el aire acondicionado Split Inverter
Comfee vale $499.990 en Falabella y
$799.990 en Sodimac.
Un notebook HP Pavilion X360 costaría
$939.990 en Ripley, pero solo $619.090 en
Mercado Libre, y un LED Smart TV de 66
pulgadas marca Bravia, $1.110.116 en Falabella,

pero en Mercado Libre, el mismo televisor
inteligente cuesta solo $799.990: una dife-

rencia de $300.126 por el mismo produc-
to, dice Comprai. De la misma marca
Bravia, pero de 85 pulgadas, el precio es
de $1.900.116 en Falabella, pero baja a
$1.429.990 en Mercado Libre. Algo similar
ocurre con el TV LED Smart de 77 pulga-
das Bravia, que sale $1.450.116 en Falabe-
lla, pero $1.109.990 en MercadoLibre.
El smartwatch Huawei GT6 PRO vale
$289.990 en Hites, $389.990 en Falabe-
lla y $399.990 en Ripley.

Por qué Wall Street rompió récords
pese a la guerra y el petróleo caro

Felipe O'Ryan.

L a guerra no ha terminado,
el petróleo sigue caro, el
estrecho de Ormuz conti-

núa convertido en una

amenaza para la inflación mundial
y, aun así, Wall Street vuelve a
romper récords esta mañana. En
otra época, esa frase habría pareci-

do una contradicción. Hoy resume
la temporada de resultados corpo-
rativos del primer trimestre en
EE.UU.
Con el 94% de las empresas del
S&P 500 ya reportado, el 84%
superó las estimaciones de utilidades, que aumenta-
ron 28,4%. De confirmarse, esta alza de utilidades
sería el mayor avance desde 2021. Mientras, el S&P
500 sube 9% en lo que va del año.
UBS elevó hoy su proyección para el S&P 500 de
7.500 a 7.900 puntos para fin de año, citando un
consumo resiliente y demanda por infraestructura
de inteligencia artificial. Morgan Stanley apunta a
8.000. Desde el cierre previo de 7.445 puntos, la
apuesta de UBS implica otro 6% de alza. El índice
está hoy en 7.480 puntos.
Nvidia fue el símbolo de esa paradoja. Reportó el
miércoles ingresos récord por US$81.600 millones,
85% más que un año antes. Como esperaban los

analistas, de todas formas la acción caía levemente

hoy (-1,5%), pero en un año acumula un rally de 64%.
¿Qué está sucediendo en el mercado bursátil nor-

teamericano? Anthony Saglimbene, estratega jefe
de mercado de Ameriprise, explicó a Reuters que la
fortaleza de los resultados corporativos permitió

mirar más allá de los altos rendimientos, el salto del

petróleo y la guerra entre EE.UU., Israel e Irán. Pero
advirtió que la temporada de balances ya termina y
que el foco vuelve al entorno macro.
Jim Baird, director de inversiones de Plante Moran

Financial Advisors, puso el matiz en Bloomberg: la
inflación sigue encendida y el alza de las tasas largas

puede poner un límite práctico a las acciones.

Utilidades de Patio suben 160%
Esta mañana, Patio Comercial,
filial de Grupo Patio - esta última,

presidida por Andrés Solari -,
informó que sus utilidades au-
mentaron un 160% en el primer
trimestre de este año, hasta los
$5.364 millones."Estos resulta-

dos reflejan el impacto positivo

de la estrategia corporativa de la

compañía, enfocada en el desa-
rrollo, integración y administra-

ción de activos inmobiliarios en
Chile, Perú y España", dijo la
empresa en un comunicado.
Patio registró un fuerte incremen-

to en sus ingresos durante el

periodo, que llegaron a $16.600
millones, es decir, cuatro veces

más que en el primer trimestre de
2025."Este desempeño fue
impulsado principalmente por su
estrategia de crecimiento en su
participación propietaria en

activos comerciales que opera la
compañía, tales como la consoli-
dación de 5 outlets, junto con un

mejor comportamiento orgánico
de su portafolio", explicó la firma.
El Ebitda, en tanto, aumentó 2,9
veces, hasta $8.238 millones.·Se-
guiremos enfocados en fortale-
cer nuestro portafolio, mantener

altos niveles de ocupación y
avanzar en una gestión financiera

disciplinada que nos permita

seguir creciendo de manera
sostenible", afirmó el gerente de
Administración y Finanzas de
Grupo Patio, Pablo Cortés.
Entre los hitos de los primeros
tres meses de este año, resalta
la toma de control y consolida-

ción de Patio Outlet La Fábrica,

que aportará, dice la empresa,
$3.000 millones anuales al
Ebitda de Patio Comercial. Lo
anterior se sumó a la consolida-

ción propietaria de otros cuatro
outlets en Chile y seis centros

comerciales en Perú durante el

segundo semestre de 2025, así
como a la toma de control del
51% de Estructuras Marfil.

Andrés Solari, presidente de
Grupo Patio.

El péndulo que
empobrece a Chile
Álvaro Moraga-Abogado y socio de
Moraga & Cia

On the record

Carlos Ominami advierte que la apro-
bación de la Ley del Reconstrucción -sin
un voto de la centroizquierda- "es un
nuevo episodio del ciclo de alternancias
destructivas que arrastra Chile desde
2010". Tiene razón en el diagnóstico, pe-
ro no en la simetría: el péndulo no oscila
parejo. Mientras un sector construye, el
otro desanda. Y ese ciclo empezó con
Bachelet en 2014.

La falta de crecimiento, inversión y
empleo no se resuelve solo con una buena
ley. Lo decisivo es asegurar que sobreviva
al próximo cambio de mayoría. Ya lo vi-
mos: la reforma tributaria de 2014 comple-
jizó el sistema, erosionó la inversión y de-
bilitó la certeza jurídica. Hoy se celebra un
giro procrecimiento, pero ¿qué impide
que otra mayoría desande el camino?

Las señales no tranquilizan. El PC rea-
firma su identidad leninista. El FA reivin-
dica la obstrucción como método. Y secto-
res que alguna vez representaron modera-
ción -PS, PPD y parte de la DC- mues-
tran que el consenso estructural no existe:
antes del amor por Chile parecen estar la

ideología, el cálculo y el oportunismo.

La estabilidad tributaria no es una
preferencia empresarial; es parte esencial
de la institucionalidad económica. Nin-
gún inversionista invierte a largo plazo
donde las reglas cambian según la mayo-
ría de turno.

Por eso debe abrirse una discusión
mayor: blindar el sistema tributario frente
a impulsos refundacionales o populistas y
exigir quórums calificados para subir im-
puestos. No es un exceso; es prudencia re-
publicana. Un quórum obliga a que cam-
biar la política tributaria requiera un
acuerdo amplio, no una mayoría circuns-
tancial.

Porque sin estabilidad, cada reforma
será la antesala de su demolición.
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