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NUEVO DIRECTOR DE SERCOTEC, LEROY IBANEZ HUENUR:

“Sercotec no es solo un servicio que entrega

dinero, sino que entrega una asesoria

profesional constante e individualizada”

® Entre los desafios que debe

asumir se encuentra impulsar el
reemprendimiento y fortalecer el
emprendimiento local, ademas, de
generar alianzas y extension territorial
que implica estar en terreno.

POR MARIA FRANCISCA GARCiA BASCUNAN

FOTO EDUARDO CORVALAN MUNOZ

TALCA. Leroy Ibanez Huenur
se considera maulino de co-
razon y toda su familia pa-
terna es de Parral, donde se
crio y estudié tanto en el
Colegio Concepcién como
en el Colegio San José, para
luego emigrar a Chillan para
realizar sus estudios supe-
riores de mano de la
Universidad de Concepcién
y luego terminar sus estu-
dios en la Universidad
Auténoma de Chile, en
Santiago.

Fue asi como la nueva auto-
ridad de Sercotec se convir-
ti6 en abogado y ha seguido
fortaleciendo su profesion
con dos magister en dere-
cho. Actualmente cursa un
doctorado y su nombra-
miento es avalado por su al-
ta experiencia en cargos pu-
blicos, en diversas comunas
de la regién, sumado a su
conocimiento personal del
emprendimiento porque su
familia siempre se ha dedi-
cado a hacerlo en el rubro
agricola.

éQué estaba haciendo an-
tes de llegar a Sercotec?

“Ejercia mi profesion. Tengo
un pequeno estudio aca en
Talca, estoy asociado con
una profesional y vemos dis-
tintas causas, principalmen-
te del area civil. Ahora que-
dé ella a cargo, en el area de
familia y también en
Derecho Tributario.
También ejercia la docencia
como profesor de planta de
la Universidad Auténoma
de Chile y mantengo mi ca-
lidad de docente adjunto en
la Universidad de Santo
Tomas, en la Catedra de
Derecho Constitucional”.

&Como recibio6 el lamado
para participar en el go-

bierno del Presidente José
Antonio Kast?

“Bueno, se me convocd soli-
citando antecedentes profe-
sionales. Se necesitaba ge-
nerar precision de si se tenia
pasajes en la administracion
publica, que fueran suficien-
tes como para poder lidiar
con este cargo. Y yo antes de
ser docente, fui coordinador
regional en la Junta
Nacional de Auxilio Escolar
y Becas, también fui director

regional en la Junta
Nacional de Jardines
Infantiles del Maule.

Ademas, fui administrador
municipal en la comuna de
Villa Alegre y abogado de la
delegacion provincial de
Curico, sumado a que tam-
bién lo hice en el Servicio
Nacional de la Mujer y
Equidad de Género, asi que
tenia bastante experiencia
en lo publico, ya sea como
profesional de gestion como
en puestos de ejecucion”.

&Qué significo para usted
llegar a la cartera de
Economia?

“Era un desafio porque yo
estaba en una zona de con-
fort. Mi trabajo anterior en
realidad no dependia de la
validacién de mis autorida-
des, por lo tanto, podia
mantenerme ahi facilmente,
mucho tiempo mas, pero la
prueba estaba ligada con el
area o con el ejercicio que
mi familia siempre ha teni-
do, donde todos son em-
prendedores ligados al agro
y al comercio de zapatos.
Entonces, conozco desde mi
nacimiento cudles son las
dificultades de pequefios
emprendedores y tenia in-
quietudes practicas, que con
el tiempo logicamente podia
resolver, pero desde este
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puesto se puede hacer pa-
lanca para lograr resolver en
aquellos emprendedores
que yo veo reflejados, sus
problemas o tensiones pro-
pias de aquellos desafios de
emprendimiento”.

¢A qué se refiere con esto?
“De cada 100 habitantes, 40
viven en la zona rural, en-
tonces hay problemas de
conexion y de acceso a
plataformas. Justamente,
este cargo permite que to-
das esas personas que
quieren generar un peque-
fio emprendimiento lo-
gren asesoria téenica, lo-
gren recursos y asi poder
perseverar y tener viabili-
dad en lo que sea que em-
prendan y ese era el desa-
fio que yo queria hace mu-
cho tiempo atrds y cuando
se generd este ofrecimien-
to, logicamente se encua-
draba con uno de mis ma-
yores deseos”.

Usted asumi6 en la sema-
na ¢Ha tenido alguna acti-
vidad piblica?

“Si, efectivamente, se lanzo
hace muy poco tiempo el
Capital Abeja, el 14 de ma-
YO, pero generamos esta se-
mana el lanzamiento regio-

nal con nuestra seremi de
Economia, Katherine
Nuifiez, en el local de una
usuaria que se beneficio en
el afio 2025 con este capital”.

¢En qué consiste este fon-
do?

“Es un capital que va dirigi-
do a acortar la brecha de
género, sélo pueden postu-
lar mujeres legalmente re-
gistradas y pueden alcanzar
un aporte de Sercotec de 3
millones y medio. En €l se
genera la obligacién de que
aquellos candidatos, que lo-
gran ser usuarios por medio
de este fondo, donde ellos
también aportan un 3% del
total del capital para ejecu-
cion del mismo, deben for-
malizarse, por ende, las mu-
jeres que no estén tributan-
do en primera categoria o
sean informales dejan de
serlo”.

cExiste otro fondo que es-
té abierto?

“La proxima semana lanza-
mos otro concurso, que es
de gremios. También viene
el fondo “Crece”, entre otros,
que prontamente vamos a
estar sociabilizando. El
Crece por ejemplo, es para
usuarios de mayor enverga-

dura, no es requisito esen-
cial ser mujer inicamente y
tampoco estar tributando
en primera categoria”.

éCual va a ser el sello que
le va a imprimir a este ser-
vicio?

“Dentro de los ejes que
nuestro presidente de la
Repuiblica ha generado en
su programa de gobierno,
estd el lograr reemprender y
fortalecer el emprendimien-
to local. Ademds, tenemos
que generar alianzas nece-
sarjamente con Sernatur,
que es una cartera que esta
dentro del ministerio de
Economia, porque el em-
prendimiento no solamente
se acota a cuestiones de ven-
ta de productos, sino ligadas
con el servicio. Y, a su vez, el
encargo que nuestro presi-
dente de la Repuiblica, a tra-
vés de nuestro ministro, nos
ha dejado, es generar exten-
sion territorial lo que impli-
ca estar en la calle, generan-
do actividades”.

Uno de los temas que pre-
ocupan en Talca , es que el
comercio local estid desa-
pareciendo. ¢Es posible
generar fondos especiales
para impulsarlo?

“Hay que generar alianzas
con el Gobierno Regional
del Maule para lograr ese
tipo de tareas. Sin perjuicio
de eso, con mi recién llega-
da, no he podido trabajar
en el primer trimestre con
el Gobierno para compro-
meter fondos durante el
afio, pero vengo de una re-
unién de alld y tenemos
que realizar el saludo pro-
tocolar. En esa instancia,
vamos a intentar compro-
meter recursos justamente
con este fin”.

éCuando piensa reunirse
con el gobernador y cua-
les son sus inquietudes
mas importantes?

“La proxima semana, a mas
tardar. La primera inquie-
tud es lograr cerrar un in-
conveniente que hubo en
mi ciudad, Parral, que afec-
t6 a 10 locatarios por un
incendio que generd pérdi-
da de sus insumos o de su
stock. En este aspecto, el
Gobierno Regional, en
coordinacién con nuestra
seremi, ha logrado compro-
meter fondos, con la finali-
dad de que ellos logren re-
cuperar parte de su stock y
asi seguir con sus empren-
dimientos”.



