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Comercio
ambulante
Las ciudades necesitan orden, seguridad y
espacios públicos limpios y transitables.

EI comercio ambulante se ha transformado en

una de las postales más visibles de nuestras

ciudades. Ferias improvisadas en veredas, ca-

lles ocupadas por puestos informales y una
creciente sensación de desorden forman parte de una
realidad que afecta tanto a comerciantes establecidos

como a peatones y vecinos. Sin embargo, detrás de es-
te fenómeno existe una problemática mucho más pro-

funda que no puede analizarse únicamente desde la

prohibición o la fiscalización.
Para miles de personas, el comercio ambulante re-

presenta una alternativa de supervivencia frente al de-

sempleo, los bajos salarios y la falta de oportunidades.
Pero también es cierto que el crecimiento descon-

trolado del comercio ambulante trae consecuencias

negativas evidentes. El uso indebido del espacio públi-
co dificulta el tránsito

peatonal, afecta la seguri-

dad, genera competencia
desleal hacia quienes pa-

gan impuestos y permi-
sos, y en algunos casos fa-

cilita la presencia de re-

des de comercio ilegal y delincuencia. Cuando las ca-
lles dejan de pertenecer a todos, la convivencia urbana
se deteriora.

El crecimiento del
comercio ambulante
trae consecuencias

negativas evidentes.

La solución no pasa únicamente por desalojos masi-
vos ni por la tolerancia absoluta. Se requieren políticas

públicas serias que combinen fiscalización efectiva

con programas de formalización, capacitación y apoyo
laboral. Recuperar los espacios públicos debe ir acom-
pañado de oportunidades reales para quienes hoy de-
penden de la informalidad.

También es importante el rol de la ciudadanía. Mu-
chas veces criticamos el comercio ambulante, pero al
mismo tiempo contribuimos a su expansión compran-
do productos en la calle por comodidad o menor pre-
cio. El comercio ambulante no desaparecerá única-
mente con multas o decomisos; disminuirá cuando
existan más empleos dignos, mejores oportunidades y
una economía capaz de incluir a quienes hoy sobrevi-
ven al margen de la formalidad.
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Jorge Sabat ,
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La paradoja chilena de las rentas vitalicias
I premio Nobel de Economía Richard Thaler hizo famosa

la idea de que las personas no siempre toman decisionescomo si estuvieran maximizando su bienestar de largo
plazo. Uno de los ejemplos más clásicos viene del mercado de
rentas vitalicias. En teoría, transformar los ahorros previsiona-

les en un ingreso asegurado de por vida debería ser muy atrac-

tivo. En la práctica, en gran parte del mundo las personas lo
evitan, incluso enfrentando el riesgo de quedarse sin recursos

a edades avanzadas. La literatura económica bautizó esta ten-

sión como el "annuity puzzle".
Chile, sin embargo, parece ser una excepción. Duran-

te el primer trimestre de 2026 las ventas de rentas vitali-
cias alcanzaron niveles históricos (sobre 70% de los jubi-
lados). Pero al mismo tiempo, el monto promedio paga-
do bajo esta modalidad ha caído. En 2021 superaba las 16
UF, hoy ronda las 8 UF. La caída se explica porque la re-
forma previsional redujo el umbral mínimo para acceder
a una renta vitalicia desde 3 UF a 2 UF, ampliando el uni-
verso de personas elegibles.

Existe además una explicación financiera relativamen-
te simple para el renovado atractivo de esta modalidad.
Desde 2022 las tasas de interés de largo plazo en Chile au-
mentaron en medio de mayor endurecimiento monetario
internacional. Tasas más altas permiten a las asegurado-
ras ofrecer pagos mayores para un mismo nivel de ahorro
acumulado.

Chile es un caso interesante para entender cómo el di-
seño institucional afecta las decisiones previsionales. Las
personas no solo responden al monto mensual observado,
sino también a cómo están diseñadas las alternativas y las

opciones por defecto. La evidencia muestra que la alta
adopción de rentas vitalicias no refleja necesariamente
una mayor "cultura financiera", sino que responde en par-

te a que el sistema chileno históricamente restringió el re-
tiro inmediato de fondos y obligó a elegir entre mecanis-
mos que entregan ingresos periódicos. Cuando las perso-
nas enfrentan mayor libertad para retirar recursos (caso
de otros países), la demanda por seguros de longevidad
caería significativamente.

Existe además una fuerte resistencia psicológica a en-
tregar el ahorro acumulado a una aseguradora a cambio de
pagos futuros. Muchos perciben esta decisión como una
pérdida patrimonial, aun cuando económicamente pueda
aumentar su bienestar esperado durante la jubilación.

El caso entrega una lección más amplia sobre el rol so-
cial de los mercados financieros. Evidencia reciente mues-
tra que las sociedades que perciben al sistema financiero
como útil y confiable tienden a tener mayor participación
financiera, más acceso al crédito e incluso mayores tasas de

crecimiento. Cuando las personas sienten que los merca-
dos están diseñados para protegerlas y ayudarlas a admi-
nistrar riesgos, aumenta la confianza y mejora el funciona-
miento de la economía.

Sin embargo, tampoco sería correcto concluir que la so-
lución sería simplemente en obligar a todos hacia la renta vi-

talicia. Muchas personas valoran dejar herencia o mantener
cierto riesgo financiero. El verdadero desafio es diseñar re-

gulación y mejores opciones por defecto que ayuden a trans-
formar los ahorros previsionales en seguridad financiera du-
rante la vejez sin eliminar la capacidad de decidir.
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"Hay hartas cosas que
hay que ajustar ( ... ) Por

ejemplo, el tema de la
devolución de los
gastos en el caso de los
Estudios de Impacto
Ambiental que salgan
rechazados. Ese tipo
de cosas no puede ser,
porque se van a
prestar para
negociados ... "

Alejandro Kusanovic,
senador (Ind-RN)
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