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Actualidad 66Se avanza en la habilitación de espacios destinados al traslado temporal
de funcionarios, permitiendo mantener la continuidad operativa mien-
tras se ejecutan las obras de ampliación y normalización del edificio".

CLAUDIO QUIROGA, director de Arquitectura sobre la ampliación de edificio del MOP.

Mercado de autos usados crece cuatro
veces más que los cero kilómetros
AUTOMOTRIZ. Mercado copiapino presenta mucho stock de repuesto chino y poco de modelos nuevos.

Rodrigo Silva Illanes
cronica@diarioatacama.cl

egún la Cámara Nacio-

Snal de Comercio Auto-motriz (Cavem), el mer-
cado de vehículos usados en
Chile acaba de registrar su
mejor primer trimestre con
104.959 transferencias de li-
vianos y medianos en el mes
de marzo - un alza de 14,3%
respecto al mismo mes de
2025- y un acumulado de
295.048 unidades en los pri-
meros tres meses del año.

Paralelo a ello, en el mis-
mo período el mercado de
nuevos modelos de autos de
marca registró 75.609 prime-
ras inscripciones. De esta ma-
nera, la comparación entre
los segunda mano y los nue-
vos prototipos indica que la
venta es: de cada 3,9 usados
se vende un modelo nuevo.
En el año 2023, esta misma
comparación fue cada 2,7
usados versus uno nuevo y el
2024 cada 3,3 usados se ven-
de uno nuevo. Es decir, la ten-
dencia no solo se mantiene,
sino que se acelera.

Asimismo, el estudio de la
Cavem afirma que las camio-
netas usadas lideraron el cre-

cimiento con un alza de 19,1%
en marzo, seguidas por los
SUV con un 16,9%. En mar-
cas, Chevrolet encabezó el
ranking acumulado del tri-
mestre con 35.514 unidades
transferidas, seguida por
Hyundai y Toyota. El dato ha-
bla de un comprador que ya
no llega al mercado de usados
por descarte, sino que lo elige
como primera opción.

RAZONES Y CONTEXTO
LOCAL
Según el informe, detrás del
crecimiento sostenido del
mercado de usados conflu-
yen al menos tres factores: el
precio, en un contexto de al-
za de tasas crediticias y ma-
yor cautela en el consumo, la
tecnología disponible, pues-
to que los vehículos de entre
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COMPRA - VENTA
CONSIGNACIONES FUSTER

LT KZ-39

FUSTER AUTOMÓVILES TIENE MODELOS CON AÑO DESDE EL 2028 Y EN PROMEDIO VENDE AL MES UNOS 15 A 25 UNIDADES.

"La realidad es que
los autos nuevos se
han desvalorizado
con el pasar del tiem-
po y la venta de autos
usados han tenido un
boom que no ha para-
do tras la pandemia ".

Cristian Fuster

dueño de Fuster Automóviles

tres y cinco años atrás ya in-
corporan la mayoría de las
prestaciones que hoy se con-
sideran estándar, y el tercero
es el costo operacional, ya
que con el reciente aumento
de costo de la gasolina los
compradores están eligiendo
con más criterio el tipo de
motor y el rendimiento por
litro.

Para entender la realidad
local sobre la venta de autos
usados, este medio conversó
con Cristian Fuster, dueño de

la empresa de venta de autos
de segunda mano en Copiapó,
Fuster Automóviles, quien co-
mentó que hay un aumento
de venta de autos usados, pe-
ro nada comparado a lo que
fue el periodo de pandemia y
postpandemia.

"La realidad es que los au-
tos nuevos se han desvaloriza-

do con el pasar del tiempo y la
venta de autos usados han te-

nido un boom que no ha para-
do tras la pandemia. Recorde-
mos que en plena pandemia
no había autos nuevos y había

poco stock, donde los autos
viejos se agotaron y hubo una
gran demanda. Incluso, en
ese minuto nosotros hasta su-
bastábamos autos. Ese fue el
mejor año en nuestros más de
12 años de empresa. Hoy se
venden en promedio de 15 a
25 autos al mes, y son todos
modelos desde el 2018 en ade-
lante·.

En cuanto a su competen-

cia, la Callegari, Fuster indicó
que "tienen otro servicio y ya
su venta en autos usados no
es la misma. En el caso de
otras concesionarias pasa lo
mismo, se fueron al mercado
del auto nuevo, que aún tiene
una venta menor que el auto
de segunda mano".

Este diario intentó conver-
sar con el gerente comercial
de la Concesionaria Callegari,
pero no se logró contacto pa-
ra hablar sobre este tema. En
el caso de la concesionaria
Autocentro Nicolás, hubo dos
instancias para poder conver-

sar de manera presencial so-
bre estas cifras con su geren-

te comercial, Carlos Nicolás
pero en ambas ocasiones elu-
dió la consulta porque dijo es-
tar muy ocupado, pese a que
se le señaló que sólo serían
"tres minutos".

Ante esto, sólo queda
constatar que la realidad de la

compra de autos usados sigue

en alza frente a los autos nue-
vos del mercado .

MERCADO CHINO EN ALZA
Desde hace un tiempo ha
existido un aumento de autos
híbridos, pero según algunas
fuentes que hemos consulta-
do en algunos negocios de re-

puestos en la calle Atacama
en Copiapó, aún no llega ese
boom en la capital regional.

Sin embargo, sí se pudo
constatar en terreno con
equipo de este diario que los
repuestos chinos, que antes
eran más escasos en la zona,
ahora no sólo tienen mucho
stock, sino que hay locales
que sus productos son 100%
chino.

Marcas como Chery y
Maxus han aumentado enor-
memente su distribución, so-
bre todo en empresas mine-
ras y en el transporte público,
generando como efecto que
los locatarios en calle Ataca-

ma, calle principal de repues-
tos en la región, tengan mu-
cho stock.

Eduardo Galleguillos,
dueño de la tienda de repues-
tos "G y G Repuestos", co-
mentó sobre este tema que
"el mercado de hace unos
años a la fecha ha cambiado
mucho y es el mercado chino
el que está invadiendo en to-
das sus marcas las necesida-
des de los usuarios en Copia-
pó. Yo ahora tengo mucho re-
puesto de Chery y MG, cosa
que antes era muy difícil de
tener. Antiguamente domina-
ba en el mercado las camio-
netas Toyota, pero ahora es-
tán las Maxus".

En cuanto a repuesto de
los autos híbridos y los más
nuevos del mercado, Galle-
guillos indicó que "no están
pero siempre entregamos la
posibilidad de pedir repues-
tos a Santiago, pero lo que es
el último tiempo, no se ha pe-
dido repuesto de este tipo de
automóvil".

Finalmente, Galleguillos
señaló que tiene otro local
donde los repuestos son ex-
clusivas para marcas chinas,
con un stock 100% de China,
dejando de lado las norte-
americanas y las japonesas.

En cuanto a los modelos
que más piden repuestos, va-
rios locales de calle Atacama
señalaron a este medio que
son móviles entre el 2015 y el
2025, dejando de lado los re-
puestos de autos nuevos de
las concesionarias.

No obstante, el crecimien
to del mercado trae también
una advertencia: a mayor vo-
lumen de transacciones, ma-
yor es la exposición al riesgo
si el comprador no verifica
adecuadamente el historial
del vehículo, puesto que
43.176 vehículos fueron sus-
traídos en 2025 según Carabi-
neros, incluyendo robos, hur-
tos y estafas. Acá la clave es
elegir un buen operador con
protocolos de verificación es-
tablecidos al modelo. 03

Fecha:
Vpe:
Vpe pág:
Vpe portada:

27/05/2026
     $35.648
    $891.200
    $891.200

Audiencia:
Tirada:
Difusión:
Ocupación:

       6.600
       2.200
       2.200
          4%

Sección:
Frecuencia:

ACTUALIDAD
0

Pág: 2


