
co habitual del rubro para los des-
gastes. “Es muy tóxico. Nosotros lo
eliminamos”, explica Cuevas. La
operación también incorpora pane-
les solares

En 2016, la familia levantó en Tie-
rra del Fuego la planta más austral
de denim del mundo. Hoy cerca del
30% del proceso productivo ocurre
en Magallanes y el 70% en Santiago.
La próxima inversión equipará con
dos máquinas Tonello la operación
patagónica. 

Estos atributos han llevado a la
Nicole Cuevas a buscar cambiar có-
mo comunica la compañía. Este año
se “tiró a la piscina”, dice y ahora su-
be videos del detrás de escena de las
sesiones de fotos, de los modelos de
pantalones, de los procesos susten-
tables y de ella misma entrevistando
en inglés a quienes los recibieron en
Italia. En dos meses, asegura, la
marca aumentó en más de 40 mil se-
guidores, algo que asegura, se ha re-
flejado también en ventas.

Reconoce que la competencia en
el rubro es dura, pero confía en su
mirada y en que la firma tiene atri-
butos diferenciadores. “Mi papá via-
jó mucho tiempo sólo buscando las
mejores tendencias, buscando ins-
piración, y ahora me llena de orgullo
ser también su compañera y que
ambos busquemos lo mejor para la
marca, ambos buscamos conoci-
miento y ser líderes de la industria
de denim en Chile”. 

Nicole Cuevas tenía seis años
cuando su padre, Richard
Cuevas, fundó Mohicano Je-

ans. Desde entonces, nunca ha usa-
do un par de jeans que no sea de la
marca familiar. “Crecí con el denim,
con la venta, con todo. Está en mi
ADN”, dice desde Italia, donde parti-
cipó en Denim Première Vision,
evento celebrado en Milán que reúne
a la industria del denim sustentable.

Estudió Derecho y entró formal-
mente a Mohicano durante la pan-
demia, en 2020, cuando las ventas
caían hasta en 70%. “En lugar de de-
bilitarnos, nos unimos como familia
y empezamos a hacer visible lo que
durante años no habíamos conta-
do”, recuerda. Hoy lidera el área de
marketing y empuja la narrativa de
Mohicano como la última fábrica de
denim en Chile.

Primero fue su padre quien viaja-
ba buscando proveedores ecológi-
cos y ahora Nicole lo acompaña en
visitas a proveedores. En Italia tam-
bién visitaron la planta de lavadoras
industriales Tonello, que les permi-
ten ahorrar hasta un 95% de agua y
cerca de 93 mil litros por día. “Las
tenemos hace más de 12 años”,
cuenta Cuevas y por eso dice que la
planta de Santiago fue la primera la-
vandería sustentable del país.

Tonello, que trabaja con Armani y
Diesel, también los provee de una
tecnología láser que reemplaza el
permanganato de potasio, el quími-

El giro sustentable y
patagónico de la última
fábrica de jeans de Chile

LIDERADO POR HIJA DEL FUNDADOR:

Nicole Cuevas busca mostrar el lado menos
conocido de la marca Mohicano. Como la
incorporación de tecnología italiana para ahorrar hasta
22 millones de litros de agua al año y así sostener una
operación productiva que se reparte entre Santiago y
Tierra del Fuego. CATERINNA GIOVANNINI

NICOLE CUEVAS Y SU PADRE, RICHARD CUEVAS, junto a las lavadoras italianas
que reducen la huella hídrica de Mohicano.
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relevante es su eficacia a concentraciones muy ba-
jas: en ensayos clínicos, formulaciones con solo
0,02% lograron disminuir en un 20% las arrugas tras
ocho semanas de uso”, enfatiza Kantor. 

POTENCIAL ECONÓMICO

Según los estudiantes, una planta industrial que pro-
cesa el orujo de forma integral (extrayendo aceite y
compuestos bioactivos) puede recuperar más de 100
millones de dólares a lo largo de su vida útil. “Aplicado
a la escala de Chile, donde se generan unas 400 mil
toneladas de orujo al año, el potencial económico es de
varios cientos de millones de dólares que hoy se van al
compostaje o al vertedero. La molécula que buscamos
producir se posiciona en el mercado con un precio de
venta de entre 30 y 230 dólares por kilo, según su pure-
za, y llega a precios más altos en la industria farmacéu-
tica y cosmética”, detalla Ignacia Díaz.

De acuerdo con la investigación, se podrían llegar a
producir cerca de 6,5 gramos de este compuesto antie-
dad por litro de orujo, gracias la implementación de
biología sintética en el modo de producción. “En una
primera etapa de experimentación en laboratorio,
apuntamos a rescatar un pequeño porcentaje del orujo
desechado en el país anualmente (0,01%), logrando
producir entre 150 y 450 gramos del compuesto. Una
vez establecida nuestra producción a escala industrial,
podríamos llegar a producir entre 15 y 45 toneladas del
compuesto al año con solo un 1% del orujo descartado.
Al precio de mercado actual, eso representaría entre 1,5
y 9 millones de dólares anuales”, agrega Díaz.

Por ahora, la limitante para escalar la solución es el
financiamiento. No obstante, los jóvenes se muestran
optimistas frente a lo que consideran una solución sos-
tenible y de baja inversión. “Para esta fase son funda-
mentales las alianzas con empresas, como viñas o cen-
tros de innovación vinícolas. Además, debido al alto ni-
vel de tecnología de nuestra solución, un paso esencial
es llevar el proyecto al evento internacional de biotec-
nología iGEM, en el cual obtendríamos acceso a bases
de datos, insumos y redes”, sostiene Mateo Quezada.

S
egún la Organización Internacional de la Vi-
ña y el Vino, por cada 100 kilos de uva proce-
sada se generan unos 25 kilos de subproduc-
tos, entre ellos, el orujo, compuesto por pie-

les, semillas, pulpa residual y tallos. Estudiantes de In-
geniería y Bioquímica de la Universidad Católica
tomaron lo que antes era un desecho, para convertirlo
en un supercompuesto antiedad llamado PomaCycle.

“El orujo de uva contiene una variedad de com-
puestos antioxidantes con potencial de aprovecha-
miento. Sin embargo, debido a la complejidad quí-
mica del residuo, hasta hoy su revalorización conti-
núa siendo una problemática para las viñas. Por es-
t o , d e c i d i m o s d a r l e o t r o e n f o q u e : a p l i c a r
biotecnología sintética para convertir estos variados
compuestos en una molécula, que tiene excelentes
capacidades de regeneración y versatilidad, facili-
tando su manejo y purificación”, explica Mateo Que-
zada, coordinador general del proyecto. 

Según Elisa Kantor, coordinadora de Logística, el
compuesto presenta ventajas importantes frente a in-
gredientes antiedad tradicionales como la vitamina C
o el retinol, porque actúa de manera integral sobre el
envejecimiento de la piel. “Estudios muestran que es-
timula la producción de colágeno tipo I (clave para
mantener la firmeza y elasticidad cutánea) en 2,7 ve-
ces y, al mismo tiempo, reduce la degradación del co-
lágeno provocada por la radiación UV”, afirma.

El activo no solo potenciaría los sistemas antioxi-
dantes naturales de la célula, sino que también mos-
traría una mejor tolerancia cutánea. “Otro aspecto

Alumnos desarrollan
antioxidante que
promete reducir las
arrugas en ocho semanas

A PARTIR DEL ORUJO DE UVA:

El equipo lo
conforman

Vicente Valdés,
Ignacia Díaz,

Rafaela Órde-
nes, Sebastián
Cordero, Elisa

Kantor y Mateo
Quezada.
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Los jóvenes detrás de la
innovación buscan alianzas para
convertir al subproducto de la
industria vitivinícola en un potente
desarrollo con aplicaciones en
cosmética y biomateriales.
FABIOLA ROMO PINO
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dos. Hoy está desarrollando programas,
yendo a colegios y eventos y está gene-
rando contenido. Ya tenemos tres perso-
nas en Dubái y la meta es seguir crecien-
do. Es una región que nos emociona,
porque el tema de la computación cuán-
tica se está trabajando en los colegios,
hay compromiso público y privado y al
menos cinco universidades tienen labo-
ratorios con este foco”, explica.

ASESORANDO A
EMPRENDIMIENTOS

Pero no es el único hito de la agenda de
Elisa Torres. Unesco, organización con la
que colabora en la elaboración de un cu-
rrículum escolar con foco en ciencia y
tecnología, la acaba de reconocer en su
lista Quantum 100, que destaca a perso-
nalidades que están dando forma al futu-
ro cuántico global. 

El año pasado también se lanzó HOP,
un juego de mesa que enseña los princi-
pios básicos de la computación cuántica,
creado por un investigador suizo y que su
red ayudó a formular, para hacerlo más
cercano al público joven. El proyecto ha
llamado la atención a nivel internacional
y se vende en el mismísimo CERN.

Además, en febrero Girls in Quantum
organizó su Q-Hackathon 2026 con el
apoyo de gigantes como Rigetti, Classiq,

T
erminó su segundo año de
estudios en Duke y define
su momento actual como
una “verdadera vorágine
de hitos”. La joven chilena

Elisa Torres parece tener una energía
infinita para llevar por el mundo su
invitación a que más jóvenes, sobre
todo niñas, se sumen a su pasión, la
tecnología cuántica.

Fue esa idea la que la motivó,
cuando aún estaba en el colegio, en
Villa Alemana, a formar Girls in
Quantum, una red que cuatro años

después no para de crecer. “Ya estamos
en 66 países y ha sido muy bonito ver có-
mo hemos pasado de solo tener presen-
cia en algunos lugares a conformar co-
munidades”, cuanta.

Girls in Quantum ya tiene un equipo de
20 personas que se dedican a gestionar
eventos, generar convenios y crear conte-
nido. Y ahora acaba de sumar un capítulo
en Medio Oriente, que se gestó cuando, a
fines del año pasado, Torres fue invitada a
presentar a Gitex Global, en Dubái.

“Es una conferencia enorme, la más
grande en que he estado. Convoca a 200
mil personas. Fueron dos días muy in-
tensos y ahí se me acercó una niña que
me dijo que era parte de Girls in Quan-
tum. Yo me sorprendí y con ella empeza-
mos a trabajar en Emiratos Árabes Uni-

Oxford Quantum Circuits (OQC) y Uni-
tary Foundation. Participaron proyectos
de más de 55 países. 

Y en abril se unió como advisor a Star-
tuplab.01, el hub deep tech que desarro-
llan Fundación Chile y Corfo. “Eso me
tiene súper feliz. Voy a apoyar como
mentora científica a quienes están con
proyectos en deep tech y robótica. En Chi-
le hay talento, pero es clave que se nutra y
un espacio como Startuplab.01 puede ser
muy relevante”, afirma.

Un rol similar es el que acaba de iniciar
en QAI Ventures, aceleradora de startups
cuánticas con sede en Basilea, Suiza. “Es
una oportunidad que me tiene muy entu-
siasmada, ya que son un actor funda-
mental en el ecosistema de deep tech eu-
ropeo. Son como un Y Combinator cuán-
tico”, afirma Torres.

Que esté en Basilea le da un toque adi-
cional, porque en esa ciudad fue donde la
chilena dio su primera charla internacio-
nal. QAI tiene presencia global, con pro-
gramas desarrollándose en EE.UU., Ca-
nadá, Singapur y Japón. “Funcionan co-
mo el puente crítico entre la investigación
de laboratorio y la comercialización real
de la computación cuántica y la IA avan-
zada. Mi rol será apoyar directamente en
la ejecución de su programa de acelera-
ción y en la preparación tecnológica de
sus startups para el mercado”, detalla.

Elisa Torres lleva a Girls in
Quantum a Medio Oriente y se
suma a aceleradora cuántica suiza

Además, colaboró en el desarrollo de un juego educativo, se integró como mentora a Startuplab.01
y será destacada a nivel global por Unesco, organización a la que ha apoyado en la formulación de un
currículum para la enseñanza de la ciencia y tecnología en escuelas. MANUEL FERNÁNDEZ B.

LA JOVEN CHILENA AVANZA EN SUS ESTUDIOS EN DUKE:

Las vacaciones en Duke le permitieron a
Elisa Torres estar un par de semanas en
Chile, las que aprovechó para dar una serie
de conferencias en universidades.
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