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Concentracion de
rondas, IA y resaca de
pandemia: el nuevo
mapa del capital de
riesgo en Chile

M En la cumbre de
DLA Piper Chile y
Endeavor, los oradores
comentaron que el
dinero fluye a menos
empresas y los
compradores premian
la rentabilidad por
sobre el crecimiento.

POR RENATO OLMOS

Atras quedaron los dias en que el
capital de riesgo celebraba rondas
con grandes valorizaciones y los
fondos firmaban cheques para los
competidores de cualquier categoria.
Ese fue el diagnéstico transversal de
la cuarta edicion del Chile Venture
Capital Summit 2026, organizado por
DLA Piper Chile y Endeavor Chile.

En dos paneles con inversionistas
y actores del ecosistema, los orado-
res dibujaron un sector en cambio
estructural, atrapado entre la con-
centracion del capital, ladisrupcién
delainteligencia artificial yla resaca

planted que “el SaaS esta muerto
como lo conocemos, pero renace”,
porque el costo de desarrollar softwa-
re cayo ylos agentes de IA “amplian
10 veces el mercado objetivo”.
Juan Fontaine (LarrainVial) sumé
el efecto en valorizaciones. Tras
la irrupcion de los nuevos mode-
los de IA en enero, los miltiplos
consolidados pasaron de 7x a 5x
en ingresos recurrentes anuales y
se evapor0 cerca de USS 1 billon de
capitalizacién bursatil en software.
Para Angeles Romo (SQM Lithium
Ventures) el ajuste golpea con mas
fuerza al capital de riesgo corporativo
corporativo y Matta reconocié que
el tercer fondo de Chile Ventures
tomo “tres veces mas” tiempo que
el anterior, porque los family offices
“se quemaron las manos” con las
valorizaciones de pandemia.

3Y la liquidez?

El segundo panel llevé el con-
trapunto ala liquidez (exits), donde
una de las conclusiones fue que los
compradores hoy premian la ren-
tabilidad por sobre el crecimiento.

Juan Fontaine (LarrainVial), Felire Matta (Chile
ithium Ventures),

Cristébal Silva (Kayyak Ventures) y Patricio Rojas

(Endeavor Chile) durante el primer panel.

Ventures), Angeles Romo (SQM

de las valorizaciones infladas de
2020-2022.

Las cifras ayudaron a confirmar
este escenario. El partner de Kayyak
Ventures, Cristobal Silva, afirmé
que las operaciones trimestrales
en Latinoameérica pasaron de 200
a 96 desde 2022, mientras que el
monto invertido se estabiliz6 en unos
USS 1.000 millones por trimestre,
con el capital fluyendo hacia menos
companias.

El segundo eje fue la disrupcion
de laIA sobre el modelo de software
(SaaS). Felipe Matta (Chile Ventures)

Bradley Gersich (DLA Piper Palo Alto)
advirtié que el retorno de 10 veces la
inversion es la excepcion. Cristobal
Silva (Fen Ventures) fue tajante:
2020-2022 son “probablemente
los peores afios” para los retornos
de los fondos chilenos, y recuperar
esos multiplos tomara cinco afios
sin pasar por una ronda a la baja.
David Pefia (Comunidad Feliz)
aterrizo el cambio con su propio
caso. La empresa, vendida a Visma
con USS 10 millones de ingresos
anuales, recibio mejores ofertas de
private equity que de capital de riesgo.



