
Rafael e Isabel Guilisasti durante el even-
to en el Principado de Mónaco.
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“La familia Guilisasti está combinando
tradición e innovación para dar forma al le-
gado vitivinícola de Chile”. Así se presentó en
Mónaco a los empresarios chilenos que re-
presentaron al país en el evento “Emprende-
dor Mundial del Año” que organiza la consul-
tora internacional EY.

En representación de los Guilisasti asis-
tieron los hermanos Isabel y Rafael, altos di-
rectivos de Concha y Toro. A comienzos de
mayo, la familia recibió en Chile el reconoci-
miento local al “Emprendedor del Año”, en
una premiación empresarial organizada por
EY y “El Mercurio”. Tal distinción los llevó a
la final global que se realizó en la Costa Azul
entre el 26 y 29 de mayo. Allí se reunieron
emprendedores provenientes de 50 países.

“El emprendimiento no es una carrera cor-
ta, es una maratón”, manifestó Rafael Guili-
sasti en los perfiles que EY elaboró para pre-
sentar a los finalistas. Su hermana Isabel, en
tanto, destacó que “la combinación de datos y
sensibilidad humana es lo que genera un im-
pacto real en el negocio” y Eduardo, quien no
pudo asistir a la ceremonia, señaló que “la uni-
dad familiar es el mensaje fundamental para
las generaciones futuras”.

“Juntos han transformado Viña Concha
y Toro en un líder mundial de la industria
vitivinícola, arraigado en la identidad chi-
lena”, afirma EY al finalizar el retrato de la
familia chilena.

Un jurado internacional compuesto por
empresarios y ejecutivos resolvió que este
año el premio fuera para Casey Morrison, Ji-
tendra Mohan y Sanjay Gajendra, fundado-
res de Astera Labs, empresa de semicon-
ductores de EE.UU. especializada en solu-
ciones de conectividad de alta velocidad pa-
ra infraestructura de IA y data centers.

POR SU LEGADO EN LA EMPRESA CONCHA Y TORO:

LA FAMILIA GUILISASTI REPRESENTÓ
A CHILE EN LA FINAL MUNDIAL DEL EVENTO

“EY EMPRENDEDOR DEL AÑO”

Los ganadores Jitendra Mohan y Sanjay
Gajendra, fundadores de Astera Labs.
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Eric Schmidt, ex-CEO de Google,
dio la semana pasada un discurso de
graduación en la Universidad de
Arizona. Cuando dijo que la inteli-
gencia artificial (IA) “tocará toda
profesión, toda aula, todo hospital y
todo laboratorio”, la sala estalló en
abucheos. “Sé lo que están sintien-
do. Los puedo escuchar”, improvi-
só. Era el tercer orador en pocas se-
manas repudiado por elogiar la IA
en una graduación estadounidense.

En Estados Uni-
dos, que junto a Chi-
na lidera el desarro-
llo global de la IA,
una encuesta de The
Economist y You-
Gov muestra que el
71% cree que la IA
avanza demasiado rápido y solo un
8% confía en que sus beneficios al-
canzarán a todos. El Papa León XIV
firmó su primera encíclica, “Mag-
nifica Humanitas”, en la que pide
un ritmo más lento en la adopción
de la IA y denuncia los nuevos mo-
nopolios del poder algorítmico.

El rechazo es más fuerte entre los
jóvenes. Solo el 18% de los estadou-
nidenses entre 14 y 29 años se declara
esperanzado frente a la IA. Los re-
cién egresados de la universidad en-
frentan el peor mercado laboral en
una década, con empresas que despi-
den masivamente y atribuyen los re-
cortes a la automatización.

La pelea ya bajó al territorio. Co-
munidades enteras se organizan

contra los data centers que alimen-
tan la IA y consumen agua y elec-
t r i c i d a d . S e g ú n D a t a C e n t e r
Watch, la oposición vecinal en Es-
tados Unidos bloqueó o retrasó
proyectos por US$ 156 mil millo-
nes en 2025, y Bloomberg estima
que casi la mitad de los previstos
para este año están demorados.

Las grandes tecnológicas enfren-
tan el rechazo con dinero. El súper
PAC Leading the Future, financiado
por la firma de capital de riesgo An-
dreessen Horowitz y por Greg Broc-
kman, cofundador de OpenAI, reu-
nió US$ 140 millones para las elec-
ciones legislativas de noviembre en
Estados Unidos, que renovarán par-
te del Congreso. La idea es respaldar
a candidatos que estén a favor de la

industria y desplazar
a los que propongan
regular la IA.

La estrategia ya da
frutos. La semana pa-
sada Donald Trump
tenía lista una orden
ejecutiva que habría

obligado a las tecnológicas a some-
ter sus modelos más avanzados a
revisiones de seguridad antes de
lanzarlos. A último minuto, un lla-
mado del inversionista David
Sacks , exzar de IA del propio
Trump, sumado a presiones de
Elon Musk y Mark Zuckerberg, lo
convenció de cancelar la orden.

Pero no será fácil impedir el surgi-
miento de una oleada populista anti-
tecnológica que ya se está incubando.
Sus candidatos harán campaña con-
tra la IA para conquistar el voto joven
y pueden empujar una sobrerregula-
ción que ralentice en serio el desarro-
llo de la IA. Todas las donaciones que
Silicon Valley pueda hacer podrían
no ser suficientes para detenerla.
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“No será fácil impedir el
surgimiento de una

oleada populista
antitecnológica que ya

se está incubando”. 

Monedas coloniales españolas rescatadas de la fra-
gata Nuestra Señora de las Mercedes.
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El 5 de octubre de 1804, cuatro fragatas españolas re-
gresaban a Cádiz desde Montevideo, cargadas con más de
500 mil monedas de plata y oro, cuando fueron intercep-
tadas por cuatro navíos de la Royal Navy. Un cañonazo
alcanzó la santabárbara de la fragata Nuestra Señora de
las Mercedes y la hizo estallar, con 275 personas a bordo.
La declaración de guerra española que siguió fue un prelu-
dio directo de la Batalla de Trafalgar (1805).

Ahora parte de ese tesoro llega a Chile. Este domingo
31 de mayo, con motivo del Día del Patrimonio, el Banco
Central abre sus puertas a las 9:00 horas, con visitas
guiadas. La novedad es la exposición temporal “Moneda,
poder y globalización: El viaje del Real de a Ocho”, que
exhibe 2.500 monedas coloniales de ocho reales de plata
rescatadas del pecio de la Mercedes, fruto de un acuerdo
entre el BC y el Ministerio de Cultura de España.

DÍA DE LOS PATRIMONIOS:

DE UNA BATALLA NAVAL
EN 1804 A LAS VITRINAS
DEL BANCO CENTRAL

Como la mayoría de sus
antecesores, la subse-
cretaria de Relaciones
Económicas Interna-

cionales (Subrei), Paula Estévez,
tiene como meta diversificar los
mercados donde se comerciali-
zan las exportaciones naciona-
les. Sin embargo, su búsqueda
está apuntando a un territorio
“no explorado” hasta ahora por
las redes bilaterales chilenas: el
continente africano.

En conversación con “El Mer-
curio”, detalló que “el 9 y 10 de
junio voy a estar en Marruecos,
firmando los términos de refe-
rencia para un nuevo acuerdo
comercial . No tenemos un
acuerdo comercial con un país
de África y parte de la política de
diversificación es abrir África al
mercado exportador chileno”.

Según detallaron desde la
subsecretaría, la agenda con-
templa reuniones con autorida-
des “de alto nivel”, además de
avanzar en las conversaciones
para iniciar una negociación for-
mal. En enero, su antecesora en
el cargo, Claudia Sanhueza, re-
cibió en Santiago a su homóni-
mo marroquí, Omar Hejira, y
juntos firmaron una declaración
conjunta reafirmando “el inte-
rés compartido de seguir forta-
leciendo la relación comercial y
de avanzar hacia una coopera-
ción económica más estructura-
da, sostenible y de largo plazo”.
Fue la primera visita de un re-
presentante comercial de este
país a Chile, informó por enton-
ces la Subrei.

¿Potencial económico?

A nivel regional, el continente
africano es por ahora un territo-
rio prácticamente “inexplora-
do” para los productos chile-
nos. Según datos del Servicio
Nacional de Aduanas, los en-
víos a esta zona sumaron ape-
nas US$ 665 millones el año pa-
sado, algo por encima de
Oceanía (US$ 320 millo-
nes), pero muy distante
de los US$ 59,6 mil mi-
llones de Asia o incluso
los US$ 13,6 mil millo-
nes de Europa.

En los últimos cua-
tro años, los envíos

chilenos a esta zona tampoco han
tenido una expansión destaca-
ble, y tienden más bien a la esta-
bilidad (ver gráfico). De acuerdo
a Gabriela Landeros, gerenta sé-
nior de Global Trade en Deloitte,
con una apertura del mercado
africano para Chile, “las oportu-
nidades probablemente estarán
en sectores donde el país ya po-
see ventajas competitivas conso-
lidadas como agroindustria, ali-
mentos, frutas frescas, frutos se-
cos, vinos, productos forestales,
celulosa y productos del mar”.

Uno de los promotores del co-
mercio en esta región fue el fa-
llecido economista Tomás Flo-
res, exsubsecretario de Econo-
mía, que escribió diversas co-
lumnas al respecto y comentó a
“El Mercurio” a finales de 2024
el potencial que observaba en la
zona: “Con África no tenemos
ningún acuerdo (…). Hoy día
una familia sudafricana de in-
greso medio-alto come sushi y
toma vino, pero no come salmón
chileno ni toma vino chileno,
por los aranceles que tienen”.

Ingreso estratégico

Desde la Subrei aseguran que
la entrada en Marruecos es espe-
cialmente relevante. Desde lo ne-
tamente comercial, destacan que
es “una economía de casi 40 mi-
llones de habitantes, siendo un
destino que despierta gran inte-
rés para nuestro sector agroin-
dustrial”. Sin embargo, a nivel es-
tratégico, remarcan “su posición
geográfica estratégica en el norte
de África, siendo un puente de
entrada para el resto de los paí-
ses”, además de su política de
apertura a la inversión extranjera.

Aunque el intercambio co-
mercial entre Chile y Marruecos
ha crecido a una tasa promedio
de 24,9% en los últimos cinco
años, está lejos de liderar entre
los principales destinos africa-
nos de las exportaciones nacio-
nales, donde destacan Costa de
Marfil y Nigeria.

África: La nueva
frontera comercial

que busca abrir la Subrei
En los próximos días, la subsecretaria
Paula Estévez viajará a Marruecos
para firmar los términos de referencia de
un eventual tratado con Chile, el primero
del país en este continente.

A TRAVÉS DE UN NUEVO ACUERDO BILATERAL 
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jefa de la

Subrei.
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