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“
En Econorent, número uno
en servicio de Rent a Car en
Chile, sabemos movernos

bien y entendemos lo que significa
para una empresa administrar una
flota propia de vehículos. Mantener
una flota requiere tiempo, personal,
talleres y lidiar constantemente con
imprevistos que pueden retrasar la
producción o los despachos. En
Econorent entendemos que el
verdadero valor de un negocio no
radica en ser dueño de los
automóviles, sino en asegurar que
su operación nunca se detenga.
Por eso, invitamos a las empresas
a moverse con nosotros y conocer
nuestra solución de Leasing
Operativo”, sostiene Rodrigo
Donoso, gerente general de
Econorent.

El ejecutivo además sostiene
que el cambio que ha
experimentado la industria resulta
evidente. “Las empresas
entienden que su giro no es
administrar vehículos. Su foco
debe estar en el corazón de su
negocio. Por eso, el Leasing
Operativo de Econorent ofrece una
solución eficiente, comprometida y
alineada con los mismos objetivos
de nuestros clientes: operar su
flota con la mejor calidad y
eficiencia para moverse con
seguridad y oportunidad. Nuestro
Leasing Operativo es un seguro de
continuidad operacional”, explica.

Con más de 26 años de
trayectoria y sucursales desde
Arica hasta Punta Arenas,
Econorent diseñó su servicio de
Leasing Operativo para resolver las
principales complicaciones
logísticas de sus clientes

app, plataformas GPS y telemetría,
que evolucionan constantemente
para permitir a los clientes conocer
el estado de su flota, controlarla y
planificar sus movimientos o rutas.
Todo esto respaldado por un
riguroso modelo de gestión que
incluye un administrador de
contrato y un ejecutivo comercial
asignados a cada cuenta”,
puntualiza Rodrigo Donoso.

EFICIENCIA FINANCIERA SIN
SORPRESAS

Moverse con Econorent permite
a las empresas destinar sus
capacidades financieras y capital de
trabajo directamente a las
necesidades de su negocio, sin
desviar tiempo ni recursos en la
administración y financiamiento de
una flota propia. Así, las empresas
transforman gastos impredecibles
en una cuota mensual fija,
obteniendo además beneficios
tributarios directos junto a un
partner estratégico alineado cien
por ciento con sus objetivos y que
se mueve a su lado. Esta tarifa
única incluye todo: mantenimientos
preventivos y correctivos,
renovación de permisos, pago de
patentes, SOAP, cambio de
neumáticos y seguros con
coberturas especiales adaptables al
riesgo de cada industria.

continuidad operacional y asegurar
la movilidad de la flota según las
necesidades específicas de cada
industria, porque no todos se
mueven igual. En Econorent
cuentan con una amplia flota de
reemplazo en distintas categorías,
siempre disponible para mantener
a sus clientes en movimiento.
Desde la empresa agregan que la
invitación es clara: “venir a
moverse con Econorent”.

DESCENTRALIZACIÓN Y
TECNOLOGÍA AL SERVICIO DEL
CONTROL

Otro desafío frecuente para las

empresas es la falta de trazabilidad
al operar en distintas regiones. Para
enfrentarlo, Econorent ha invertido
fuertemente en infraestructura y
digitalización. La compañía cuenta
con una extensa red de talleres
propios a nivel nacional, con
equipos técnicos de primer nivel,
comprometidos con la calidad y la
seguridad, capacitados y
certificados por las marcas más
importantes de la industria. Esto
garantiza un estándar homogéneo
de servicio bajo certificaciones ISO
9001 y prioridad absoluta para las
flotas de sus clientes.

“Implementamos un sistema de
autogestión a través de nuestra

corporativos, contando con un
equipo profesional y comprometido
en entregar el mejor servicio y la
movilidad que las empresas
necesitan.

EL FIN DE LA INEFICIENCIA Y LA
FLOTA DETENIDA

Uno de los mayores temores en
las operaciones de cualquier
empresa es tener vehículos
detenidos o en taller, lo que se
traduce en trabajadores inactivos y
clientes insatisfechos.

Por eso, las estrategias de
reemplazo flexibles con que cuenta
Econorent permiten entregar

“MUÉVETE CON NOSOTROS”:

Con más de 26 años de trayectoria y sucursales desde Arica hasta Punta Arenas, Econorent diseñó su servicio de Leasing
Operativo para resolver las principales complicaciones logísticas de sus clientes corporativos, contando con un equipo
profesional y comprometido en entregar el mejor servicio y la movilidad que las empresas necesitan.

La invitación estratégica de Econorent
a los desafíos logísticos de las empresas

En Econorent cuentan con una
amplia flota de reemplazo en
distintas categorías, siempre

disponible para mantener a sus
clientes en movimiento.
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urante años, smart fue
reconocida globalmente
como una marca ligada a

la movilidad urbana y a vehículos
compactos pensados para la
ciudad. Sin embargo, esa
definición quedó atrás. Hoy, la
firma vive una transformación
internacional que también
comienza a consolidarse en
Chile, donde ya exhibe una gama
eléctrica más amplia, sofisticada
y alineada con las nuevas
demandas de movilidad.

Desde su llegada oficial al país
a comienzos de 2025 de la mano
de Kaufmann, smart ha avanzado
en posicionar una propuesta que
combina diseño, tecnología,
seguridad y electromovilidad, en
un mercado que muestra una

convertido en el modelo más
vendido de la marca en Chile,
reflejando el interés de
consumidores que buscan
vehículos eléctricos con diseño
distintivo, conectividad y una
experiencia de manejo dinámica
y distintiva, esto gracias a que
mantiene características técnicas
que hereda desde los primeros
smartForTwo como son la
tracción trasera, las ruedas
ubicadas en los extremos, una
excelente distribución del peso,
entre otras que permiten
diferenciar la propuesta de la
marca.

“Para 2026 vemos un mercado
chileno cada vez más dinámico y
competitivo. Desde smart
creemos que esa competencia
es positiva, porque acelera la
adopción de la electromovilidad y
permite seguir avanzando en
infraestructura y desarrollo para
este ecosistema”, agrega
Cifuentes.

nuestro caso destaca el diseño
innovador, la seguridad 5
estrellas EuroNCAP de una
marca desarrollada bajo
estándares europeos y el
respaldo que entrega llegar de la
mano de Mercedes-Benz y
Kaufmann a Chile”, explica
Fernando Cifuentes, brand
manager de smart Chile.

La recepción del mercado ha
acompañado ese proceso. Hasta
ahora, el smart #3 se ha

eléctrico de lujo.
Así, mientras el smart #1 se

posiciona como una alternativa
urbana y tecnológica, y el #3
destaca por su propuesta más
deportiva y de diseño, el nuevo
#5 amplía el espectro de la marca
hacia usuarios que buscan mayor
espacio y versatilidad,
manteniendo el sello estético y
tecnológico que caracteriza a
smart a nivel global.

“smart se integró oficialmente
al mercado chileno en marzo de
2025 y desde entonces la
experiencia ha sido muy positiva,
especialmente porque el público
chileno muestra cada vez más
interés por la movilidad eléctrica
y sus beneficios respecto a los
vehículos a combustión, en

creciente apertura hacia este tipo
de soluciones. La incorporación
de los modelos #1, #3 y
recientemente #5 refleja
precisamente esa evolución: una
marca que amplía su alcance y
que busca responder a distintos
perfiles de usuarios y estilos de
vida.

El hito más reciente es el
arribo del smart #5, modelo que
define un punto de inflexión en la
estrategia de la marca en Chile.
Más allá de representar una
nueva incorporación al portafolio,
el vehículo evidencia cómo smart
dejó de enfocarse
exclusivamente en la movilidad
urbana compacta para abrirse
paso en segmentos más amplios
y versátiles dentro del mercado

CONSOLIDACIÓN:

La marca profundiza su posicionamiento en el mercado local con una propuesta que hoy integra los
modelos #1, #3 y #5, ampliando su alcance hacia distintos estilos de vida y consolidando su
apuesta por una electromovilidad de lujo, conectada y diseñada para el futuro.

smart acelera una nueva etapa en Chile
con una gama eléctrica más amplia y sofisticada

Con esta nueva etapa,
smart proyecta seguir
fortaleciendo su presencia
local durante los próximos
años, potenciando tanto su
oferta de productos como
la experiencia asociada a la
electromovilidad.

FUTURO
AUSPICIOSO
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Fernando Cifuentes, brand
manager de smart Chile.
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Nuestro objetivo es

que el cliente se

suba al vehículo y se

preocupe solo de

hacer crecer su

empresa. Del resto,

nos encargamos

nosotros. Somos su

socio estratégico en

terreno. Ven a

moverte con

nosotros”.

Rodrigo Donoso,
gerente general de

Econorent.

smart se integró oficialmente al
mercado chileno en marzo de 2025
y desde entonces la experiencia ha

sido muy positiva.

De la mano de Kaufmann,
smart ha avanzado en
posicionar una propuesta
que combina diseño,
tecnología, seguridad y
electromovilidad.
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