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ACTUALIDAD

Estados Unidos sigue
siendo el destino mas
fuerte, aunque la
presencia en Asia,
sobre todo en China,
podria potenciarse
desde Biobio.

Por Nicolis Arrau Alvarez
nicolasalvarez@diarioelsurd

aindustria del salmén suma
| hoy procesos tecnolégicos
ue apuntan a optimizar pro-
cesos. En la Region, por ejemplo,
estos esfuerzos se llevan a cabo a
partir de iniciativas que impulsan
las empresas Camanchaca y Blu-
mar, desde donde indican que la
ideaesmejorarla cadenadeenvios
yconsolidar aBiobio comoel gran
polo logistico-exportador de la
Macrozona Sur de Chile.

Desde Salmones Camanchaca,
compaiia con una fuerte presen
cia en la comuna de Tomé —esta
industria genera unos 800 em-
pleosen lazona-,sefialan que pa
ra responder a las exigencias del
paisy de los mercados han impul-
sado planes de modernizacion y
transformacién digital ensus pro-
cesos, lo que en 2025 se vio refle
jado en la incorporacion de inte-
ligencia artificial (IA) para opti-
mizar la planificacién producti-
va, fortalecer la trazabilidad y me-
jorar la eficiencia operacional en
toda la cadena de valor.

En sus centros de cultivo han
incluido sistemas de mitigacién
contra floraciones algales y bajas
deoxigenoen el agua,con un mo-
nitoreo en tiempo real basadoen
IA para detectar amenazas, 0 una
plataforma integral con datos en
tiemporeal y herramientas anali
ticas basadas en IA que permiten
tomardecisionesrdpidas, eficien-
tes y estandarizadas, incluyendo
la capacidad de operacion remo-
tadesde un centrode control,en
tre otras medidas.

“En Biobio estamos incorpo-
rando mds innovacion en nues
tros procesos industriales, como
por ejemplo un clasificador au-
tomdticode filetes basado en in
teligencia artificial en la planta
de Tomé, tecnologia que utiliza
cdmaras y modelos predictivos
para evaluar atributos de calidad
en tiempo real conforme a es-
tdndares técnicos definidos. Esto
permite reducir la variabilidad

Dispositivos automaticos de clasificacion y alimentacion remota son parte de las tecnologias

Industria salmonera refuerza uso de
[A en procesos y mira a nuevos paises

Salmones Cam;mcfma da trabajo a unas 800 personas en la comuna de Tomé.

29

concesiones acuicolas
propias y 29 centros
de cultivo registra
Salmones Blumar. “Eso
exige avanzar”, dicen.

asociada al error humano, mejo
rar la calidad de la informacién
y fortalecer la toma de decisio-
nes en linea, aumentando la efi-
ciencia y el control operacional
de la planta”, cuenta Ricardo
Garcia, vicepresidente de Sal-
mones Camanchaca.

Pedro Pablo Laporte, gerente de
Negocios de Salmones Blumar
~cuyo planta de proceso se ubica
en Talcahuano-, suma que la sal
moniculturaesunaindustriaque
ha avanzado de manera impor-
tante en integracion tecnolégica
durante los ultimos aiios, algo

que a su juicio ha sido clave para
fortalecer la eficiencia operativa,
el monitoreo de los centros y la
sostenibilidad delas operaciones.

“Hoy operamos 29 centros de
cultivo y 55 concesiones acuico-
las propias, loque nos exige avan-
zar constantemente en innova-
cion y automatizacion para hacer
mds eficiente y sostenible nues-
tra operacién. Contamos con sis-
temas de alimentacién remota,
monitoreo en linea de variables
ambientales y plataformas de
andlisis de datos que nos permi
ten tomar decisiones mds preci-

sas y en tiempo real sobre el bie-
nestar de los peces y el desempe-
fio productivo”, detalla.

Hoy, de hecho, impulsan pro-
yectos de transformacién e inno-
vacion como ContraCorriente,
que buscan modernizar la opera
cién y aumentar la competitivi-
dad del negocio salmonero. “Un
ejemplo concreto que sigue me-
jorando es lasala de alimentacién
remota con que abordamos el
100% de nuestros centros enam-
basregiones,en que seguimos in-
corporando nuevas herramientas
paraalimentary mayores niveles

de automatizacion®, afirma.

PROYECCION DE
MERCADOS

En Salmones Blumar insisten
en que estas tecnologias son im-
portantes para responder a las exi
gencias de los mercados interna
cionales, donde existe una cre-
ciente demanda por productos
con altos estindares de calidad,
sostenibilidad y transparencia. Si
bien Estados Unidos sigue siendo
un mercado estratégico para la
firma, también contindan forta-
leciendosu presenciaen Asia, Eu
ropa y Sudamérica.

“La incorporacién de nuevas
herramientas nos permite mejo-
rar la consistencia del producto,
optimizar la logistica y fortalecer
todalacadena productiva, poten
ciando asi nuestra competitivi-
dady capacidad de consolidar re-
laciones comerciales de largo pla-
zoendistintos mercados interna
cionales”, sefiala Laporte.

En Salmones Camanchaca, en
tanto, precisan que Biobio cum
ple un rol estratégico para la ca-
denaexportadora del salmén chi-
leno, pues desde los puertos de
Coronel, San Vicente, Lirquén y
Penco se exporta el 50% del total
de envios de salman, casi 450 mi
llones de kilos, “manteniendo es-
tdndares muy altosen inocuidad,
bioseguridad y trazabilidad en ca-
da etapa del proceso”.

Actualmente, su estrategia in
ternacional combina la consoli-
dacién de mercados histéricos
conel fortalecimientode destinos
altamente exigentes. Estados Uni
dos lidera la demanda de salmén
atldntico, mientras que Japén ha
sido el destino clave para el sal-
mon coho, y Brasil lidera las ex-
portaciones de menor valoragre
gado, “pero Chinay Asiaen gene-
ral estan mostrando grandes au-
mentos en lademanda, y es posi
ble que en pocos afos la primera
lidere el volumen consumido
mundial”, segiin Garcia.



