CAMPO

Surerio

Fecha: 01/06/2026 Audiencia: 108.300 Seccioén:

Vpe: $177.805 Tirada: 36.000 Frecuencia: 0
Vpe pag: $226.330  Difusion: 36.000

Vpe portada: $226.330  Ocupacion: 78,56%

CONTRAPORTADA

actualidad

RAMIRO POBLETE FERNANDEZ,
Ingeniero Agrénomo (UFRQOYAsesor
Accion Fruit, Asesoria y Consuftoria Fruticola

a fruticuliura en Chile se ha
cimentado en una indusiria
predominantemente de ex-

riacién a diversos paises

n el mundo tomando la
gran oportunidad de poder abaste-
cer con fruta fresca en conlra este-
cién a las principales economias de-
sarrolladas como los E.UA; UE y
Glfimamente el lejano oriente. Es asf
comoen la temporada recién pasa-
da 202526 el valor de exportacién
de frutas ascendié a los $7.350 mi-
llones de délares FOB (Boletin de
fruta, Odepa Mayo 2026).

Tomando los dltimos 25 afios la
tendencia es clara donde se obser-
va un incremento sostenido en la su-
perficie plantada a nivel nacional
con una fasa de incremento Infer pe-
riodo en promedio de +14%. Si
consideramos la zona sur desde los
regiones del Bio-Bio; La Araucania;
Los Rios y Los Lagos la tendencia es
similar con un promedio de incre-
mento del +40% Inter periodo.

Por ofro lado, la zona sur ha au-
mentado su participacién porcen-
tual en relacién con la superficie na-
cional pasando de un 4% a un
9,4% en el periodo andlizado.

Las razones de este crecimiento e
infegracién de la fruticultura hacia
el sur se deben a tres factores: a. El
cambio climdtico con condiciones
mas favorables para las especies
frutales; b. La mayor disponibilidad
de agua y menor costo de la fierra
y c. El desarrollo genético con nue-
vas especies y variedades adapta-
das al sur. Por lo tanto, los agricul-
tores ven en esto una oportunidad
de diversificar, disminuir el riesgo
productivo y opfar a potencidles ren-
tabilidades mayores para una mis-
ma unidad productiva.

No obstante, nuesira economia de
libre mercado estd sujeta a los cam-
bios en los hébitos de consumo de
“clientes en el mundo”; a la fuerte
compelencia con ofros paises pro-
duciores en el hemisferio sure inclu-
s0 a la sobreoferta o sobreproduc-
cién inferna. Prueba de esto es el
caso de La uva de mesa y el arén-
dano donde Chile fue rapidamente
destronado por Perl como el primer

La fruticultura chilena y su
expansion hacia el sur:
oportunidades y desafios

Grdfico: Tendencia de Crecimiento de la superficie fruticola plantada a nivel nacional v/s zona sur
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Grafico. Superficie plantada de Ardndanos y Cerezos a nivel nacional
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exportador mundial, asi como la
caida de la rentabilidad de las ce-
rezas dada la sobrecferia nacional.

Entonces debemos comprender
la fruticultura de exportacion como
un rubro dindmico, donde se estd en
la bisqueda constante de “venta-
nas atracfivas de ventas comercio-
les” asi como el desarrollo de mer-
cado para nuevas especies frutico-
los y nuevas variedades con rente-
bilidades atracfivas.

Ardndanos
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Algunos ejemplos son:

El arandano: Los primeros inno-
vadores nacionales detectaron hé-
bilmente una oportunidad para ex-
portar ardndano fresco a los E.U.A.
y se establecié los primeros huertos
comerciales a principios de los 90s
en nuesira zona sur. De ahi se formé
una industria de alio valor llegando
alas 18 mil hectéreas, pero que con
lar irrupcién de Perd se ajusté a 14
mil. Hoy vemos un renacer del culti-
vo.

(erezos

El cerezo: El boom de exporta-
cién de Cerezas se logré al abrir
mercado ol lejanc oriente, bajo la
firma del fratado de libre comercio
con China elafio 2007. Esimpresio-
nante analizar el crecimiento en su-
perficie plantada en 20 aiios pasan-
do de 7.600 a 90.000 hectéreas,
es decir un 1000%. Aqui sucedié el
principio bésico de la economia de
mercado donde a mayor oferta man-
teniendo una demanda estable, el

precio baja.

En resumen, cada especie frutal
fiene su propio andlisis, diagnéstico
y prondstico y por cada zona, loca-
lidad y variedad, aqui no aplica ge-
neralizar lo que sucede en la frufi-
cultura como un todo, dado que in-
cluso para una misma especie fru-
fal existen productores con resulta-
dos disfintos, rentabilidades positi-
vas y negativas. Otras especies fru-
fales profagonistas de nuestra zona
sur son: Manzanos, Avellano Euro-
peo; Nogales; Frambuesas y el mer-
cado de niche de la Zarza Parrilla.

RECOMENDACIONES

En todos los casos mis recomen-
daciones para todos los agriculto-
res que deseen ingresar al rubro,
asi como los fruticuliores ya estable-
cidos son:

a) Evaluar, disefiar, establecer y
manejar sus huertos con la mayor in-
formacién, experiencia y asesoria
posible desde el dia uno, dado que
el éxito es la sumatoria de buenas
decisiones en el tiempo que se fra-
duce en toneladas por hectérea de
fruta premium en calidad y condi-
cién.

b) Mantener un control de gestion
y costos de su sistema productivo.
Cuando los refornos netos a produc-
for por venta de fruta en US$/kg
son altos, siempre se asegura una
rentabilidad, sin embargo, cuando
se estrechan, por las razones antes
andlizadas es fundamental saber
cuanto cuesta producir un kilo de
fruta (US$/kg) y con eso esiablecer
el punto de equilibrio.

c) Detectar los cambios del merca-
do, las tendencias de consumo y el
crecimiento de la competencia, da-
do que este rubro depende 100%
de lo que sucede en el mundo tan-
fo consumidores como produciores.
Al respecto la asociatividad de pro-
duclores y su integracién en la ca-
dena de valor de productor a ex-
portador le oforga un mayor domi-
nio de su negocio, por lo fanto, las
iniciativas y apoyos de CORFO;
PROCHILE; FIA, INIA son fundamen-
fales para concretar la prospeccion
tecnoldgica, giras, misiones y aso-
ciafividades estratégicas.



