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L
a fruticultura en Chile se ha

cimentado en una industria

predominantemente de ex-
portación a diversos países
en el mundo tomando la

gran oportunidad de poder abaste-
cer con fruta fresca en contra esta-

ción a las principales economías de-
sarrolladas como los E.U.A .; UE y
últimamente el lejano oriente. Es así
como en la temporada recién pasa-
da 2025-26 el valor de exportación
de frutas ascendió a los $7.350 mi-
llones de dólares FOB (Boletín de
fruta, Odepa Mayo 2026).
Tomando los últimos 25 años la

tendencia es clara donde se obser-
va un incremento sostenido en la su-

perficie plantada a nivel nacional
con una tasa de incremento Inter pe-
ríodo en promedio de +14%. Si
consideramos la zona sur desde las

regiones del Bio-Bio; La Araucanía;
Los Ríos y Los Lagos la tendencia es
similar con un promedio de incre-
mento del +40% Inter período.

Por otro lado, la zona sur ha au-
mentado su participación porcen-
tual en relación con la superficie na-

cional pasando de un 4% a un
9,4% en el período analizado.

Las razones de este crecimiento e

integración de la fruticultura hacia
el sur se deben a tres factores: a. El
cambio climático con condiciones
más favorables para las especies
frutales; b. La mayor disponibilidad
de agua y menor costo de la tierra
y c. El desarrollo genético con nue-
vas especies y variedades adapta-
das al sur. Por lo tanto, los agricul-
tores ven en esto una oportunidad
de diversificar, disminuir el riesgo
productivo y optar a potenciales ren-
tabilidades mayores para una mis-
ma unidad productiva.

No obstante, nuestra economía de

libre mercado está sujeta a los cam-
bios en los hábitos de consumo de
"clientes en el mundo"; a la fuerte

competencia con otros países pro-
ductores en el hemisferio sur e inclu-

so a la sobreoferta o sobreproduc-
ción interna. Prueba de esto es el
caso de La uva de mesa y el arán-
dano donde Chile fue rápidamente
destronado por Perú como el primer
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Gráfico: Tendencia de Crecimiento de la superficie frutícola plantada a nivel nacional v/s zona sur
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Gráfico. Superficie plantada de Arándanos y Cerezos a nivel nacional
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exportador mundial, así como la Algunos ejemplos son:
caída de la rentabilidad de las ce- El arándano: Los primeros inno-
rezas dada la sobreoferta nacional. vadores nacionales detectaron há-

Entonces debemos comprender bilmente una oportunidad para ex-
la fruticultura de exportación como portar arándano fresco a los E.U.A.
un rubro dinámico, donde se está en y se estableció los primeros huertos
la búsqueda constante de "venta- comerciales a principios de los 90s
nas atractivas de ventas comercia- en nuestra zona sur. De ahí se formó
les" así como el desarrollo de mer- una industria de alto valor llegando
cado para nuevas especies frutíco- a las 18 mil hectáreas, pero que con
las y nuevas variedades con renta- la irrupción de Perú se ajustó a 14
bilidades atractivas. mil. Hoy vemos un renacer del culti-

vo.

El cerezo: El boom de exporta-
ción de Cerezas se logró al abrir
mercado al lejano oriente, bajo la
firma del tratado de libre comercio
con China el año 2007. Es impresio-
nante analizar el crecimiento en su-
perficie plantada en 20 años pasan-
do de 7.600 a 90.000 hectáreas,
es decir un 1000%. Aquí sucedió el
principio básico de la economía de
mercado donde a mayor oferta man-
teniendo una demanda estable, el

precio baja.
En resumen, cada especie frutal

tiene su propio análisis, diagnóstico
y pronóstico y por cada zona, loca-
lidad y variedad, aquí no aplica ge-
neralizar lo que sucede en la fruti-
cultura como un todo, dado que in-
cluso para una misma especie fru-
tal existen productores con resulta-

dos distintos, rentabilidades positi-
vas y negativas. Otras especies fru-

tales protagonistas de nuestra zona
sur son: Manzanos, Avellano Euro-
peo; Nogales; Frambuesas y el mer-
cado de nicho de la Zarza Parrilla.

RECOMENDACIONES
En todos los casos mis recomen-

daciones para todos los agriculto-
res que deseen ingresar al rubro,
así como los fruticultores ya estable-
cidos son:

a) Evaluar, diseñar, establecer y
manejar sus huertos con la mayor in-
formación, experiencia y asesoría
posible desde el día uno, dado que
el éxito es la sumatoria de buenas
decisiones en el tiempo que se tra-
duce en toneladas por hectárea de
fruta premium en calidad y condi-
ción.

b) Mantener un control de gestión
y costos de su sistema productivo.
Cuando los retornos netos a produc-

tor por venta de fruta en US$/kg
son altos, siempre se asegura una
rentabilidad, sin embargo, cuando
se estrechan, por las razones antes
analizadas es fundamental saber
cuanto cuesta producir un kilo de
fruta (US$/kg) y con eso establecer

el punto de equilibrio.

c) Detectar los cambios del merca-
do, las tendencias de consumo y el
crecimiento de la competencia, da-
do que este rubro depende 100%
de lo que sucede en el mundo tan-
to consumidores como productores.

Al respecto la asociatividad de pro-
ductores y su integración en la ca-
dena de valor de productor a ex-
portador le otorga un mayor domi-
nio de su negocio, por lo tanto, las

2.880

iniciativas y apoyos de CORFO;
PROCHILE; FIA, INIA son fundamen-
tales para concretar la prospección
tecnológica, giras, misiones y aso-
ciatividades estratégicas.
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