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Titulo: Albemarle paga a Corfo 467 millones a septiembre por el litio

as dos empresas
tienen contratos
similares para el

valente a US$ 2.307 millones, segun
sus tiltimos balances.
El otro gran productor es Albe-

tiembre de LCE (carbonato de litio
equivalente), segiin respondié Cor-
fo a Pulso.

tiene como accionistas principalesa
Julio Ponce y la china Tiangi. En el
primer trimestre vendio a US$ 38

les robustos v se mantendrian asi
durante 2023, ha pronosticado SQM.
Los montos pagados sonmuchomas

producto estrella  marle, que en el tercer trimestre Ast, la cifra de Albemarle repre- milla tonelada, enelsegundo,aUS$  auspiciosos para el Fiscoque lo pre-
deChileen2022.  pagdUS$261,7millones, cifraquese  senta el 33,3% de lo que produjo 54 mil y en el tercero volvié a subir  visto por Corfo. A fines de octubre,
Laestadouniden-  suma los US$ 200 millones del pri-  SQM desde el salarde Atacama. Un  a otro récord de US$ 56 mil. José Miguel Benavente, vicepresi-

se Albemarle lo

firmé en 2016;
SOM lo hizo en 2018. Ambas por
cambios en el contrato que negocio
bajo su administracion el exjefe de
Corfoen el segundo gobierno de Mi-
chele Bachelet, Eduardo Bitran. Has-
taantes de esos cambios, lasempre-
sas pagaban una cifra equivalente al
6,8% de sus ventas. La renegocia-
cidn establecié una tabla de pagos
que llega al 40% marginal cuando el
precio supere los US$ 10milla tone-
lada métrica. Y como lademanda por
litio se dispard en el mundo por el
auge de la electromovilidad y el uso
intensivo de las baterias de litio, el
precio ha llegado a sobrepasar los
USS$ 50 mil.

Entre enero v septiembre, SQM
pagd a Corfo por concepto de arren-
damiento de las pertenencias mi-
nerasen el salar de Atacama el equi-

mer semestre, respondio Corfo con-
sultada por Pulso. Asi, en total Albe-
marle ha pagado a Corfo por sus per-
tenencias en el salar de Atacama,
donde las dos companias operan,
unos US$ 461 millones entre enero
v septiembre. La cifra equivale al
20% de lo que pagd SQM, lo que re-
sultanatural: la estadounidense pro-
duce menos que la chilena.

Sin embargo, proporcionalmente
pagamenos que SQM, sise conside-
ran los volumenes de ambas empre-
sas. Entre enero y septiembre, SQM
produjo, segin sus balances, unas 114
mil toneladas de litio. Por trimestre
fue asi: 38 mil toneladas entre ene-
roy marzo, 34 mil toneladas enel se-
gundo trimestre, y 42 mil entre ju-
lio y septiembre, el mejor trimestre
de su historia.

Albemarle, encambio, produjo 38
mil toneladas entre enero y sep-

tercio, pero con otra salvedad: SQM
produce también hidréxido vy no
solocarbonatode litio, que tiene un
precio mayor.

JPor qué, entonces Albemarle
pago entre enero y septiembre el
20% de lo que pago SOQM si en rea-
lidad produjo el 33% de lo que pro-
dujo su competidor?

Corfo respondi6 lo siguiente: “En
relacion a la proporcionalidad de las
rentas pagadas a Corfoentre ambas,
éstas estdn en funcion a la venta de
productos y no a la produccion, por
lo tanto, es relevante indicar que la
proporcionalidad es un factor que
depende exclusivamente de lospre-
cios promedios que las empresas
venden sus productos a sus clientes
finales”.

Los precios a los que Albemarle
vende asus clientes no son puiblicos.
Si los divulga SQM, la empresa que

Ladiferencia, segin observadores
de este mercado, podria radicar tam-
bién en otro asunto: SQM ha eleva-
dordpidamente suproducciony tie-
ne un porcentaje cada vez mas alto
que vende en el mercado spot, cu-
yos precios son mds altos. Asi, la
proporcion de su produccion que
vende a precios fijos es menor y su
precio promedio, mds alto. Alcierre
de 2021, el 50% de sus voliimenes es-
taban contratados a precios fijos. Al
primer semestre de este ano, SQM
informaba que el 70% de sus volu-
menes de venta tienen precios varia-
bles, el 15% estaba en renegociacion
y otro 15% estaba contratado a pre-
cios fijos. Al tercer trimestre ya no
detalld esos porcentajes.

En total, ambascompanias han pa-
gadoa Corfo casi US$2.800 millones
en 2022. Y resta el cuarto trimestre,
que mantiene precios internaciona-

Albemarle paga a Corfo USS 467
millones a septiembre por el litio

La estadounidense produjo 38 mil toneladas al tercer trimestre. La cifira es un tercio de lo que produjo SQM.
Pero el pago de Albemarle a Corfo por el arriendo de pertenencias equivale al 20% de lo que cancel6é SQM. La
diferencia, dice Corfo, estd en los precios de venta. Albemarle afirma que sus contratos a precio fijo estan
migrando a variables y que en la segunda mitad de 2022 sus precios serdn similares a los de su competencia.

Un reportaje de LEONARDO CARDENAS

Ta

dente ejecutivo de Corfo, estimaba ci-
fras que ya fueron ampliamente su-
peradas. “Corfo cerraria el ano con-
tractual 2022 con cerca de US$ 2.500
millones entre SOM y Albemarle.
Para 2023 se espera recaudar entre
US$1.400 millonesy US$1.800 mi-
llones”, dijo Benavente a Pulso.

La respuesta de Albemarle

Laexplicacion de Albemarle apun-
taa lo mismo: las diferencias de pro-
ducciony precios. La estadouniden-
se apunta que tiene autorizacion
para extraer 442 litros por segundo
de salmuera versuslos 1.700 de SQM.
“Esta diferencia explica en parte las
distintas cifras de produccién y, por
tanto, deaportes al Estado”, dice lg-
nacio Mehech, VP de asuntos corpo-
rativos y country managerde Albe-
marle, a Pulso.

Lacompafifa asegura que el acuer-
do de 2016 hace que Albemarle pa-
gue a Corfo lamayor comisién por li-
tio mundial, superior en mds de
300% a la de otros paises. Las tasas,
que llegan hasta el 40%, se calculan
sobre el precio pagado por los clien-
tes finales, precisa.

Y esahidonde explica parte de la
distancia con SQM. “A diferencia
de otras empresas, que tratan de
vender sus productos principal-
mente en el mercado spot, Albe-
marle ha desarrollado alianzas es-
tratégicas de largo plazo con las
principales empresas de la cadena
de suministro de vehiculos eléctri-
cos”, dice. Pero eso estd cambian-
do. “Nos hemos movido de mane-
ra exitosa desde precios fijosala fi-
jacion de precios basados en
indices, por lo que nuestros precios
estan aumentando sustancialmen-
e, pero con un retraso en compa-
racion conelmercado spot”, agre-
ga Mehech.

Albemarle explica que hasta el
primer semestre muchos de esos
contratos a precio fijo seguian vi-
gentes, pero que recientemente in-
formda inversionistas “importan-
tes aumentos de precios en compa-
racion con el segundo trimestre e
indicamos que nuestras ventas au-
mentaran sustancialmente en el
ultimo trimestre de 2022”.

“Estimamos que en la segunda
mitad de este afio nuestro precio y
elde lacompetencia serdn muy si-
milares”, agrega Mehech, quien pre-
cisa que, porello, los pagos de Albe-
marle al Estado de Chile aumentardn
mas de 14 veces con respecto al afo
pasado.

“Ademds, al ano 2043 habremos
hecho la mayor contribucion del sec-
torprivadoa investigacion y desarro-
llo, la que llegard a US$ 300 millo-
nes”, concluys. @
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