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Juan Manuel Sanhueza, gerente de
Marketing y Experiencia Cliente Portillo Sur:
“Es necesario transformar diagndsticos
conocidos en avances concretos y sostenidos”

no de los principales

desafios de La Arauca-

nia es fortalecer su ca-

pacidad de articula-

cion para transformar

diagnosticos conoci-
dos en avances concretos y sosteni-
dos.

En ese proceso, contar con indica-
dores claros y acordados es funda-
mental, no como una légica de con-
trol, sino como una herramienta de
gestion que permita priorizar bien,
corregir a tiempoy enfocar mejor los
esfuerzos.

La region tiene atributos muy va-
liosos:identidad, diversidad cultural,
arraigo territorial, sentido de comu-
nidad y una escala humana que fa-
vorece relaciones mas cercanasy es-
pacios de confianza. Aello se suma

una capacidad formativa
relevante, a través de
universidades, insti-
tutos profesionales 4
y centros de forma-
cion técnica, que
puede aportar
mucho mas cuan-
do se vincula de
manera efectiva
con las necesida-
des del territorio y

su desarrollo produc- W&,
tivo.

Cuando esa conexion se
fortalece, también se fortalece
la capacidad de la region para gene-
rar confianza, empleo, inversion y
mejores experiencias para las perso-
nas, avanzando con mas solidez y
una vision de largo plazo.

Portillo Su
através d
Temuco, C
represent
su division

cubre el sur de Chile
sucursales en Concepcion,
mo y Puerto Montt,

12 marcas, incluida
de seminuevos.
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